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IMMOBILIENMESSE OSTBELGIEN

Liebe Leserinnen, liebe Leser,
liebe . M.O.-Interessierte,

am kommenden Wochenende veranstaltet das GrenzEcho die erste Ostbelgische Immobilienmesse (1.M.O.).
In den Expo-Raumen des Alten Schlachthofs in Eupen werden am Freitag, dem 13. Mai, von 17 bis 20 Uhr und
am Samstag, dem 14. Mai, zwischen 10 und 17 Uhr 35 regionale Aussteller aus der Immobilien- und Baubran-
che fur Sie da sein.

Diese Premiere richtet sich an alle, die eine Woh-
nung suchen, ein Eigenheim bauen wollen oder sich
fiir die Entwicklungen in der Immobilienbranche und
im Bausektor in der Deutschsprachigen Gemeinschaft
interessieren. Unser Ziel ist es, Wohninteressierte mit
regionalen Anbietern aus dem Norden und dem Sii-
den der Deutschsprachigen Gemeinschaft zusam-
menzubringen: ,Bislang fehlt in der Deutschsprachi-
gen Gemeinschaft ein Forum, auf dem Architekten bis
Vermieter sowie Wohnungs- und Immobilieninteres-
sierte aufeinander zugehen konnen. Dieser offene
und dialogorientierte Austausch wird mit der LM.O.
jetzt auch in diesem Sektor moglich®, so der ge-
schaftsfiihrende Direktor des GrenzEcho Olivier Ver-
din.

Dabei sollen auf der ersten Ostbelgischen Immobili-
enmesse nicht nur konkrete Angebote oder Neuhei-
ten im Mittelpunkt stehen, sondern vielmehr ein
Rundumschlag zum Thema Wohnen geboten werden.
Die I.LM.O. setzt bereits vor der Erstellung von ersten
Planen an und bietet eine grundsatzliche Orientie-
rung fur alle moglichen Bauvorhaben. Denn gerade
im Immobiliensektor gibt es groBe Wissensliicken,
zum Teil halten sich auch falsche Informationen. Zum
Beispiel, wie viel Eigenkapital fiir einen Bau benoétigt
wird, wie die Preisschatzung durchgefiihrt wird oder
dariiber wie weitgehend Mietpreise zu verhandeln

sind: ,Wir wollen dem Vorschub leisten und beiden
Seiten ermoglichen, in lockerer Atmosphare in Kon-
takt zu treten und offene Fragen klaren zu kénnen, so
Projektleiter David Schmitz.

Erganzt wird dieser direkte Kontakt durch ein Rah-
menprogramm mit Vortragen und Fragerunden von
und mit Fachexperten. Der Notar Christoph Weling
wird die unterschiedlichen Moglichkeiten zwischen
den Fallen, in denen eine Immobilie durch verheirate-
te, gesetzlich zusammenlebende oder nur faktisch zu-
sammenlebende Personen erworben wird, erklaren.
Die Mitarbeiterin des Denkmalschutzdienstes der DG,
Tatjana Cormann, erlautert wann ein Denkmalschutz-
antrag gestellt werden muss und welche Pramien bei-
spielsweise bei der Sanierung eines unter Denkmal-
schutz stehenden Gebdudes beantragt werden kon-
nen. ,Die Vortrage werden gesetzliche Neuerungen
kompakt und verstandlich beleuchten. Zudem hoffen
wir, vor allem auch jiingeren Wohnungs- oder Hausin-
teressenten einen Uberblick zu verschaffen und Vor-
behalte oder Angste beziiglich der Finanzierung aus-
raumen zu kdnnen, so Projektleiter Guy Adrian.

Die 1.M.O. ist eine Messe fiir jede Generation. Es
geht nicht darum, sein Traumhaus zu finden oder ei-
nen Vertrag abzuschlieRen, die LM.O. ist eine Messe
fiir jeden, der sich eingehend Uber die Angebote und
Fragen im Immobiliensektor informieren mochte und

das Angebot mit seinen ganz eigenen Interessen und
Vorstellungen abgleichen will.

Auf den folgenden 32 Seiten werden Sie aus den
Aussagen der Bauunternehmer, Architekten, Makler,
Versicherungen, Banken, Pramienzahler, Baukoordina-
toren und Landschaftsarchitekten bereits Unterschie-
de und verschiedene Sichtweisen auf den ostbelgi-
schen Immobilienmarkt herauslesen koénnen. Viel-
leicht lernen Sie aber auch das eine oder andere Un-
ternehmen von einer ganz neuen Seite kennen.

Das GrenzEcho dankt an dieser Stelle jedem einzel-
nen Unternehmen, den Partnern und den Sponsoren
fir die gute Kooperation.

lhnen, liebe Leserinnen und Leser, wiinschen wir ei-
ne spannende Lektiire. Darliber hinaus wirden wir
uns freuen, Sie am 13. und 14. Mai 2016 im Alten
Schlachthof personlich begriiRen zu diirfen.

Im Namen des GrenzEcho:

Olivier Verdin,
Geschaftsfiihrender Direktor
Guy Adrian und David Schmitz
Projektleiter

Projektleitung:

David Schmitz
Guy Adrian

Fotos:

Griseldis Cormann

Texte:

Griseldis Cormann
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Immobiliengeschaft: TREVI Vanhoudt kiimmert sich um lhr Grundstiick, Ihr Haus oder lhre Wohnung

yJedes Haus kann verkauft werden*

HERBESTHAL
Seit drei Jahrzehnten ist Franz
Vanhoudt das Gesicht der TRE-
VIGroup in der Deutschsprachi-
gen Gemeinschaft und im
Raum Verviers-Spa. Im Herzen
des Dreilanderecks kiimmert er
sich mit seinen fliinf Mitarbei-
tern unter dem Namen TREVI
Vanhoudt um alle Dienstleis-
tungen rund um Grundstiicke,
Hauser und Wohnungen: Kauf,
Verkauf, Vermietung, Mietersu-
che. Zudem koénnen sie auf
zwei Leibrente-Spezialisten zu-
riickgreifen, deren Dienste ge-
zurzeit von éalteren Menschen
mehr und mehr gefragt wird.

,Belgier werden mit einem
Ziegelstein im Bauch geboren®,
sagt Franz Vanhoudt und be-
statigt damit, dass der Wunsch
nach Eigentum nach wie vor
sehr hoch ist. In diesem Sinne
sei auch das Hauptgeschaft von
TREVI Vanhoudt weiterhin die
Vermittlung zwischen Verkau-
fern und Kaufern. Von seinem
Hauptsitz an der Herbesthaler
NeutralstraBe in Herbesthal

und der Zweigstelle in Biillin-
gen aus, koordiniert Franz Van-
houdt Kundenanfragen von
Burg-Reuland liber Kelmis und
die Euregio bis ins Landesinne-
re nach Verviers und Spa: ,Un-
sere Klienten kommen aus der
gesamten Euregio”, ist Van-
houdt froh die Grenzlage nut-
zen zu konnen. Wenn die hiesi-
gen Kunden nach Eigentum su-
chen, kiimmert sich Franz Van-
houdt personlich um sie: ,Ich
kann Immobilien-Interessierte
direkt an einen TREVI-Vertreter
in ihrem Suchumkreis weiter-
leiten, betont Vanhoudt und
figt hinzu, dass ein einziger
Mitarbeiter sich personlich von
der Anfrage bis zum Verkauf
um ein Objekt kiimmert.

Denn schlieRlich sei ein
Hauskauf Vertrauenssache. Um
diesem Vertrauen gerecht zu
werden, bewertet TREVI das
Haus vor dem Verkauf ehrlich,
realistisch und mit Blick auf die
Marktlage. Dann folgen Vor-
schlage zur Aufwertung der Im-
mobilie. Erst danach stellen die

TREVI-Vertreter vor Ort das Ob-
jekt einer breiten Kauferschicht
vor: ,Momentan ist der Immo-
bilienzweig sehr interessant,
weil die sehr niedrigen Zinsen
bei Banken zu Investitionen in
Wohnungen fiihren. Der Immo-
bilienmarkt bewegt sich wie ei-
ne Welle, mal gibt es mehr, mal
weniger zu verkaufen, mal geht
es schnell, mal schleppender.
Aber jedes Haus kann verkauft
werden.“ Bei der verstarkten In-
vestition in Wohnungen sieht
Vanhoudt auch das Bedienen
eines bestehenden Bedarfs -
immer mehr Menschen wollen

von groReren Hausern in klei-
nere Appartements ziehen.

Immer mehr Menschen
wollen vom Haus ins
Apparte- ment ziehen.

Durch diese Entwicklung sei
der Mietbereich stetig gewach-
sen. TREVI folgt bei der Vermie-
tung einer dhnlichen Vorge-
hensweise wie beim Verkauf:
Zu jeder Wohnung ist grund-
satzlich ein passender Mieter

——— P~

zu finden: ,Viele Eigentlimer
sind es leid, geeignete Mieter
zu suchen“, wei Franz Van-
houdt. Die Mitarbeiter von TRE-
VI Gibernehmen gerne diese Ar-
beit. Die einzige Bedingung ist,
dass die Miete der Wohnung
mehr als 500 Euro monatlich
betragt. TREVI-Mitarbeiter prii-
fen vor dem Einzug die Zah-
lungsfahigkeit und machen
sich personlich ein Bild des po-
tentiellen Mieters. Nur so kann
TREVI vertrauensvolle Mieter
fiir seine Kunden finden.

Diese Verkaufs- und Vermie-
tungsaufgaben lbernimmt die

Foto: David Hagemann

TREVIGroup in insgesamt 35
Agenturen in Belgien und Lu-
xemburg, die nach Gebieten
aufgeteilt sind. Das sieht Franz
Vanhoudt als groRen Vorteil:
JTREVI ist der Rolls-Royce unter
den Immobilienmaklern. Fiir
seine Kunden findet TREVI im
gesamten Konigreich ein pas-
sendes Haus oder eine passen-
de Wohnung.“

WWW.
immovanhoudt.be

Agentur: Frédéric Heuschen vertritt das weltweit gro8te Immobilienmaklernetzwerk ,,Century 21“

,In der DG bekannter werden®

WELKENRAEDT
Freddy Corman griindete 1991
das unabhdngige Versiche-

rungsbiiro Assurco Sprl. Seit
2003 hat es seinen Hauptsitz
an der Rue Mitoyenne in Wel-
kenraedt: ,Unser Ziel war es,
fir unsere Kunden besser er-
reichbar zu sein. Es ist ein guter
Ort, deshalb sind wir auch heu-
te noch hier” erklart der Ge-
schaftsfiihrer Frédéric Heu-
schen, der 2012 ins Unterneh-
men eingestiegen ist.

Mit seinen Erfahrungen im
Versicherungssektor, bei Carre-
four Belgium und ArcelorMit-
tal, sah Freddy Corman in Fré-
déric Heuschen einen geeigne-
ten Partner, um die Assurco
Sprl in die Zukunft zu fiihren,
ins Internet-Zeitalter und ins
Immobiliengeschaft. ,Wir wol-
len unseren Kunden, die tber
ihre  Versicherungsgeschdfte
ein groBes Vertrauen zu uns
aufgebaut haben, erméglichen,
auch ihre Immobilien in unsere
Hande zu legen®, betont Heu-
schen. Dazu hat Frédéric Heu-
schen sich 2013 dem weltweit

agierenden Century 21-Netz-
werk angeschlossen.

»Century 21“ wurde 1972 in
den USA gegriindet. 1987
hat sich die Organisation
erstmals in Europa
niedergelassen.

Century 21 wurde 1972 in
den Vereinigten Staaten von
Amerika von unabhangigen Im-
mobilienmaklern  gegriindet.
lhr Ziel war es, ihre Wettbe-
werbsfahigkeit zu steigern und
dem Kunden durch die tiefgrei-
fende Vernetzung den best-
moglichen Service zu bieten.
1987 erreichte diese Organisa-
tion Europa. In Frankreich ist sie
seitdem mit 850 Agenturen die
groRte und bekannteste Immo-
bilienorganisation. Insgesamt
ist Century 21 in 84 Landern ak-
tiv. 1995 erdffnete die erste
Century 21-Agentur auch in
Belgien. Heute sind es mehr als
170 Agenturen, neben Welken-

Nous @ VOTRE

Centurzy

IMMO HEUSCHEN

raedt auch in Visé und Heusy.
Womit Century 21 auch hier als
Marktfihrer gilt.

y,Century 21 Immo Heu-
schen®, wie die Agentur in Wel-
kenraedt vollstandig heil3t, ver-
kauft und vermietet Wohnun-
gen und Hauser im Norden der
Deutschsprachigen ~ Gemein-
schaft sowie in den angrenzen-
den franzosischsprachigen Ge-
meinden. Aktuelle Angebote
sind unter anderem das Haupt-
haus und die Nebengebdude
eines Bauernhauses in Walhorn

und ein Mehrfamilienhaus in
Eupen. ,Wir verbreiten unser
Angebot in der Region. Das
breite Netzwerk der Century 21
ermoglicht es auch internatio-
nalen Interessenten, einen An-
sprechpartner mit tiefgreifen-
den Kenntnissen der Umge-
bung vor Ort zu haben®, so
Heuschen. |hm ist viel daran
gelegen, sich in Zukunft mit ei-
nem grolReren Angebot auch in
der Deutschsprachigen Ge-
meinschaft aufzustellen. ,Als
Netzwerk haben wir engen

Kontakte mit unseren Kollegen
aus Verviers, Littich, Aachen
und sogar an der Kuste. Wir
konnen gleich welches Anwe-
sen verkaufen oder zum Ver-
kauf anbieten, das bei einem
der 2000 weltweiten ,Century
21" Makler im Angebot ist.
»Falls jemand aus der Region
ein Haus oder eine Wohnung in
anderen Teilen Belgiens oder
der Welt verkaufen mochte,
kénnen wir uns mit einem loka-
len Makler in Verbindung set-
zen. Wir bleiben dabei aber der

einzige Ansprechpartner®, so
Frédéric Heuschen. Der zum
Abschluss hinzufiigt: ,Centrury
21 gibt es in Deutschland erst
seit 2013. Das Gleiche gilt fiir
die Deutschsprachige Gemein-
schaft. Deshalb kommt uns die
I.LM.O. sehr gelegen, um auch
hier bekannter zu werden.”

@

www.immo
heuschen.be
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Planung: Architekturburo Vasistas hat das ,Haus Harna“ in Walhorn geplant

y2Zusammenarbeit ist das A und O“

® EuPEN

Das Architekturbiro Vasistas
wurde 2006 durch Frédéric Del-
mée und Gaétan Lejoly gegriin-
det und hat sich seitdem stetig
entwickelt. Die Biiros befinden
sich seit 2012 am Katharinen-
weg in Eupen, in einer ehemali-
gen Mobelfabrik: ,2006 hatten
wir unser Biiro noch im Spei-
cher unseres Privathauses.
Durch die steigende Anzahl
Mitarbeiter wurde die Flache
zu eng. AnschlieBend sind wir
fur fast drei Jahre in einer eher
unwiirdigen  Geschaftsflache
auf der NeustraBe unterge-
kommen, bevor wir dann in die
alte Fabrik der Firma Rom ein-
gezogen sind. Dort haben wir
die ehemaligen Ateliers des Fo-
tografen  Christian  Charlier
libernehmen kénnen.”

Das Vasistas-Team besteht
aktuell aus finf Architekten
und bearbeitet ein breites Leis-
tungsspektrum. Zu den
Schwerpunkten zahlen private
Einfamilien- und Mehrfamilien-
hauser, Umbauten und Erwei-
terungen, Altbausanierungen,
Gewerbe-, Industrie- sowie of-

fentliche Bauten. Unter ande-
rem planten die Vasistas-Archi-
tekten in den vergangenen Jah-
ren den Umbau des Museum
flir  Zeitgendssische  Kunst
(IKOB) in Eupen und des ,Haus
Harna“in Walhorn.

,Das Besondere am Haus
Harna ist die Tatsache, dass es
darum ging, mit dem Auftrag-
geber, die Gemeinde Lontzen,
mit den Nutzern zu planen. Es
ist ein richtiges Dorfprojekt mit
den 30 Vereinen oder Vereini-
gungen, zum Beispiel die Har-
monie, die Theatergruppe, der
Kirchenchor und der Spiel-
mannszug. Daraus wurde eine
Arbeitsgruppe gebildet, welche
vorab eine Bedarfsanalyse er-
stellte und mit uns alles im De-
tail geplant hat®, erinnert sich
Lejoly an die aufwandige Pla-
nung.

Mit Versammlungs- und Pro-
berdaumen, Saal und Cafetaria
wurde das ehemalige Dorfhaus
kernsaniert und den heutigen
Bediirfnissen angepasst. Das
Gebaude wurde 2012 eroffnet:
,Wenn man heute sieht wie
das Dorfhaus lebt und als Ver-

" F]

Das ,Haus Harna“ in Walhorn wurde umgebaut und

2012 eroffnet.

Foto: Stephan Offermann

anstaltungsort in der Bevolke-
rung ankommt, kann man sich
als Planer nichts Besseres win-
schen® finden die Geschafts-
fuhrer, dass sich die Arbeit
durch und durch gelohnt hat.

,,Als Planer kann man sich
nur wiinschen, dass das
Haus gut ankommt, wie
beim Dorfhaus in
Walhorn.“

Das Gleiche gelte fiir das
IKOB. 2015 wurde es um ein zu-
satzliches Geschoss im Be-
standsgebdude in den Loten er-
weitert: ,,Dadurch entstand ei-
ne komplexe Aufgabenstel-
lung.

Beachtet werden mussten
die behindertengerechte Zu-
ganglichkeit, ein neuer Ein-
gangsbereich sowie die Erneue-
rung des Empfangs, der Biblio-
thek, der Bliros und aller Aus-
tellungsraume®, erzdhlen die
Vasistas-Architekten, die aber
nicht nur auf dem Gebiet der
Deutschsprachigen ~ Gemein-
schaft tatig sind. Sie planen
auch Projekte im Vervierser
und Lutticher Raum sowie im
stidlichen Teil Belgiens bei Ar-
lon und in Luxemburg.

Dabei bleibt ihnen auch an
den weiterentfernten Orten die
Kommunikation mit den Kun-
den wichtig: ,Die Zusammen-
arbeit ist das A und O. Wir ver-
suchen von Anfang an, einen
guten Uberblick iiber Wiinsche,
Kosten und Bauzwange zu er-

GrenzEcho
Dienstag, 10. Mai 2016

In Verviers wurde 2015 dieses Stadthaus umgebaut und mit einem Anbau versehen.
Foto: Fabian Erler

halten. Oft weil} der Kunde am
Anfang selber noch nicht so
richtig, wo die Reise hingehen
soll. Wir versuchen dann mit
ihm den Weg vorzubereiten. Ei-
nige Skizzen und Kostenschat-
zungen bereiten wir gerne vor,

bis der Bauherr sich sicher ist.
Nur so kénnen wir einen mog-
lichst reibungslosen Ablauf in
der Planungsphase und im Bau
gewahrleisten und eine zufrie-
denstellende Ausfiihrungsqua-
litat erzielen®, betont Lejoly ab-

schlielRend.

6 www.vasistas.be

©® EUPEN

Unter der Leitung der Ge-
schaftsfuhrerin Lia Ploumen,
hat sich das IMMOGE-Team
durch Engagement, Marktpra-
senz und Know-How seit 2001
als kompetenter Ansprechpart-
ner in Immobilienfragen im Eu-
pener und Eifeler Raum sowie
in den Ardennen etabliert. ,Wir
kennen die besonderen Gege-
benheiten der einzelnen Regio-
nen und verfiigen Uber weitrei-
chende Kontakte zu Interessen-

ten, Investoren und Bautra-
gern®, erklart Lia Ploumen:
,2014 haben wir unseren

Standort in die KichstralRe 3,
gegenuber der Nikolauskirche
verlegt, da die Raumlichkeiten
in der Paveestrasse nach 13
Jahren zu klein wurden. In un-
serem modernen und groBeren
Biirolokal mit breiten Auslagen,
steht Ihnen das erfahrene Team
ausgebildeter Immobilienfach-
leute, rund um lhren Immobi-
lienwunsch zur Verfligung.”

Lia Ploumen, diplomierte Im-
mobilien-Kauffrau, und ihre
vier Mitarbeiter gehéren dem
Berufsverband IPI (institut pro-
fessionnel des agents immobi-
liers) an. Mehrfach jahrlich
nehmen die IMMOGE-Mitar-

die die Marktentwicklungen
und die immobilienspezifische
Gesetzgebung betreffen. Sie
kiimmern sich heute um alle
Dienstleistungen rund um den
Verkauf und die Vermietung
von Neubauten, Villen, Bauern-

und Einfamilienhdusern, Ge-
werbeflichen und anderen
Grundstiicken.

Die dreisprachige Lia Plou-
men ist dariiber erfreut, dass
der Wirkungskreis sich tiber das
ganze Grenzgebiet erstreckt, in
den Ostkantonen, der Eifel und
in den Ardennen. In einem Um-
kreis von 100 Kilometern zum
Eupener Hauptsitz bietet IM-
MOCGE seine Kompetenzen an:
,Fur eine nationale und inter-
nationale Kundschaft werden
zum Beispiel Dokumente in
deutsch, franzosisch und nie-
derlandisch verfasst. Wir wis-
sen die Immobilie nicht nur zu
schatzen, sondern so zu bewer-
ten und zu prasentieren, dass
sie die richtigen Kaufer an-
spricht. Von der Preisfindung
lUber die Vermarktung, Besichti-
gung und Verhandlung bis zum
Vertragsabschluss und dariiber
hinaus, wollen wir dem Kunden
gerecht werden®, so die erfah-

IMMOGE

IMMOBILIENBURO - AGENCE IMMOBILIERE - MAKELAAR

rene Maklerin, die versichert:
,Nur wenn Sie den tatsachli-
chen Wert Ihrer Immobilie ken-
nen, kdnnen Sie zum bestmog-
lichen Preis verkaufen.”

Das IMMOGE-Team bemiiht
sich dabei um eine individuelle
Vermarktung. Mit unserem
maRgeschneiderten Vermark-
tungskonzept erzielt die Immo-
bilie des Verkdufers die grof3t-
mogliche Aufmerksambkeit:
4Wir legen grofRen Wert auf ei-
ne vertrauensvolle und nach-
haltige Zusammenarbeit sowie
Transparenz vom ersten Kon-

2014 ist IMMOGE in die Kirchstrale 3 gezogen. Lia Ploumen

takt bis hin zu einer professio-
nellen Nachbetreuung.”

»Es ist ein groRer Schritt,
etwas zu seinem Eigentum
zu machen® erklart
Maklerin Lia Ploumen.

Fiir IMMOGE ist es deshalb
auch selbstverstandlich, dass
alle Kaufvertrage vorher stets
notariell Gberpriift werden, um
die genauen Eigentumsverhalt-

(Foto)

nisse zu klaren. ,Wir konnen
auf eine geschatzte Zusam-
menarbeit mit und Unterstiit-
zung von mehreren Notaren
zdhlen.“ So ist es zur Tradition
geworden, dass Lia Ploumen
immer bei der endgliltigen Ver-
tragsunterzeichnung  anwe-
send ist: ,Es ist ein grofler
Schritt etwas zu seinem Eigen-
tum zu machen. Dass ich eine
hohe Anerkennung davor besit-
ze und mich fiir das Vertrauen
in IMMOGE bedanke, bringe ich
damit zum Ausdruck. Wenn die
Kunden es wiinschen, stehe ich

ist es wichtig, das Angebot zentral zu prasentieren.

anschlieBend auch fiir ein Ab-
schlussgesprach  zur  Verfi-
gung", betont Lia Ploumen, die
mit Uberzeugung und aus Lei-
denschaft seit tiber drei Jahr-
zehnten, den Kundenkontakt
schatzt und im Verkaufsbetrieb
rund um Eupen gerne unter-
wegs ist. Vorher war sie in der
Modebranche tatig.

e www.immoge.com
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Tradition: Seit 1960 verkauft IMMO Nyssen Hauser und Grundstiicke — mit Buros in Eupen, Kelmis und Henri-Chapelle

Alteste Immobilienagentu

© HENRI-CHAPELLE

Henri Nyssen erkannte Ende
der 1950er Jahre als Erster, dass
gebiindelte Krdfte und Fach-
wissen den Verkauf eines Hau-
ses oder eines Grundstiicks er-
leichtern und beschleunigen
konnen. 1960 eroffnete er das
erste  Immobilienmaklerbiiro
Ostbelgiens. Heute setzen die-
se Idee der professionellen Un-
terstiitzung die beiden Ge-
schaftsfuhrer Benoit Thissen
und Dany Radermecker fort.
Die zu verkaufenden Guter fin-
den sie weiterhin hauptsach-
lich in Ostbelgien, in der brei-
ten Umgebung von Eupen und
Welkenraedt, leicht ins Landes-
innere und entlang der Grenze
zu Luxemburg, Deutschland
und den Niederlanden. Ebenso
verfligen sie Uber enge und
professionelle Beziehungen ins
Ausland.

Obwohl beide seit mehr als
25 Jahren als Immobilienmak-
ler tatig sind, haben sie mit
Blick auf ihre Ausbildungen ei-
nen unterschiedlichen Hinter-
grund. Tatkraftig werden beide
unterstitzt durch Christian
Wintgens, Henri Bonni, Jordi

Spierts, Fabian Fallenteyn, Mu-
riel Baltus-Pirenne und Martina
Jacobs. Gemeinsam als Team
von acht Personen, darunter
von der IPl anerkannte Immobi-
lienmakler und gelernte Biiro-
und Handelskauffrauen, bieten
sie ein umfassendes Angebot in
allen drei Landessprachen: , Je-
der Kunde wird miindlich wie
schriftlich von uns in seiner
Muttersprache betreut®, erkla-
ren sie. Als altestes Immobili-
enmaklerbiiro in der Region hat
Immo Nyssen damit die Beson-
derheit der Grenznahe zur eige-
nen Starke entwickelt.

Dass sie die komplexen ge-
setzlichen Verpflichtungen und
Formalitaten kennen, die bei je-
dem Verkauf beachtet werden
mussen, ist selbstverstandlich.

Stets tberpriifen sie die Voll-
standigkeit der Akten fachlich
und juristisch sehr genau: Pla-
ne, Energie- und Stromzertifi-
kate, bestehende Mietvertrage
und schlieBlich die Verkaufsver-
trage. Immo Nyssen hat die ge-
setzliche Entwicklung in sechs
Jahrzehnten selbst mitgemacht
und weilR deshalb worauf es fiir
den Verkdaufer ankommt, wenn

087881616
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rin der Region

Das achtkopfige Team von Immo Nyssen bietet ein umfassendes Angebot in allen Landessprachen: Benoit Thissen, Dany
Radermecker, Martina Jacobs, Christian Wintgens, Henri Bonni, Muriel Baltus-Pirenne und Jordi Spierts.

er ein Grundstiick oder ein
Haus verkaufen will:  Wer
schnell und gut verkaufen will,
muss den Preis der Immobilie
marktgerecht einschatzen las-
sen. Darauf achten wir beson-
ders, wenn wir eine Immobilie
in unser Angebot aufnehmen.
Wir beraten den Verkdufer und
sprechen auch unsere Empfeh-
lungen zur Aufwertung aus —
Uber die Umsetzung entschei-
det der Eigentiimer selbst. Die
erste Beratung und Einschat-
zung ist unverbindlich und kos-
tenlos. Dem Verkaufer stellen
wir keine Kosten in Rechnung,
solange die Immobilie nicht

verkauft ist“ erklart Benoit
Thissen und fiigt betonend hin-
zu: ,Unabhdngig von Grund-
stlicksgrole oder Umsetzung
unserer Aufwertungsempfeh-
lung ist bei uns jeder Kunde
gleich viel Wert. Wenn die Kun-
den, Verkaufer und Kaufer, zu-
frieden sind, sind wir es auch.”
Ein Zufriedenheitsmerkmal
liegt auch darin, dass Kaufern
eine kostenlose Lebensversi-
cherung angeboten wird, um
ihnen die Investition zu erleich-
tern. Mit all diesen Komponen-
ten eilt Immo Nyssen ein guter
Ruf voraus. Viele Verkaufsinter-
essierte bei Immo Nyssen.

,Facebook und Twitter
ermoglichen es, in kurzer
Zeit neueste
Informationen
mitzuteilen®, sagt Dany
Radermecker.

Personen, die sich langfristig
fir die Anschaffung von Eigen-
tum interessieren — mehrere
Tausend haben den wochentli-
chen Online-Newsletter abon-
niert: ,,So kdnnen wir all unse-
ren Kunden uber 200 Guter

zeitgleich prasentieren®, erklart
Dany Radermecker: ,Die heuti-
gen Kommunikationsmittel
(Facebook und Twitter) ermog-
lichen es, in immer kiirzerer
Zeit die neuesten Informatio-
nen weiterzuleiten.“ Dennoch
ist ihnen die Prasenz in den re-
gionalen, nationalen und inter-
nationalen Medien sowie im
Werbefernsehen auch weiter-
hin wichtig.

6 www.nyssen.be

Verkauf: Grenzlandimmo bewirbt Hauser aus Ostbelgien liberregional

,JJmmobilien sind unsere Leidenschaft”

©® RAEREN

Die seit zwei Jahrzenten in Rae-
ren lebende Cornelia Moll, er-
offnete vor 14 Jahren ihr Mak-
lerbiro ,,Grenzlandimmo® Ihr
Ziel war und ist es, auslandi-
sche Interessenten dabei zu un-
terstiitzen Eigentum im Grenz-
raum zu finden. Aber auch die
inlandischen Interessenten
spielen fiir sie eine besondere
Rolle, ihnen ein Eigentum zu si-
chern ist ihre Leidenschaft.

,lch habe viele deutsche Kun-
den. Griinde dafiir sind die
noch erschwinglichen Grund-
stlickspreise in Belgien und die
verbesserten sozialen Aspekte,
z. B. die Sicherung eines Kinder-
gartenplatzes sowie eine gute
Infrastruktur®, dies sind nur ei-
nige alltagliche Vorteile, die
Frau Moll nennt. ,Einige Kun-
den wollen nach einer langeren

Zeit im Ausland wieder zuriick
nach Belgien — zum Beispiel ka-
men zuletzt Kunden aus Texas
mit Hilfe von Grenzlandimmo
wieder in die Heimat.“ Neben
der personlichen Hilfestellung
sich in den Alltag in Belgien hi-
nein- und zurechtzufinden,
kann Frau Moll zusatzlich auf
ein breites deutsch-belgisches
Kontaktnetz im Finanzierungs-
und Versicherungssektor zu-
riickgreifen.

Kunden aus Texas sind mit
Hilfe von Grenzlandimmo
wieder in ihre Heimat
zuriickgekehrt.

Um die Wiinsche ihrer Kun-
den erfiillen zu konnen, setzt

Cornelia Moll gemeinsam mit
ihren zwei Mitarbeitern in ih-
rem Angebot auf Qualitat statt
auf Quantitat: ,, Aufgrund unse-
rer BetriebsgroRe stechen wir
nicht durch eine hohe Anzahl
an Angeboten aus der Menge
heraus, unser Service ist was
uns ausmacht. Jedes Haus aus
unserem Angebot kennen wir
durch und durch, somit ist es
uns moglich unsere Immobilien
mit einem guten Gewissen zu
verkaufen®, erklart die Makle-
rin.

Oftmals melden sich die Ei-
gentlimer einer Immobilie die
verkauft werden soll, direkt im
Buro an der Raerener Haupt-
strasse 61. Daraufhin wird ein
erster Beratungstermin verein-
bart, wobei Grenzlandimmo
stets bemiiht ist auf die Wiin-
sche und Bediirfnisse des Ver-

Cornelia Moll (Mitte) mit ihren Mitarbeitern Manuela Reul und David Forstreuter.
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Das Raerener Maklerbiiro ist ausschlief3lich im Verkauf von Immobilien tatig.

kiufers einzugehen. Im An-
schluss werden die Moglichkei-
ten einer professionellen Ver-
marktung besprochen und ein
Marktwertgutachten erstellt.
Mittels dieses Gutachtens wird
ein marktgerechter Preis fest-
gelegt.

Dabei weil3 Cornelia Moll wo-
rauf es ankommt und gibt ger-
ne auch Tipps zur Aufwertung
der Immobilie. Wenn der Ver-
kaufer diese umsetzt, erhoht
sich meistens der Wert des
Hauses und kann demtentspre-
chend oftmals zu einem hohe-
ren Preis verkauft werden.

,Oftmals bewirkt das Ver-
schieben der Mobel reine Wun-
der und lasst den Raum ganz
anders nach auflen wirken.”
Diese Beratung und Begutach-
tung nennt sich ,Hausframing“
und ist bei der Verkaufsdienst-
leistung inklusive. Nach der Ei-
nigung auf einen Verkaufspreis
erstellen die zwei motivierten
Mitarbeiter ein umfangreiches
Marketingdossier. Alles wird
mit aussagekraftigen Bildern
unterlegt. Verdffentlicht wird
das Angebot dann auf der eige-
nen Webseite, ist jedoch auch
auf nationalen und internatio-

nalen Portalen ersichtlich.

Uber Besichtigungstermine,
benétigte Dokumente zum Ver-
kauf einer Immobilie bis hin zur
Betreuung der Beurkundung
bietet Grenzlandimmo einen
umfangreichen  Rundum-Ser-
vice an. Grenzlandimmo ist
Uberregional verkniipft und
steht bei allen Fragen rund um
die Immobilien zur Verfiigung.

@

WWW.
grenzlandimmo.de
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Haustechnik: Elektro FROG setzt auf neu entwickelte Infrarotheizungen mit individueller Note

,Der Frosch bleibt im Gedachtnis®

o KeLmis

Roger Freisen arbeitete seit 13
Jahren als Mess- und Regel-
techniker als er im Juli 2012
,Elektro Gronsfeld“ an der Mo-
resneter StralRe ibernahm und
in ,New Elektro Gronsfeld“ um-
benannte: ,Es war schon ein
Wagnis als Eupener in Kelmis.
Kelmiser Platt ist schon noch
immer ein Muss”, erzahlt der
50-Jahrige. Ein Muss, das er
mittlerweile gut beherrscht. In
der Kelmiser Sprache und bei
der Verwaltung des Unterneh-
mens unterstiitzt ihn seine
Frau Gaby.

Um einen engeren Bezug
zwischen dem Unternehmen
und der Person Roger Freisen
aufzubauen, benannten sie
,New Elektro Gronsfeld“ in
,Elektro FROG“ um. Das FROG
setzt sich aus dem ,F“ des Fa-
milien- und den Anfangsbuch-
staben seines  Vornamens
,ROG“ zusammen: ,Wir haben
lange uberlegt, ob der Frosch

zu einem Elektroinstallateur
passt. Der Frosch ist so ver-
rickt, dass er vielen im Ge-
dachtnis bleibt®, stellt Freisen
fest. Sein Geschaftsort aber
weniger: ,,An die Moresneter
Stralle kamen nur Kunden, die
wussten, wo wir zu finden
sind“, betont der Geschaftsfuh-
rer die gute Lage in der Kirch-
straRe, die er am 16. Juni 2015
bezog.

Seitdem erstrahlt dort ein
helles Schaufenster mit Frosch-
motiv. Dahinter hangen Lam-
pen, sind Waschmaschinen und
Trockner zu sehen. Neben Mik-
rowellen und Toaster bietet er
auch Deko-Materialien und all-
taglichen Elektrobedarf wie
Batterien an. In der KirchstralRe
befindet sich auch das Biiro.
Dort organisieren sie die Ver-
waltungsarbeit, fihren Bera-
tungsgesprache und verwirkli-
chen eigene Ideen.

Derzeit arbeitet Roger Freisen
an Heizungsanlagen, die nicht

Roger und Gaby Freisen (v.l.) mit ihren beiden Mitar-
beitern Michael Pradela und Yannick Dericum am Ge-
schaftssitz in der Kelmiser KirchstraRe.

GrenzEcho
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Der ,,Elektro FROG“-Frosch griift stets mit einem Lacheln.

viel Platz einnehmen und fiir
eine angenehme Temperatur
sorgen. Diese Infrarotheizun-
gen, die er 2013 erstmals in
sein Sortiment aufnahm, wer-
den nun in einzigartiger Art
und Weise mit Licht kombi-
niert. Sie kdnnen, eine konven-
tionelle Heizungsanlage kom-
plett ersetzen. Die von uns ver-
wendeten Infrarotpaneele wer-
den lber ein Zweipunktregler-
system betrieben, was unter
dem Strich eine energieeffizi-
ente Heizleistung ausmacht.
JWir gestalten die Infrarotpa-
neele ganz nach Kunden-
wunsch: Anzahl LED-Leuchten,
Farbe der Platte, GroRe des Inf-
rarotstrahlers und wir kénnen
die Strahler je nach Wunsch

des Kunden mit Spiegel aber
auch mit allgemeinen oder per-
sonalisierten Fotos liefern.” Die
im Haus verwendeten Infrarot-
wellen sind kurzwellige Strah-
len: ,Diese Technik erlaubt es
eine hohe Genauigkeit bei der
Raumtemperaturregelung zu
erzielen.

Infrarottechnik macht
Heizen bis zu 40 Prozent
gunstiger.

Fiir den AuRenbereich wer-
den langwellige Infrarotstrah-
ler verwendet, da hier sofortige
Hitze gefordert ist. Diese sind

dementsprechend  schlechter
regelbar: Mit der Infrarot-Tech-
nik liegt der Verbrauch 30 Pro-
zent unterhalb des heute Ubli-
chen. Wenn man die Installati-
on hinzuzahlt, ist es 40 Prozent
glinstiger als andere herkémm-
liche Systeme, da keine Rohre
verlegt werden und die Verbin-
dung zwischen Heizung und
Thermostat via Funkverbin-
dung geschieht. Um das zu ver-
deutlichen, ist Roger Freisen je-
derzeit bereit, Kostenvoran-
schlage und Technik zu erkla-
ren: ,,Die Leute wissen, dass ich
samstags im Geschaft bin. Fiir
andere Tage kann jederzeit ein
Termin gemacht werden.” Un-
ser nachstes Ziel ist es in den
KNX-Markt einzugreifen um

dort auch die Kundenwiinsche
erfiillen zu kénnen

Dabei begrenzt sich Elektro
FROG nicht geografisch: ,Wir
arbeiten bis in die Liitticher Ge-
gend hinein und wir sind auch
im Besitz der deutschen Zulas-
sung®, haben die Freisens und
ihre beiden Mitarbeiter Micha-
el Pradela und Yannick Dericum
die Grenzlage verinnerlicht . Sie
freuen sich bei der Immobilien-
messe, Immobilienfirmen, Ar-
chitekten und viele Besucher
kennenlernen zu diirfen.

9 www.elektrofrog.be

Versicherung: Die individuelle Absicherung ist der Grundgedanke von Assipex & Partners

Im Ernstfall gut versichert

© EuPEN

Seit 1977 ist Assipex in Eupen
vertreten. Jean Kremer ist der
Name, der untrennbar mit dem
Versicherungsbiiro verbunden
wird. Seit April 2016 sind True
Capital Investments (T.C.I.) und
Assipex komplementar und tei-
len sich dieselbe menschliche
und personalisierte Herange-
hensweise gegentiber ihren
Kunden. Gemeinsam operieren
nun beide Versicherungsbiiros
mit ihrem neuen Geschaftsfiih-
rer Francois Stoffels unter dem
Namen Assipex & Partners an
der Neustrasse 108.

Genauso wie beim Versiche-
rungsbiiro T.C.I, welches Stof-
fels 2011 griindete, ist und
bleibt auch Assipex & Partners
ein unabhangiges Versiche-
rungsbiiro: ,Ich bin Versiche-
rungsmakler geworden, da ich
sehr frih erfahren habe, wie
wichtig die individuelle Absi-
cherung ist* erzahlt Stoffels. Er
habe gesehen, wie Fehlkom-
munikation und unpersénliche
Beratung sowohl zur Unterver-
sicherung gefiihrt haben, als
auch doppelte Garantieleistun-
gen unnotig abgeschlossen
wurden. Francois Stoffels ist

Uberzeugt, dass er fiir jeden in
seiner individuellen Lebenssitu-
ation das passende Versiche-
rungsprodukt finden kann. Der
Hauptgedanke, den Stoffels
auch unter dem Namen Assi-
pex & Partners mit seinen Mit-
arbeitern verfolgt, ist die Absi-
cherung im Ernstfall.

Zu jedem Beratungs-
gesprach gehort die
Analyse der bestehenden
Versicherungsvertrage.

Um diese Absicherung zu er-
reichen, gehort grundlegend zu
jedem Beratungsgesprach, die
Analyse der bestehenden Versi-
cherungsvertrage. Das soge-
nannte Audit fiihrt Stoffels per-
sonlich durch. Das schaffe ein
gutes Vertrauensverhaltnis: ,Es
ist spannend viele Menschen
kennenzulernen und in recht
engem Kontakt mit der hiesi-
gen Industrie und den Ge-
schaftsleuten zu stehen. Man
bekommt die Schwierigkeiten,
aber auch die schénen Momen-
te gleichermalRen mit. Ich mer-

ASSIPEX & PARTNERS

Das Assipex-Team um Geschaftsfiihrer Francois Stoffels (1.) sorgt fiir die individuelle Absicherung seiner Kunden: (v.l.) Cindy
Reep, Jean Kremer, Odette Braem, Céline Jungbluth, Jean-Marie Demonthy, Ruth Pommée und Luc Kuckartz.

ke, dass der Grundgedanke und
die Basis meiner Arbeit stim-
men. Mir wird so viel Vertrauen
geschenkt, dass ich auch mal
Uber die Versicherung hinaus
um Rat gebeten werde®, will
Stoffels das dadurch erlangte
Wissen jetzt zwei Versiche-
rungsmoglichkeiten in den Vor-
dergrund riicken: Zum einen,
die All-Risiko-Baustellen-Versi-
cherung und zum anderen die
Vorschussmoglichkeit aus einer
beruflichen Gruppenversiche-
rung/Betriebsleiterversiche-
rung fir privatgenutzte Immo-
bilien.

Die All-Risiko-Baustellen-Ver-

sicherung wird je nach Investi-
tionsvolumen anhand der er-
warteten Baukosten ermittelt:
,Wenn zehn verschiedene Bau-
unternehmer am Werke sind,
kann es vorkommen, dass nicht
klar ist, wer den Fehler verur-
sacht hat®, sagt Stoffels.

Dabei gehe es oft um Scha-
den, die dann nicht selten eine
Bauverzogerung und zusatzli-
che Kosten verursachen. Um
genau diese Kosten zu vermei-
den, kann die All-Risiko-Bau-
stellen-Versicherung einsprin-
gen. Sie libernimmt die Kosten
zur Behebung der Schaden:
,Die All-Risiko-Baustellen-Ver-

sicherung schiitzt auch gegen
Schaden an Dritten — beispiels-
weise wenn ein Geristteil auf
dem Nachbargrundstiick fiir
Sachschaden oder sogar Perso-
nenschaden gesorgt hat®, fligt
Stoffels hinzu.

Damit der Bau- oder Kauf-
wunsch nicht schon vorher an
der Finanzierung scheitert,
mochte Assipex & Partners her-
vorheben, dass die Moglichkeit
bestehe, sich von der Gruppen-
versicherung des Arbeitgebers
oder der Betriebsleiterversiche-
rung des Geschaftsfiihrers ei-
nen Vorschuss in Hohe von 65
Prozent von den bereits einge-

zahlten Summen/Reserven
auszahlen zu lassen. Hauptbe-
dingung fur den Immobilien-
vorschuss ist die private Nut-
zung der betreffenden Immobi-
lie. Es spielt keine Rolle, ob es
sich um einen Erst- oder Zweit-
wohnsitz handelt. Bei Selbst-
standigen ist dies vergleichbar
mit der Absetzbarkeit von Kos-
ten, bei der Schaffung von pri-
vatem Eigentum.

0 www.assipex.be
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Insektum: Sacha Neuville hat sich auf Insektenschutz und Klappladen spezialisiert — seit 2010 in Eupen ansassig

Aluminium erleichtert den Unterhalt

® EUPEN
Nach mehr als zehn Jahren Be-
rufserfahrung im Bereich Fens-
terbau, hat sich Sacha Neuville
2007 selbststandig gemacht.
War er zunachst vor allem Han-
delsvertreter fiir Holz-Alu-Fens-
ter, hat er schon von Beginn an
Insektenschutz verkauft. 2010
ist er dann mit seinem Unter-
nehmen nach Eupen gezogen.
2013 ist er Insektum-Partner
geworden und hat sich seither
auf Insektenschutz speziali-
siert. Insektum ist ein Verbund
von Unternehmen, die Insek-
tenschutz als Hauptprodukt
flhren. Jedes Unternehmen hat
in seiner Region Gebietsschutz
— Sacha Neuville ist Insektum-
Partner in der Provinz Littich.
Die Elemente werden von In-
sektum in Erkelenz hergestellt.
Die Marke Neher - die Nummer
Eins im Insektenschutz in
Deutschland - ist dabei das
Fundament. Im franzosisch-
sprachigen Raum ist sie noch
recht unbekannt, im deutsch-
sprachigen Raum dagegen ist
sie ein Begriff und gehort auch
zu den deutschen ,,Marken des
Jahrhunderts®. So wie jeder sich
etwas unter ,Bic“ vorstellen

kann, gilt Neher als Inbegriff
fir Insektenschutz von einzig-
artiger Qualitat.

Klappladen kdnnen
manuell oder elektrisch
gesteuert werden. Sacha
Neuville bietet beides an.

Einige Highlights der Marke:
das hochtransparente Gewebe
von Transpatec ist fast unsicht-
bar und bietet 140 Prozent
mehr Luftdurchlass als andere
Fliegengitter; die selbstschlie-
Bende Pendeltiir, die sich nach
innen und aufen offnen lasst;
sehr dilnne, aber stabile
Schiebeelemente, die auf einer
Flache bis zu 3,50 x 2,40 Meter
ohne Querprofil ausgefiihrt
werden konnen; das neue Elek-
tro-Rollo, mit Schnelllaufmotor
und Abmessungen bis vier mal
vier Meter eine ideale Losung
fiir Insektenschutz in der Nah-
rungsmittelindustrie; oder Poll-
tec, das Gewebe mit ausge-
zeichnetem Schutz vor Pollen,
speziell fir Allergiker entwi-
ckelt.

Neher-Netze schiitzen vor Wespen und Fliegen.

EERAgERAR
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Die sogenannten Aluminium-Faltscheren lassen sich nur elektrisch bedienen. Sie werden deshalb meistens auch an Gebau-
den mit groRflachigen Fensterfronten verwendet.

Sacha Neuville lebt den In-
sektenschutz aus Leidenschaft:
Der 42-jahrige Geschaftsfiihrer
schwarmt: ,Ich konnte lhnen
stundenlang von Insekten-
schutz erzahlen, aber auf der
I.M.O. moéchte ich eher meine
zweite Produktpalette prasen-
tieren.”

Seit der Zeit als Handelsver-
treter verkauft Neuville Klapp-
laden der osterreichischen Mar-
ke AST, die mittlerweile zum
Griesser-Konzern gehort. Bis-
lang wandte er sich Uberwie-
gend an Wiederverkaufer, aber
seit zwei Jahren richtet er sich

Vortrage:

Dauer: 25 Min.

,Denkmalschutz in der DG.
Verfahren und Zuschiisse"

Referent: Tatjana Cormann

Der héufigste Vorwurf an den Denkmalschutz lautet, dass
die geschiitzten Objekte unter einer Glashaube stecken, dass
Veranderungen und eine Nutzung quasi unmadglich sind.

Dem steht jedoch der tatsachliche Denkmalschutz-Alltag

entgegen: Der weitaus grifte Teil der Denkméler wird alltaglich genutzt und
bewohnt. Dementsprechend sind die Nutzer und Besitzer der Denkmaéler die
ersten und wichtigsten Denkmalpfleger!

Gesetze und Verwaltungsablaute sind selten ganz eintach. Der Vortrag ant-
wortet auf Fragen: Welche Aufgaben und Rechte haben die Eigentiimer eines
Denkmals? Was bedeutet der Schutzbereich? Wie sieht der Verwaltungsweg
bei einer Unterschutzstellung, bei einer Genehmigung fiir Veranderungsarbei-
ten, bei der Beantragung eines Zuschusses aus?

vermehrt an Endkunden. ,Viele
finden klassische Klappladen
asthetisch toll, schrecken aber
aus verschiedenen Griinden da-
vor zurlick, sie verbauen zu las-
sen.“ Wer kennt nicht verwit-
terte Holzladen? Und das lasti-
ge Bedienen von auf3en?

Aber diese Zeiten sind vorbei:
Die Laden von Griesser sind
komplett aus Aluminium gefer-
tigt und sind absolut wind- und
wetterfest und garantiert ver-
zugssicher! Zudem gibt es ne-
ben den bekannten Beschlagen
auch ein breites Programm an
Komfortbeschlagen, die von der

Innen-Handkurbel bis zum Mo-
torantrieb reichen.

Das Transpatec-Gitter ist
fast unsichtbar.

,Sie kénnen sogar vom Ur-
laub auf Ibiza lhre Laden zu-
hause per Handy o6ffnen und
schlieBen.” Neben den traditio-
nellen Klappladen, die sogar in
verbliiffend echter Holzoptik
auf Aluminium moglich sind,
halt die Produktpalette aber

vor allem auch ein Schmankerl
fur modernste Architektur be-
reit: Schiebe- und sogar Falt-
scherenladen runden das Pro-
gramm ab. Vor allem diese Pro-
dukte konnten die Besucher der
ersten ostbelgischen Immobili-
enmesse interessieren, da sie
voll im Trend liegen.

www.insektum-dg.be
www.alu-
klappladen.be

@

.Ehe oder Zusammenleben
'\ beim Immobilienankauf:
Planungsmaiglichkeiten zu

\l Lebzeiten und im Todesfall®

! Referent: Christoph Weling
Dauer: 25 Min.

I Notar Christoph Weling aus Eupen wird in seinem Referat
anhand von praktischen Beispielen die Unterschiede erkla-
ren, zwischen den Fallen, in denen eine Immobilie durch

verheiratete, gesetzlich zusammenlebende oder nur faktisch
zusammenlebende Personen erworben wird. Jede dieser Situationen bringt
andere Maiglichkeiten mit sich, dafiir zu sorgen, dass der iiberlebende Partner
u.a. beim Ahbleben des Erstversterbenden bestens geschiitzt ist, auf zivilrecht-
licher und steuerrechtlicher Ebene.

Es wird unter anderem die giinstige Ubertragung von Immohilien im Rahmen
des Ehevertrages angesprochen. Auflerdem wird die Mdglichkeit erklart,

eine Immobilie zusammen mit den Rindern zu kaufen (durch Aufteilung
Nutzniefung/nacktes Eigentum) und somit den Kindern diesbeziiglich die
Erbschaftssteuer zu ersparen. Zuletzt wird die im Vergleich zur Hypothek
kostengiinstigere Variante der Hypothekenvallmacht erlautert.
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Familienbetrieb: Euroimmo vermittelt seit 1993 Wohnungen und Hauser — und hat auch Projektmanagement im Angebot

Makler mit eigener Renovierungsnote

©® EUPEN

Das Maklerbiiro Eurolmmo ko-
ordiniert die ihm anvertrauten
Verkaufe, Vermietungen und
Projektentwicklungen von der
Eupener BergstraRe aus. Das
Gesicht des Unternehmens ist
seit 24 Jahren Geschaftsfihrer
Bruno Creutz. Zuletzt haben er
und seine Mitarbeiterin Sabine
Herren die sich im Bau befindli-
che ,Residenz zur Alten Post”“ in
Eynatten vorbereitet: Exklusive
Appartements stehen zum Ver-
kauf.

Doch nicht nur im deutsch-
sprachigen Raum hat sich Euro-
Immo im vergangenen Viertel-
jahrhundert einen Namen ge-
macht. ,Wir sind viel in Brissel
unterwegs. Dort sucht ein sehr
internationales Publikum regel-
maRig nach seriésen Anbietern,
die am besten ihre Sprache
sprechen und auch kurzfristig
agieren konnen®, schildert der
50-jahrige Creutz seine Erfah-
rungen aus der Hauptstadt, in
der auch sehr geschatzt wird,

dass Eurolmmo nach vereinbar-
ten Festpreisen bei Umbauten
arbeitet: ,Uns ist wichtig, dass
die Preise unserer Dienstleis-
tungen fur die Kunden nach-
vollziehbar sind.”

Das gilt fiir alle vier Standbei-
ne von Eurolmmo: Verkauf, Ver-
mietung, Projektmanagement
und Umbau. Begonnen hat al-
les als Bauunternehmen, heute
liegt der Kern des Unterneh-
mens im Immobilienmaklerge-
schaft. ,Das Wissen aus dem
Baufach und die Kontakte zu
hiesigen Unternehmen sind Teil
von Eurolmmo. Das ist eine un-
serer Starken, wenn wir Reno-
vierungs- oder Sanierungsar-
beiten begleiten, weil Bruno
Creutz bestens Bescheid. Auf
dieser Grundlage betont er die
Verankerung in der Region und
fragt: ,Wie sollen unsere Kinder
weiterleben, wenn man die
Leute von hier nicht zuerst be-
teiligt?“

In diesem Sinne setzt Euro-
Immo auch im Bereich Vermie-
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IMMOBILIER -
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euroimmo@bruno-creutz.be -
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B-4700 Eupen - Tel:

WWW.
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+32 (0)471 39 12 87
euroimmo-bau . be

Die folgenden vier Pfeiler bilden das stabile Grundgeriist von Eurolmmo: Immobilien, Projektmanagement, An-und Umbau

und Expertisen.

tung auf personlichen Kontakt
zu potentiellen Mietern, ob
Haus oder Wohnung spielt da-
bei keine Rolle: ,Man darf nicht
vergessen, dass jeder Mensch
und jede Immobilie eine Ge-
schichte hat®, sagt der Ge-
schaftsfiihrer im Wissen, dass
er so manche Geschichte mit-
geschrieben hat und weiterhin
mitschreibt: Das Projektma-
nagement ist ein wichtiges
Standbein des Eupener Immo-
bilienbiiros.

Dahinter steckt die Entwick-
lung von Parzellierungen und

Projekten, ob Ein- oder Mehrfa-
milienhaus..

Eurolmmo bringt einen
Energieauditor mit zur
ersten LM.O.

Eurolmmo libernimmt die
Vorbereitung und Abwicklung
von Parzellierungen und kiim-
mert sich auf Nachfrage um
Planung, Organisation und Ko-
ordination eines Bauvorhabens.

Je nach Wunsch der Kunden be-
ginnt der Auftrag also mit der
Planung und endet mit dem
Verkauf bzw. der Vermietung
der Wohneinheiten.

Abgerundet wird das Eurolm-
mo-Angebot durch die Zusam-
menarbeit mit dem Energieau-
ditor Daniel Creutz. Im Auftrag
von Eurolmmo sorgt er fir die
energetische Abnahme, die Er-
stellung der Energiezertifikate
sowie die Abnahme der elektri-
schen Installationen, Heizung
und Strom, und fiihrt Boden-
gutachten durch.

Eurolmmo  bringt seinen
Energieauditor auch gleich mit
zur Immobilienmesse: ,Wir be-
griBen die Immobilienmesse.
Unsere Uberzeugung ist, dass
nur im Gesprach der richtige
Schliissel fiir eine wohlfiihlen-
de Zukunft in den eigenen vier
Wanden gefunden wird.“

www.euroimmo-
bau.be

Finanzierung: Fiba Eupen unterstitzt Privatkunden und Unternehmen bei Investitionen in Immobilien

©® EUPEN

An der Ecke Klotzerbahn und
KirchstraRe fallt vor allem das
Halbrund mit dem typischen
tiefblauen AXA-Logo auf. Hin-
ter dieser Fassade sitzt die Fiba.
Sie ist in ihrer Haupttatigkeit
ein unabhangiges Versiche-
rungsbiiro mit lokaler Veranke-
rung und einer stabilen, lang-
jahrig etablierten Mitarbeiter-
riege. Uber ihr Versicherungs-
geschaft hinaus betreibt die Fi-
ba die Eupener Axa-Bank Filiale
in der Kirchstrasse.

,Die AXA reiht sich in Belgien
hinter den GroRBbanken als All-
finanzinstitut fiir Privatperso-
nen und Unternehmen ein und
nimmt hier an der Finanzierung
von Immobilien teil”, erklart
Bankberater Andreas Brodel. In
diesem Bereich verfiigt die AXA
Uber eine langjahrige Erfah-
rung in der Vergabe von Immo-
bilienkrediten. Im Fiba-Biiro in
der KirchstraRe kiimmern sich
Andreas Brodel und Antoinette
Mentior um das Kreditgeschaft.

,Die Immobilienpreise sind
gestiegen. Die monatliche Be-
lastung ist hoher geworden®,
konstatiert Brodel. Beispiels-
weise zur Finanzierung von Ein-
familienhausern sei es in vielen
Fallen kaum noch denkbar den
Kredit, mit einem einzigen Ge-
halt abzubezahlen.

,unser Vorteil ist es, dass
eine Rundum-Beratung
unsere erste Prioritat ist“
sagen Antoinette Mentior
und Andreas Brodel.

Die Nebenkosten liegen bei
15 bis 20 Prozent und Eigen-
mittel sind in den meisten Fal-
len notwendig. Doch gilt fir
das Eupener Fiba-Biiro auch bei
diesen auf den ersten Blick ein-
deutigen Bedingungen, dass sie
stets ihren Blick zuerst auf die
individuelle Situation und Inte-
ressen der Kunden richten:

'1-—-,-11 L
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Das Fiba-Gebaude in der Eupener KirchstraRe.

AXA macht auch Finan ZIeru'ngsweg frei

Antoinette Mentior und Andreas Brodel sind in Eupen bei der Fiba Eupen fiir die Kreditfinanzierung verantwortlich.

,Der Markt muss lokal betrach-
tet werden. Schon zwischen
den Ortschaften Eupen, Raeren
und Dolhain gibt es grofRe Un-
terschiede. Auch ist die indivi-
duelle Situation eines jeden
Hauskaufers anders®, sagt Bro-
del aus Erfahrung.

Der Kauf, die Renovierung
oder der Bau einer Immobilie
ist in den Augen der Fiba im-
mer eine wichtige Entschei-
dung. Denn sie ist Ulber viele
Jahre ein grofRer und bestim-
mender Teil des Lebens, ganz
egal ob zu privaten oder zu ge-

schaftlichen Zwecken erwor-
ben. ,Wir wollen helfen, eine
gute und individuell die best-
mogliche Auswahl bei den ver-
schiedenen Finanzierungsmo-
dellen zu finden“ erklart Bro-
del. Dazu gehort, dass Fiba aus-
fuhrlich mit den Kunden be-
spricht, ob ein Kaufvorvertrag
oder eine Teilfinanzierung sinn-
voll ist, wie die Laufzeit ausse-
hen soll und kénnte, ob ein fes-
ter oder ein flexibler Zinssatz
interessant ist und unter ande-
rem auch inwieweit private
und geschaftliche Immobilien

gekoppelt werden kénnen. Di-
rekt damit zusammen hangt
die ausfiihrliche Information
Uber die steuerliche Handhabe.
Andreas Brodel und Antoinette
Mentior betonen: ,,Es hat sich
in den letzten Jahren viel getan.
Veranderungen gibt es regel-
maRig.“ Dariiber hinaus sehen
sie als offenen anzusprechen-
den Teil des Kreditpakets die
Absicherung gegen verschiede-
ne Risiken wie unter anderem
den eigenen Tod, Einkommens-
ausfall oder eine Hausversiche-
rung.

JWir weisen darauf hin, wel-
che Angebote es staatlicher-
seits gibt. Zum Beispiel bietet
die Wallonische Region eine
kostenlose ~ Einkommensaus-
fallversicherung an“, so Bank-
berater Brodel. ,Unser Vorteil
ist es, dass eine Rundum-Bera-
tung unsere erste Prioritat ist.”

0 www.fibasa.be
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Vermessung: Jean-Marie Jacobs hat sich auf Verstadterungsprojekte spezialisiert — er verwendet die neueste 3D-Technik

Genauigkeit zahlt sich aus

© EUPEN

»Am Freitag und Samstag zei-
gen wir auf der ersten Ostbelgi-
schen Immobilienmesse die La-
serscanner gestitzte 3D-Mes-
sung und die Maoglichkeiten der
Fotogrammetrie*, sagt Jean-
Marie Jacobs. Doch was ist die
Fotogrammetrie und war die
Vermessung von Grundstiicken
und Objekten nicht schon im-
mer dreidimensional?

Nein, betont der Vermes-
sungsexperte. Das einzige, was
noch immer gleich geblieben
sei, ist die mathematische
Grundlage. Jede Vermessung
basiert auf Dreiecken. Nur die-
se machen es moglich, undefi-
nierte Korper und Flachen zu
berechnen. Aus vielen kleinen
Dreiecken entstehen immer
groBere und letztlich ein zu-
sammenhdngendes Bild, ge-
nauer als der Mensch es mit
seinen Augen wahrnehmen
kann. Mit der 3D-Laserscann-
ner gestiitzten Vermessung
konnen Objekte noch genauer
erfasst werden. Um genau zu

sein, mit einer Million Punkten
je Sekunde in einem Umkreis
von 200 Metern. Es erkennt
und speichert die genaue Posi-
tion der in diesem Umkreis si-
tuierten Gebdude und sogar
Baume und Hecken. Bei der Ab-
messung von Gebduden kann
es Wolbungen und ungleiche
Fenster feststellen.

»Frither haben wir die
Daten aufgeschrieben.

»Das ist uns zu genau®, sagen
manche und wiirden lieber
wieder darauf verzichten. Doch
werde es, so Jacobs, seitens der
offentlichen Raumordnungsbe-
horden immer mehr verlangt.
Das Vermessungsbiiro Jacobs,
das sich momentan auf Ver-
stadterungsprojekte  speziali-
siert und konzentriert, macht
diese Erfahrung seit flinf Jah-
ren. Fir ihre eigene Arbeit
schlussfolgern sie: ,Die Aus-
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So kann sich die Abmessung von Gebduden nach der 3D-Laserscannung grafisch darstellen lassen.

wertung ist noch immer
Hauptbestandteil unserer Ar-
beit. Sie ist ungemein verein-
facht worden® erklart Jean-Ma-
rie Jacobs, der 1985 sein eige-
nes Bliro griindete. Die Verein-
fachung ist darin zu finden,
dass die Fehlerquellen mini-
miert wurden: ,Frither haben
wir die Daten, die uns unser
Gerdt anzeigte, aufgeschrieben.
Es brauchte sich nur mal ein
einziger Zahlendreher einzu-
schleichen, schon waren die ge-
samten Plane falsch. Aber su-
chen Sie bei all den Werten mal
nach dem falschen Wert.“ Wie

aufwandig das ware, kann sich
wohl jeder ziemlich gut vorstel-
len und wiinscht genau in solch
einer Situation eine Auswer-
tung, die scheinbar ganz ohne
Zahlen funktioniert.
Jean-Marie Jacobs glaubt,
dass die Fotogrammetrie ge-
nau diese Losung in sich tragt
und in absehbarer Zeit die 3D
Laserscanner-Vermessung
liberbieten kann. Vor Ort wird
das in Frage stehende Gebaude
oder die abzumessende Land-
schaft von einer Drohne liber-
flogen. Sie schiel3t Fotos, bis ein
zusammenhangendes Bild ent-

steht. ,Schon heute sind bei
der Bilderauswertung keine
Uberlappungslinien mehr zu
sehen, staunt Jacobs selbst
Uber die rasante technische
Entwicklung.

Die Genauigkeit liegt bei bei-
den Messverfahren im Zenti-
meterbereich. Fiir seine Kunden
sieht Jacobs derweil einen an-
deren besonderen Vorteil: Die
dreidimensionale Darstellung
in Farbe setzt nicht mehr die
Fahigkeit des Kartenlesens und
der damit zusammenhangen-
den notwendigen hohen Vor-
stellungskraft voraus.

JJeder kann jetzt richtig se-
hen, in welcher Umgebung sein
Bauvorhaben platziert ist und
wie es ins Umfeld passt. Mit
unserer Software konnen wir
sogar virtuell durch die Stral3en
fahren, freut sich Jacobs schon,
diese Neuheiten im Beruf des
Landvermessers allen Neugieri-
gen und technisch Interessier-
ten auf der .M.O. vorzustellen.

WWww.jacobs-
vermessung.be

Garten- und Landschaftsbau: Freiraum PGmbH bietet Planung und Ausfiihrung aus einer Hand

Kundenwinsche stehen an erster Stelle

©® EUPEN

Benjamin Dethier und Patrick
Scholzen griindeten vor zehn
Jahren ihr eigenes Unterneh-
men: Freiraum. 2015 machten
sie Freiraum von einer Fakti-
schen Vereinigung zu einer
PGmbH.

Seit 2006 teilen sich die bei-
den Griinder gleichberechtigt
die Geschaftsfiihrung. Benja-
min Dethier ist fir die Ange-
botserstellung, Planung und
Buchfiihrung zustandig. Patrick
Scholzen kiimmert sich um die
Baustellenkoordination und
Lieferantenkontakte. ,Wir kon-
nen uns zu hundert Prozent auf
unsere Aufgaben konzentrie-
ren. So konnen wir Abldufe ef-
fektiver koordinieren, was sich
sowohl fiir uns als auch fiir un-
sere Kunden bewahrt hat.“ so
die beiden Unternehmer.

Kennengelernt haben sich
die beiden bereits in friihen
Ausbildungsjahren und sind
Uber den beruflichen Sektor in
Kontakt geblieben.  Patrick
Scholzen kann mittlerweile auf
eine mehr als 20-jahrige Be-
rufserfahrung  zurlickblicken,
wahrend Benjamin Dethier sei-
nen Werdegang durch ein Stu-
dium zum Landschafts- und
Gartenbautechniker in Essen
(D) unterbrach.

el
raurm

Garten- und Landschalisbau

Wahrend der gemeinsamen
Beschaftigung in einem Grol3-
unternehmen erwuchs die Idee
der Griindung eines gemeinsa-
men Betriebs und damit auch
das Grundkonzept der Firma,
Planung und Ausfiihrung aus
einer Hand anzubieten. So ge-
langen Patrick, der schon Uber
Erfahrung in der nebenberufli-
chen Selbststandigkeit verfiig-
te, und Gartenplaner Benjamin
im August 2006 der Start in die

Selbststandigkeit.

,Jeder Garten ist ein
Projekt. Auf Grundlage der
Kundenwiinsche schaffen
wir immer etwas Indi-
viduelles.“

Aktuell haben sie funf weite-
re Mitarbeiter: zwei Gesellen

und drei Auszubildende. Frei-
raum bietet Planung, Neu- und
Umgestaltung sowie die Pflege
von Garten an: ,Jeder Garten
ist ein Projekt. Auf Grundlage
der Kundenwiinsche schaffen
wir immer etwas Individuelles®,
sagt Dethier, der nach zeitin-
tensiven Gesprachen gerne die
Ideen der Kunden aus der Regi-
on in technische Mafte uber-
setzt. Dabei ist ein Vorteil, dass
sie nicht an bestimmte Liefe-

ranten gebunden sind: ,Wir le-
gen Wert darauf, hiesige Mate-
rialien zu verarbeiten, aber oh-
nehin wird hier zum Beispiel ei-
ner der besten und hochwer-
tigsten Natursteine abgebaut®,
erklart Scholzen. Erganzend
schildern sie eine Beobachtung
aus den vergangenen Jahren:
»Der Garten ist wichtiger ge-
worden. Viele Kunden strecken
die Bauphasen liber mehrere
Jahre. Unser Anliegen ist es, ei-

nen ausgereiften Plan zu erstel-
len, sodass bei der Fertigstel-
lung alles aufeinander abge-
stimmt ist — von Pflaster lber
den Rasen und der Beleuch-
tung bis zum Schwimmbad
und der Bepflanzung.”

0 www.freiraum.be
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Wallonische Region: Der Infopunkt Eupen informiert tiber die unterstiutzenden Finanzierungen ,Renopack” und ,,Ecopack”

Kopplung der Kredite moglich

©® EUPEN

Die Wallonische Region ist in
den Belangen Verkehrssteuer,
Fernsehsteuer, Tag des Baumes,
Umweltpolizei oder Stral3en-
bau auch auf dem Gebiet der
Deutschsprachigen ~ Gemein-
schaft zustandig. Die Liste kann
fast beliebig fortgesetzt wer-
den, unter anderem auch um
die auf der ersten Ostbelgi-
schen Immobilienmesse rele-
vanten Bereiche Raumordnung
und Wohnungsbau. Dabei soll
es dort nicht um Genehmi-
gungsprozeduren gehen. Denn
die Wallonische Region ist vor
allem daran interessiert, den
Einwohnern Eigentum zu er-
moglichen: Sie vergibt soziale
Hypothekenkredite, Null-Pro-
zent-Kredite fiir Renovierungs-
und Sanierungsarbeiten in Alt-
bauten und bietet eine unab-
hangige Energieberatung an.

In der Deutschsprachigen Ge-
meinschaft ist die Anlaufstelle
fiir diese Angebote das Espace
Wallonie Eupen, das seit dem
Jahr 2000 seinen Sitz in der Go-
spertstraBe 2 hat: ,,Zu 80 Pro-

zent wird nach Renovierungs-
krediten und Pramien gefragt,
erklart ~ Espace-Mitarbeiterin
Valérie Joppen. Sie ist Uber-
zeugt, dass deshalb sowohl der
Reno- als auch der Ecopack
auch fiir viele Hauseigentliimer
in der Deutschsprachigen Ge-
meinschaft interessant ist.

Die Bedingungen in Bezug
auf das Haus liegen darin, dass
die Erstbelegung mindestens
zehn bzw. 20 Jahre zurlickliegt
und die Kosten fiir Renovie-
rungsarbeiten, die durch einen
Unternehmer ausgefiihrt wer-
den miissen, zwischen mindes-
tens 1.000 und maximal
30.000 Euro liegen. Der Eigen-
tlimer darf dagegen zwei Jahre
vor seiner Anfrage nicht mehr
als 93.000 Euro steuerbares
Einkommen gehabt haben. Die
Riickzahlung ist fiir beide Packs
auf 15 Jahre begrenzt.

,Bevor ich ins Detail gehe,
mochte ich besonders darauf
hinweisen, dass jede Anfrage
vor Beginn der Arbeiten gestellt
und genehmigt werden muss®,
so Joppen, die weiB, dass viele
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Seit dem Jahr 2000 hat das Espace Wallonie Eupen seinen Sitz in der GospertstraBe 2, gegeniiber vom DG-Ministerium.

noch glauben, dass sie einfach
nur die Rechnung einzureichen
brauchen: ,Das war bis 2014 so
gehandhabt worden.”

Die finanzierbaren Arbeiten
sind dagegen in diesem Sinne
eindeutig und klar vorgegeben:

Uber den Renopack kénnen
Elektrizitatsanlagen, Fensterau-
RBenrahmen und/oder Vergla-
sung, das Dach, Regenwasser-
abflusselemente und tragende
Flachen (Boden) ersetzt wer-
den. Es kénnen auch die Anpas-
sung des Dachstuhls, eine
Mauertrockenlegung, die Ver-
starkung, der Abriss und gege-
benenfalls der Wiederaufbau
instabiler Mauern und die Be-
seitigung von Hausschwamm

oder Radon berticksichtigt wer-
den.

Die Anfrage ist vor Beginn
der Arbeiten zu stellen.

Der Ecopack ist fiir die Ener-
gieeffizienzsteigerung des
Hauses gedacht. Die Isolierung
von Dachern, Mauern und B6-
den, der Einbau von Erdgas-
brennwertkesseln, Biomasse-
heizkesseln, ~ Warmepumpen
(Warmwasser, Heizung), Regen-
wasserabflusselementen, Pel-
letséfen  (ausschlieBlich ~ fur
Mieter) oder die solare Warm-

wasserbereitungsanlage  und
die Durchfiihrung eines Ener-
gieaudits werden dazu finanzi-
ell unterstiitzt. Um herauszu-
finden, welche Malknahmen fiir
ein Haus interessant sind, hat
die Wallonische Region im sel-
ben Haus ihre unabhdngige
Energieberatung eingerichtet,
die vorher zu Rate gezogen
werden kann.

»Aus Erfahrung werden viele
Arbeiten in einem Zuge durch-
gefiihrt, die ausschlieflich im
Reno- bzw. im Ecopack vorgese-
hen sind. Es spricht nichts ge-
gen eine Kopplung der beiden
Kreditfinanzierungen. Selbst ei-
ne direkte Verbindung des sozi-
alen Hypothekenkredits mit

den Packs ist beim Kauf eines
alteren Hauses denkbar® loten
Valerie Joppen und ihre Kolle-
gen stets die verschiedenen
Moglichkeiten unter den indivi-
duellen Voraussetzungen der
Antragssteller aus.

Offnungszeiten:
Montags bis freitags
von 8.30 bis 17 Uhr, (je-
den zweiten Montag
geschlossen). Fragen
kénnen auch per Mail
an den Infopunkt ge-
sendet werden:
ew.eupen@
spw.wallonie.be

Bauunternehmen: Ganser AG ist der richtige Partner fir die Grundgestaltung grol3er Flachen

® EUPEN

4Wir werden nicht unbedingt
gesehen®, sagt Geschaftsfiihrer
Frank Ganser. Der Grund dafur
liegt darin, dass die Ganser AG
immer wieder hinter den Hau-
serfassaden, hinter den grof3en
Stralen, auf mehrere Hektar
grolRen Freiflachen aktiv ist. Sie
kimmern sich dann um das
Anlegen grofRer Parkflachen,
aber auch um die Infrastruktur
fiir Industrieunternehmen
samt unterirdischer Rohr- und
Schachtverlegung seine Errich-
tung von Briicken und Stiitz-
wanden. Um diese Arbeiten in
einer angemessenen Zeit quali-
tatsvoll zu verrichten, umfasst
der Maschinenpark von Ganser
heute 32 Maschinen. Darunter
finden sich Last- und Kranwa-
gen, Bagger, Bulldozer, Asphalt-
fertiger, Siebananlagen, Riittel-
platten und verschiedene Wal-
zen: ,Um unabhangig agieren
zu konnen ist ein eigener, gro-
Ber Fuhrpark unumganglich,

denn Mietgerate sind nie ver-
fligbar, wenn man sie braucht®,
erzahlt der Geschaftsfuhrer, der

seit den 1990er Jahren die Ge-
schicke des als Aktiengesell-
schaft organisierten Familien-
unternehmens leitet. Seine
Schwester Andrea Ganser, die
sich um die Buchhaltung und
das Sekretariat kiimmert, ist
auch Mitglied des Verwal-
tungsrates.  Griinder  Heinz
Ganser steht zudem noch im-
mer beratend zur Seite.

Mit  vollkommen anderer
Ausrichtung hat die unterneh-
merische Bautatigkeit 1954 an-
gefangen. Matthias und Heinz
Ganser griindeten den Betrieb,
um Pliester- und Stukkateurar-
beiten durchzufiihren, den
Hochbau nahmen sie peu a peu
hinzu. ,Als die Kunden zufrie-
den waren, wurden wir ge-
drangt, die Bauten nicht nur zu,
verputzen, sondern auch ganz
zu bauen®, so der Seniorchef
Heinz Ganser. Ahnlich verhielt
es sich mit dem Straflen- und
Tiefbau: In den 1960er und
1970er Jahren ist die Stadt Eu-
pen auf die Beiden zugekom-
men. In Ermangelung eines
kompetenten Betriebes im Nor-
den der Gemeinschaft war der
Wunsch nach einem lokalen
Ansprechpartner gro3, denn
die aufwandigen Ausschrei-
bungsverfahren gab es damals
nicht — die Verantwortlichen
machten sich personlich auf die
Suche nach Unternehmern in
ihrem Umfeld.“ Die Gebriider
sagten zu, hoben die Graben
aus, verlegten Rohre, asphal-
tierten und pflasterten.

In den 1980er Jahren plies-
terten und bauten sie weiter-
hin Hauser. Der Strallenbau
blieb ein kleiner Zweig, der auf

Familienbet'rie mit g
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gezielte Nachfrage bedient
wurde. Doch mit der zuneh-
mend notigen Mechanisierung
und den steigenden Kosten
konnte der bereits damals um-
fangreiche Maschinenpark
nicht weiter nur als Nebener-
werb dienen und so wurde der
Betrieb Mitte der 1990er Jahre
mit und mit auf das heutige
Betatigungsfeld angepasst:
Hochbau im Sinne von Abdich-
tungsarbeiten,  Stutzwanden,
Briicken, Gestaltung komplexer
offentlicher Platze (in Verviers
wurde zum Beispiel ein Amphi-
theater betoniert), Tiefbau mit
Verlegung aller Sorten Lei-
tungs- bzw. Kanalsystemen
und Stralenbau in all seinen
Facetten. Das Erschaffen bzw.
die Modernisierung der Infra-
struktur von privaten Anwesen

und Industrieanlagen sowie die
Bearbeitung grofRer Freiflachen
erkannte die Familie Ganser als
zukunftsfahig.

,Die einfachen Dinge sind
mittlerweile alle  gemacht,
auch wenn es schon ist, mal
nur, einen einfachen Parkplatz
zu asphaltieren. So gehen wir
auch die schwer erschlieBbaren
bzw. komplexen Projekte an.
Hier kommt unsere Vielseitig-
keit zum Tragen und wir brin-
gen unsere langjahrige Erfah-
rung in Form von CAD-unter-
stlitzter Planung ein® erlautert
der 43-jahrige Geschaftsfiihrer
seine Neuorientierung. Das Un-
ternehmen ist deutlich ge-
wachsen und hat in der Zwi-
schenzeit unter anderem wich-
tige Zulassungen fiir GroBbau-
projekte der 6ffentlichen Hand

mit Einzelauftragsvolumen von
500.000 Euro jeweils im Hoch-,
Tief- und Stralenbau und
275.000 Euro im Landschafts-
bau erworben.

Die Kunden schatzen nicht
nur die Zuverldssigkeit, son-
dern auch die Tatsache, dass
auch kleinere Projekte ange-
gangen werden: ,Wenn man
die grofen Projekte machen
will, darf der Kunde auch nicht
mit den kleinen im Stich gelas-
sen werden.”

So werden zur Zeit eifrig Ge-
lande drainiert, Parkanlagen,
Platze und Biirgersteige ange-
legt, StralBen verbreitert, Kanal-
anschliisse verlegt, Hofe und
Zufahrten asphaltiert oder ge-
pflastert und Teiche angelegt.
,Es ist toll, bleibende Werte,
nachhaltig zu erschaffen und

roRer Vielfalt

diese auch in ein paar Jahren
noch stolz vorzeigen zu kon-
nen“ so Frank Ganser, Firmen-
leiter und angehender Prasi-
dent der Konfoderation Bau-
fach des Bezirks Verviers.

Gegenwartig kiimmern sich
zehn Mitarbeiter um die Erledi-
gung solcher Auftrage von Eu-
pen bis Liittich: ,In der Hoch-
saison arbeiten wir mit hiesi-
gen Subunternehmern zusam-
men, um alle Arbeiten in den
gesetzten Fristen beenden zu
kénnen®, schliet Ganser mit
Betonung der regionalen Ver-
wurzelung ab.

e www.ganser.be
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Bautrager: Pierre & Nature ist seit 1996 eine stabile Marktgrof3e in der Planung von Appartement-Residenzen und im Verkauf von Wohnungen

Von Eupen bis Diekirch zu Hause

© WEISWAMPACH

Zum ersten Mal wird Pier-
re & Nature in der ndchsten
Woche an einer Immobilien-
messe in Ostbelgien teilneh-
men: ,\Wir freuen uns, dass die-
se in Eupen stattfindet. Wir ha-
ben viele schone Projekte in der
Hauptstadt der Deutschspra-
chigen Gemeinschaft reali-
siert’, erklart Vermarktungslei-
terin Laurie Gentges. Zu diesen
Projekten zahlt sie das Neueste
auf Stockem (siehe Nebenseite)
und drei weitere aus den ver-
gangenen Jahren: die Werth-
garten (2006-2007), die Markt-
garten (2008-2009), sowie ak-
tuell die Hertogenwaldgarten.
Jedes Projekt wird einer be-
wusst zeitgendssischen Archi-
tektur gerecht und wurde so
konzipiert, dass es bestmoglich
der Nachfrage und den Ansprii-
chen der Kunden entspricht:
von der kleinen Familie bis hin
zum Immobilieninvestor. Fir al-
le bietet das Immobilienunter-
nehmen mit zwei Jahrzehnten
Erfahrung im Dreieck Luttich,
Eupen und Diekirch (LUX) sei-
nen Rat und flexible Losungen
an. Um sich ein besseres Bild ei-
ner Wohnung zu verschaffen,
bietet Pierre & Nature Rund-
gange in seiner Musterwoh-
nung in den Hertogenwaldgar-
tenan.

Die Referenzen haben seit
der Griindung durch Jean-Pier-
re Trinon aus Malmedy im Jahr
1996 in diesem Gebiet stetig
zugenommen. Die Expertise
kann 2016 wie folgt zusam-
mengefasst werden: 19 Resi-
denzgebdude, ein jahrliches
Transaktionsvolumen von
7.350.000 Euro, 330 Wohnun-
gen, Geschaftsraume und Bii-
ros, 175 erschlossene Grund-
stlicke und 14 Parzellierungen.
Jean-Pierre Trinon betont dabei
ganz bestimmte Grundsatze:
,Wir stehen fiir ein innovatives
und verantwortungsvolles
Wachstumsmodell. Die standi-
ge Innovation flieBt in alle Ab-
teilungen des Unternehmens,
spiegelt sich in unseren Aktio-
nen wieder. Unser Erfolg steht
fir Bestdndigkeit, als Lohn der
standigen Weiterentwicklung
und der Fahigkeit seine Ver-
pflichtungen in einem immer
anspruchsvolleren Umfeld ein-
zuhalten.” Bis heute ist er Ge-
schaftsfiihrer, fiir die strategi-
sche Ausrichtung und die fi-

Dieses GrolRbauprojekt hat Pierre & Nature in Luxemburg umgesetzt.

nanzielle Leitung des Unter-
nehmens mit Hauptsitz im
wachsenden Weiswampach zu-
standig.

In 20 Jahren wurden 19
Residenzen gebaut.

Das kleine Stadtchen im Nor-
den von Luxemburg bietet
nicht nur Maoglichkeiten zum
Sonntagsshopping,  sondern
entwickelt sich mehr und mehr
zum Wirtschaftsstandort. Dies
steigert das Interesse der Im-
mobilieninvestoren. Auch hier
in seiner Heimat ist Pier-
re & Nature vertreten durch
seine nicht zu (ibersehenden
Residenzen ,les Jardins de
Weiswampach 1, 2 et 3“ und
ein paar Kilometer weiter ,Les
Jardins de Marnach®. Nicht zu
vergessen sind ,Les Jardins de
Heinerscheid, 58“ deren vor
kurzem begonnene Kommerzi-
alisierung bereits Friichte tragt.

Gemeinsam mit seiner Frau,
der anerkannten Maklerin Na-
thalie Trinon, und seinen Mitar-
beitern hat Jean-Pierre Trinon
das Unternehmen auf zwei
Standbeinen aufgebaut: die
Planung und die Vermarktung
von Bauprojekten. Das Team
besteht aus professionellen,
zweisprachigen und dynami-
schen Mitarbeitern. Durch die
unterschiedlichen Ausbildungs-
wege erganzt sich das Team in
allen Belangen. Von der tief-
griindigen und korrekten tech-
nischen Planung bis hin zur
Mehrsprachigkeit, die sowohl
im Ankauf als auch im Verkauf
fiir die Kunden von Pierre & Na-
ture den Vorteil bietet in seiner
jeweiligen Muttersprache be-
treut zu werden. Gerade darin,
zeigt sich, dass Pierre & Nature
in den eigenen Betrieb inves-
tiert: Mehrere Mitarbeiter sind
erst 2015 bzw. 2016 eingestellt
worden. Die zahlreichen neuen
Projekte verlangen neue immo-
bilienpassionierte Talente und
somit werden in den ndchsten

Monaten weitere Posten zu be-
setzen sein. Wichtig ist dabei,
dass alle Mitarbeiter sich mit
den sechs Unternehmenswer-
ten identifizieren konnen: Der
Respekt gegeniiber den Part-
nern und Kunden steht an ers-
ter Stelle. In der Zusammenar-
beit mit den Partnern darf die
Rentabilitat nicht vergessen
werden und die Zusammenar-
beit im Team sowie mit den
Partnern muss im Sinne der
Professionalitat und Leistungs-
erbringung fiir das ganze Un-
ternehmen stehen.

Im Team von Pierre &
Nature ist die Kreativitat
jedes Einzelnen gefragt.

Es ist unumganglich den An-
forderungen der Kunden ge-
recht zu werden, gerade in ei-
ner sich fortwahrend weiter-
entwickelnden Welt ist deshalb
die Kreativitat und Innovations-

kraft jedes Einzelnen gefragt.
Doch kann diese nur zum Tra-
gen kommen, wenn in der Zu-
sammenarbeit alle Talente und
Erfahrungen anerkannt und ge-
nutzt werden. Dabei stehe
auch fiir ein Unternehmen im
Baubereich die Verpflichtung
sich nachhaltig auszurichten.
»Unsere Werte integrieren sich
in alle Verwaltungspraktiken
und sind um die drei Pole
Wachstum, Soziales und Um-
welt einzuordnen®, erklart der
Geschaftsfiihrer.

Mit diesen Werten identifi-
ziert sich die Baufirma Elsen
aus Heppenbach auch schon
seit 15 Jahren. Sie sind seit
2001 Partner von Pierre & Na-
ture und damit beauftragt, die
Plane so umzusetzen, dass die
Gemeinschaftskosten der Woh-
nungseigentiimer auch lang-
fristig so gering wie moglich
bleiben. ,Wir legen sehr viel
Wert auf die genaue Aufschlis-
selung des Energieausweises,
damit die Wohnungen niedrige
Energiewerte erreichen und so-
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mit niedrige Nutzungskosten
fiir den Bewohner im Alltag be-
deuten.

Schon bei der Planung der
Projekte werden die Gebdude
durchdacht, um die Nebenkos-
ten niedrig zu halten. So zahlt
sich die Investition langfristig
fur unsere Kunden aus®, erklart
Marketingleiterin Laurie Gent-
ges, die die maximal moglichen
Informationen eines Projektes
Ubersichtlich zusammenstellt,
Fragen entgegennimmt und die
fir jedes Projekt angelegte
Webseite betreut.

Das  Pierre & Nature-Team
freut sich, lhnen zwei neue Pro-
jekte auf der ,Immobilienmes-
se Ostbelgien” als Vorpremiere
vorstellen zu diirfen: Ein Immo-
bilienprojekt im Stadtzentrum
von Eupen und ein weiteres in
Eynatten.

e www.piernat.be

Das Obergeschoss der Marktgarten an der Ecke Paveestrafle/Marktplatz in Eupen

Stets wird be| Pierre & Nature auf groRziigige Balkone und Terrassen geachtet.



14

IMMOBILIENMESSE OSTBELGIEN

GrenzEcho
Dienstag, 10. Mai 2016

So werden die Stockemgarten Ende 2017 aus der Vogelperspektive zu sehen sein.

Projekt: Auf Stockem hat Pierre & Nature die Stockemgarten geplant

Im stadtisch-landlichen Idyll

® EUPEN

Zurzeit entstehen auf Stockem
20 neue Wohnungen. Diese
sind aufgeteilt in zwei Residen-
zen, der Narzissen- und der
Mohnblumenresidenz. ~ Nach
den unter anderem bekannten
Werth-, Markt- und Hertogen-
waldgarten sind die Stockem-
garten das vierte Apparte-
ment-Projekt von Pierre & Na-
ture in Eupen. Die Partnerbau-
firma des Projektes Elsen AG
hat im Januar bereits mit den
Erdarbeiten begonnen.

Die Fertigstellung ist fiir En-
de 2017 geplant. Die Wohnun-
gen konnen aber jetzt schon
gekauft werden.

Ein Uberblick iiber das zu-
kiinftige Leben im stadtisch-
landlichen Idyll:

Stockem liegt nur gut einen
Kilometer von den Geschafts-
straRen in der Eupener Ober-
stadt entfernt. Doch wer in Zu-
kunft an einem Sommertag in

seinem Appartement in den
Stockemgarten aufwacht, wird
vom dortigen Trubel nichts
merken: Kein Autoldarm stort
das langsame, dem eigenen
Rhythmus angepasste Aufste-
hen, die Sonne durchflutet die
Raumlichkeiten mit natdrli-
chem Licht und die Vogel zwit-
schern am Teich.

Direkt neben einem alten
Bauernhaus gelegen, war es
den Planern von Pierre & Natu-
re wichtig, die landliche Atmo-
sphare zu erhalten. ,Die Archi-
tektur ist der Umgebung ange-
passt — mit regionalem Bruch-
stein, Holz und zeitgendssi-
scher Konzeption®, erklart der
Eupener Einkaufs- und Finanz-
leiter von Pierre & Nature Brice
Rodheudst. Der Teich liegt direkt
neben den Wohnungen der
Stidgarten im Erdgeschoss. Au-
Rerdem sind fiir die Miteigen-
tiimerschaft ~ Aulenbereiche
vorgesehen, welche fiir indivi-

duelle und familidre Aktivita-
ten Raum bieten. Pierre & Na-
ture hat ein traditionelles Spe-
cial eingeplant — ein Stockem-
garten-eigenes Petanque-Spiel-
feld.

Bevor aber Freizeitaktivitaten
moglich sind, heillt es in der Re-
gel plinktlich in der Schule oder
auf der Arbeit ankommen. Kein
Problem: Ob Treppenhaus oder
der fiir acht Personen ausgeleg-
te Aufzug, hinab geht es in den
zweistockigen Residenzen
schnell.

Wer in das nahegelegene
Athendaum, das Robert-Schu-
man-Institut oder in die Indust-
riezone muss, kann zu Ful} ge-
hen oder die kurze Strecke mit
seinem Fahrrad hinter sich
bringen. Ein eigener Fahrrad-
parkplatz ist fiir Bewohner der
Residenzen im Untergeschoss
vorgesehen. Wer aber an einen
Ort aulerhalb Eupens muss,
findet im Untergeschoss sein

Die Residenzen sind im Halbrund zum Teich geplant.

o

e YR

Geraumig kdnnen die Wohnungen ab 2017 eingerichtet werden.

Auto. ,Den Kaufern der Appar-
tements kann auch ein eigener
Innenstellplatz und sogar eine
Garage fiir sein Fahrzeug ange-
boten werden®, erklart Laurie
Gentges, flir Realisierungen im
Verkaufssupport und das Mar-
keting von Pierre & Nature zu-
standig.

Insgesamt werden die Sto-
ckemgarten bei Fertigstellung
25 uUberdachte Stellplatze und
15 AufRenparkplatze vorweisen
konnen. Auch die Fahrrader
sind im Carport sowie im Un-
tergeschoss vollkommen witte-
rungsunabhangig  abstellbar.
Die Stellplatze stehen sowohl
den Bewohnern als auch den
Besuchern zur Verfligung.

Diese Einrichtungen sollen
den Bewohnern den hochst-
moglichen Komfort bieten, da-
mit sie sich auch nach einem
langen Arbeitstag im Winter in
der Wohnung bequem zuriick-
lehnen konnen. ,Die Mindest-

grolRe der Wohnungen betragt
59 Qudratmeter, die groRte
Wohnung misst 133 Quadrat-
meter und dazwischen sind
verschiedene GrofRen mit ei-
nem bis drei Schlafzimmern
vorgesehen. Alle Wohnungen
haben eine eigene Terrasse®,
zahlt Laurie Gentges die Be-
ricksichtigung  unterschiedli-
cher Bediirfnisse von Alleinste-
henden, Paaren und Familien
auf. Gerade auch fiir Familien
sollen die sich im Unterge-
schoss noch zu jeder Wohnung
befindlichen 21 Keller Abhilfe
in der Lagerung schaffen.

Alles Weitere, was insbeson-
dere den technischen Unterhalt
anbelangt, erledigt sich durch
die Verwendung der moderns-
ten Technologiesysteme prak-
tisch von alleine: Die Gebaude
haben eine hohe Energieeffizi-
enz durch verbesserte Warme-
und Schallisolierung. Aus den
Nachbarwohnungen  dringen

kaum noch Gerdusche und ge-
heizt werden muss immer we-
niger. In jeder Wohnung ist ei-
ne Gasheizung inbegriffen.

Die Gemeinschaftsraume
missen nicht beheizt werden
und unterliegen einer automa-
tischen Beleuchtung, genauso
wie die auBenliegenden Gange
entlang der Hauserwand®, be-
tont abschlieBend Brice Rod-
heudt die technischen Aspekte
der idyllisch und doch stadtisch
zentral gelegenen Stockemgar-
ten.

Um den Interessenten das
Projekt so genau wie moglich
zu illustrieren, beschreitet Pier-
re & Nature neue Wege und re-
alisiert fiir seine neuen Projekte
Videoanimationen.

e www.stockem.be
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Planung: Patrick Meyer, Monika Neumann und Martin Funk zeigen, wie kreativ es sein kann, Kompetenzen projektbezogen zu biindeln

Innenarchitektur im Netzwerk

© EUPEN
Seit einem Jahr treffen sich ei-
ne Reihe von Innenarchitekten
und Architekten um Ideen, Pro-
jektkonzepte und Neuentwick-
lungen auszutauschen. Als
Grundgedanke gilt, sich als lo-
ses Netzwerk ohne zeitliche Be-
grenzung und ohne Druck zu
begegnen und Schnittstellen zu
entdecken. Auf der ersten Ost-
belgischen Immobilienmesse
werden Patrick Meyer, Monika
Neumann und Martin Funk die
Gruppe vertreten. Sie wollen
den Besuchern anhand von Er-
fahrungen aus diversen Projek-
ten vermitteln, wie kreativ es
sein kann Kompetenzen pro-
jektbezogen zu biindeln.
Innenarchitektur, die sich
hinter dem Begriff ,Wohnen“
verbirgt, beschreibt in erster Li-
nie eine personliche Beziehung
zwischen Mensch und Raum,
ein  harmonisch  greifbares
,sein“. Als Idee wird sie skiz-
ziert, und mit Materie, Farbe
und Licht gebaut, um so dem
Abenteuer ,Wohnen“ seinen in-
dividuellen Charakter zu geben.
Sie wird sich nie zufallig an ei-
ner Stelle zeigen, sondern im-

mer Teil einer Verbindung blei-
ben, mit ihrim Raum angekom-
men zu ,,Sein“!“ erklart Patrick
Meyer.

Denn die Kunden gewdhren
den Innenarchitekten stets Ein-
blick in ihre Privatsphdre. Des-
halb steht an erster Stelle, die
Kunden in ihrer Art Mensch zu
sein zu respektieren. Darauf
aufbauend konnen die Veran-
derungen und die Bediirfnisse
des Bauherren verarbeitet, ver-
standen und in die Raumge-
staltung Ubersetzt werden:
,unsere Arbeit stellt den Bau-
herren und seine Bediirfnisse
ganz in den Mittelpunkt der
Konzeption. Dazu bedarf es ei-
ner moglichst groBen Annah-
rung. Das heif3t, die Lebenswei-
se, die Gewohnheiten und
Wiinsche des Bauherren wer-
den analysiert und bilden den
Ausgangspunkt®, so die Innen-
architekten. ,Entwerfen gelingt
als souverane Komposition, die
das Ganze bedenkt: Raumgefii-
ge und Umfeld, Nutzungskon-
zepte und Ziele, Qualitat und
Wirtschaftlichkeit, Bestand und
Entwicklungspotentiale,  er-
ganzt Martin Funk.

rtln
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HNETZWERK INNENARCHITEKTUR

Genau an diesem Grundge-
danken setzt das Netzwerk an.
Namlich um eine Ubersetzung
der Bedirfnisse langfristig,
passgenau und gewinnbrin-
gend auf den Kunden zuschnei-
den zu konnen, brauchen auch
die Planer selbst regelmafig
neue Impulse. Die Innenarchi-
tektur ist aus ihrer Sicht das in-
dividuelle Plus damit das Zu-
hause Geborgenheit und Ord-
nung ausstrahlt und ubertragt:
,Durch den zusatzlichen Blick
des Innenarchitekten beim Pla-
nen werden bestehende Werte
im Haus, in der umliegenden
Natur und Umfeld sowie bei

den Bauherren erst entdeckt.

Diese dann hervorzuheben, zu
respektieren und zu nutzen,
personalisiert das Projekt und
ist der groBte Teil unserer Ar-
beit“ erklart die baustellener-
fahrene Monika Neumann.

Die Kunden in ihrer Art
Menschsein respektieren.

Im Idealfall wird der gestalte-
te Raum, ein Ort der freien Ent-
faltung. Essentiell steht dieser
Begriff auch fiir die Arbeit im

Netzwerk. ,Gemeinschaftlich
bedeutet nicht immer in einem
festen Team zu arbeiten — jeder
hat seinen eigenen Kunden-
stamm® erklaren die drei Ver-
treter.

Das Interessante entstehe
daraus, dass jeder einen ande-
ren Ausbildungsweg und eine
andere Ausrichtung seines Un-
ternehmens hat. In diesem Sin-
ne gibt es keine formale Ein-
schrankung oder abgesteckte
Themenbereiche. Es herrsche
untereinander aber ein grol3es
Vertrauen. Was wichtig sei, da
die gemeinsame Arbeit haupt-
sachlich im Hintergrund statt-

findet und in seiner Urform
dort bleibt: Es geht darum, dass
aus dem Dialog etwas Neues
entsteht. Die Planer biindeln
ihre kreative Kraft, um Neues
entstehen lassen zu konnen.

Bei Interesse konnen
Sie sich direkt an die In-
nenarchitekten wen-
den: info@funkinne-
narchitektur.de; moni-
ka.neumann@pos-
teo.de; info@patrick-
meyer.eu

Generalunternehmen: Heck SA baute das StVither Kultur- und Messezentrum Triangel

Tradition mit Innovation wahren

© NIDRUM

Ob Hausbau, Pflasterung, Holz-
verarbeitung oder Malerarbeit,
Oswald Heck hatte die Idee, all
diese Aufgaben von einem ein-
zigen Unternehmen aus erledi-
gen zu kénnen. In seinem Hei-
matort Nidrum griindete er
1964 das ,Familienunterneh-
men Oswald Heck® In der Folge
sollten sowohl private als auch
offentliche Auftrage ausge-
fuhrt werden: ,Der Bedarf nach
genau eines solchen breitauf-
gestellten  Generalunterneh-
mens wurde vom Tag der Griin-
dung an durch die zahlreichen
Anfragen bestatigt®, erklart der
heutige Geschaftsfiihrer Jean-
Francois Thissen.

Oswald Heck stellte sehr un-
terschiedlich geschultes Perso-
nal ein. Trotzdem haftete er in-
nerhalb der ersten 14 Jahre
personlich. Ein fast undenkba-
res Unterfangen, wenn man die
Vielfalt der auszufiihrenden
Aufgaben bedenkt. Mittlerwei-
le beschaftigte er deutlich
mehr als 60 Personen. Deshalb

beschloss er 1978, das Unter-
nehmen auf eine andere Ebene
zu hieven und es in eine GmbH
umzuwandeln. Ein Schritt, der
sich auszahlte. Denn die hohe
Nachfrage nach einem Gene-
ralunternehmen hatte weiter-
hin Bestand.

In dieser Zeit, Mitte der
1980er Jahre, gelang es der
Schreinerabteilung, einen her-
ausragenden Ruf zu erlangen®,
weill Thissen weiter zu berich-
ten. Doch war es fir Griinder
Oswald Heck selbstverstand-
lich, alle Arbeiten aus einer
Hand anzubieten. Er nahm Auf-
trage fir GroRbauprojekte ge-
nauso an wie kleinere Malerar-
beiten. Dazu bedurfte es stets
mehr Personal: So wuchs die
Anzahl der Mitarbeiter Ende
der 1980er auf zwischenzeit-
lich 200 an. Aus Sicht des Griin-
ders ein guter Zeitpunkt, noch
mehr Personen am Unterneh-
men zu beteiligen: 1990 wurde
aus der GmbH die Aktiengesell-
schaft ,,Oswald Heck SA".

GroRziigige Garten sollen auch entstehen.
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Die PIanungen des Appartement Gebaudes in der Eupener BergstraBe aus Strallenperspektive.

Oswald Heck sollte noch lan-
ge Zeit die treibende Kraft des
Unternehmens  bleiben  Er
pflegte viele Kontakte.

Doch die groRRe Personalbasis
konnte spatestens Ende der
1990er Jahre nicht mehr gehal-
ten werden. Anfang der 2000er
Jahre wurde beschlossen, sich
auf die Steckenpferde, sprich
groBere Rohbauprojekte und
Schreinerarbeiten fir den In-
nen- und AuBenausbau zurlick-
zubesinnen, erklart Thissen, der
seit Ende 2011 mit anderen
beigeordneten Geschaftspart-

nern das Unternehmen leitet.
Oswald Heck hatte zuvor be-
schlossen, die Verantwortung
in die Hande einer neuen
Mannschaft zu legen: ,Damit
bezweckte er, dass die durch
ihn aufgebaute Tradition der
Seriositat und Qualitat fortge-
setzt werden konnte, zugleich
wollte aber auch eine neue Po-
sitionierung des Unterneh-
mens moglich wurde. Er wollte,
dass es als innovativer und mo-
derner Akteur wahrgenommen
wird, glaubt Thissen, diesem
Anspruch gerecht zu werden.

Denn noch vor der Feier zum
50-jahrigen Bestehen des Be-
triebs im Jahr 2014, erhielt die
Heck SA den Auftrag fiir das
Kulturzentrem  Triangel in
St.Vith.

Gegenwartig beschaftigt das
Unternehmen 30 Personen und
hat seinen Schwerpunkt auf ei-
ne noch minutiésere Planung
und Umsetzung der ihm eige-
nen und anvertrauten Projekte
gelegt: ,Seit kurzem haben wir
die Genehmigung zum Bau ei-
nes Appartementgebaudes mit
15 Wohneinheiten, Kellern und

einerTiefgarage. Wir denken,
noch 2016 mit den Bauarbei-
ten, unter Erhalt der besonde-
ren traditionellen Fassade, be-
ginnen zu kénnen.

Wir wollen im September
2017 den Bau fertiggestellt ha-
ben, schlieft Jean-Francois
Thissen mit einem ambitionier-
ten Blick in die Zukunft.

e www.hecksa.eu
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Bau: Convents setzt auf eigene Mitarbeiter — Copabat vermarktet

Familie mit

Bauleidenschaft

©® EUPEN

Das Bauunternehmen Con-
vents wurde 1933 von Jean
Convents gegriindet. Er baute
Uberwiegend Privathauser und
war auch bereits als Bautrager
tatig. Recht schnell weitet der
Griinder die Aktivitat auf of-
fentliche Arbeiten aus.

Zu Beginn des Zweiten Welt-
kriegs, Ende der 1930er Jahre,
beschaftigt die Firma schon 30
Personen. Die sechs Kriegsjahre
waren dann eine schwierige
Zeit. Sie waren gekennzeichnet
von der Arbeit mit deutlich re-
duziertem Team und der not-
wendigen Spezialisierung auf
Reparaturarbeiten.

Erst Mitte des Jahres 1946
kann der ausgebildete Bauinge-
nieur Jean Convents wieder
zehn Mitarbeiter in seinem Be-
trieb beschaftigen.

Bis 1966 erholt sich Convents
gut — ein idealer Moment, dem
nachsten Bauingenieur aus der
Familie das Ruder zu liberge-
ben. Herbert und seine Frau Ri-
ta Convents bauen das Unter-
nehmen sukzessive weiter aus:
1969 stellen sie die erste Biiro-
kraft ein und 1972 den ersten
Bauleiter. Anfang der Achtziger
Jahre zahlt das Unternehmen
dann Uber 80 Mitarbeiter.

Convents baut zu diesem
Zeitpunkt fiir hiesige Betriebe
zahlreiche Produktionsstatten,
Lagerhallen und Biirogebaude.
Haupttatigkeitsbereich sind je-
doch Arbeiten fiir zahlreiche 6f-
fentliche Auftraggeber wie
Schulen, Verwaltungsgebaude,
Altenheime und Bauprojekte
fiir die sozialen Wohnungsbau-

gesellschaften.

Doch wollte man nicht nur
von der offentlichen Hand ab-
hangig sein: Parallel zu diesen
Projekten entwickelt sich Con-
vents mehr und mehr zum Bau-
trager. Zahlreiche Grundstiicke
werden erschlossen und eigene
Appartementgebaude entste-
hen.

Convents baut fiir
Privatleute und fiir die
offentliche Hand.

Von Anfang an setzt die Con-
vents AG dabei ausschlielich
auf den Verkauf der Wohnun-
gen in ihren Appartementge-
bauden. Nach einigen Jahren
wird die Vermarktung dieser in
ein getrenntes Unternehmen
verlegt: ,1988 haben unsere El-
tern die Copabat AG gegriin-
det”, erzahlt Petra Convents, die
seit 1993 Copabat mit ihrem
Sitz an der Ecke Rathaus-
platz/PaveestralRe leitet.

Doch dort war nicht immer
der Sitz von Copabat. Bis 1999
befanden sich Copabat und
Convents in einem Haus — in
der Simarstral3e, dem heute al-
leinigen Standort der Convents
AG.

Das Unternehmen, das ge-
genwartig von Astrid Convents
gefihrt wird, ist als Generalun-
ternehmer in der gesamten
Provinz Littich aktiv und be-
schaftigt rund 50 Mitarbeiter.
Das Leistungsspektrum reicht
weiterhin von der Erstellung

o=

des Rohbaus lber Putz- und
Fliesenarbeiten in Eigenleis-
tung bis hin zur schliisselferti-
gen Ausfiihrung in Zusammen-
arbeit mit zuverldssigen Sub-
unternehmern aus der Region.
Neben Neubauten aller Art ge-
héren auch Umbau- und Res-
taurierungsarbeiten zum Tatig-
keitsfeld. Das Spektrum bezieht
sich gleichermalRen auf eigene
Projekte, auf private und auf &f-
fentliche Auftrage.

So war Convents in den ver-
gangenen Jahren unter ande-
rem an der Sanierung des neu-
en Parlaments der Deutsch-
sprachigen Gemeinschaft so-
wie dem Aus- und Umbau des
Eupener Krankenhauses an der
Hufengasse beteiligt.

Copabat sorgt fiir den
Verkauf der von Convents
gebauten Wohnungen.

Den Um- und Ausbau der
Schulen in Kettenis, Herbe-
sthal, Henri-Chapelle, Polleur
und Sippenaeken, des Sitzes
des DG-Ministerprasidenten in
der Gospertstrale und den
Ausbau des Altenheims La Kan
in Aubel plante und realisierte
das Eupener Familienunterneh-
men in Eigenleistung. Aktuelle
Baustellen sind die Altenheime
in Welkenraedt und Moresnet,
die Erweiterung des Institut de
la providence (IPH) in Herve so-
wie auch mehrere Auftrage fiir
verschiedene Industrie- und
Privatkunden.

Convents baute das Appartementgebdude ,Eiche und Buche® am Eichenberg in Eupen.
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Convents hat heute 50 Mitabeiter. Der Planungsstab besteht aus elf Personen: (v.h.l.) Philippe Renard
chione, Bruno Kerren, Bastien Brandt, Rita Convents, Convents-Geschaftsfiihrerin Astrid Convents und (

Doch seitdem steht das Un-
ternehmen nicht still. In Pla-
nung befinden sich derzeit
zahlreiche eigene Projekte:

® Auf dem Geldnde der ehe-
maligen Brauerei in Eupen
schreitet die Fertigstellung der
teilweise unter Denkmalschutz

stehenden Gebaude in der Pa-
veestraRe voran.

® In der Klosterstral3e in Eupen
steht nach den sommerlichen

An der Liitticher Stral3e in Kelmis hat Convents dieses Wohn- und Blirogebaude umgesetzt.

Das ,Finale 24 in Eupen wird als Biiro und Lagerhalle genutzt.
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Bauferien im August dieses
Jahres noch der Bau eines
Wohn- und Geschaftshauses
an.

5
B¢

3

]

® In Montzen in der Rue Jean
Vicaire Arnolds 42 entsteht ei-
ne Residenz mit groRzligig um-
rissenen zwolf Eigentumswoh-

y, Ludovic Noiroux, Alexander Weling, Herbert Convents, Sylvia Laschet, Eric Aldenhoff, Giovanni Mac-
‘opabat-Geschaftsfuihrerin Petra Convents.

nungen,  sonnenverwohnten
Balkonen und Terrassen mit je-
weils einem Privatgarten. Ge-
wahlt werden kann dort zwi-

schen zwei oder drei Schlafzim-
merwohnungen mit einer
Wohnflache zwischen 90 und
115 Quadratmeter: ,,Ein beson-
deres Augenmerk haben wir
auf die Nachhaltigkeit des Pro-
jektes gelegt. Der Einsatz er-
neuerbarer Energien ist mit ei-
ner zentralen Pelletsheizung
vorgesehen, die optimale Aus-
richtung des Gebdudes und die
hochwertige Isolierung garan-
tieren alle Anforderungen an
ein energieeffizientes Gebau-
de.” Baubeginn ist fiir die zwei-
te Jahreshalfte 2016 vorgese-
hen.

Convents bedenkt sehr
genau, fuir wen es baut. Es
gilt nur ein Grundsatz:
Lage, Lage und Lage.

® Die Residenz ,,Am Ostpark”
in Eupen entsteht in einem
neuen Wohngebiet ,Auf der
Roll“ zwischen Nispert und
Schonefeld und wird sechs mo-
derne Wohnungen aufweisen.
Dieses Bauvorhaben wird zeit-
genossische Architektur, durch-
dachte Raumplanung und die
unmittelbare Nahe zur Natur
mit schneller Stadtanbindung
vereinen. Hier kann eine Wahl
zwischen 55 und 88 Quadrat-
metern Wohnflache getroffen
werden.

Die Highlights des Projektes
auf einen Blick sind die Energie-
effizienz, grolRziigige Terrassen
mit Privatgarten oder Balkon in
Sidlage, Videogegensprechan-

lage,  Tiefgaragenstellplatze,
Liftungsanlage mit Warme-
riickgewinnung und eine indi-
viduelle Gasheizung. ,Auch
hier wollen wir noch in diesem
Jahr mit den Arbeiten begin-
nen“, erklart die Convents-Ge-
schaftsfiihrerin ~ Astrid  Con-
vents.

® Im Wesselbend in Eynatten,
in der Gemeinde Raeren, sollen
in absehbarer Zeit 20 Einfamili-
enhauser, Doppel- und Reihen-
hduser entstehen.

® In Volkerich in der Gemeinde
Bleyberg ist gegenwartig eine
Parzellierung mit Grundsti-
cken fiir rund 20 Einfamilien-
hauser und auch Doppelhau-
sern sowie zwei Appartement-
gebdude in Planung.

® Auf dem Geldnde der ehe-
maligen franzésischen Schule
zwischen der Bergkapellstrasse
und dem Park Loten in Eupen
wird ein neues Viertel mit
Wohnungen und Biiroflachen
entstehen.

Das Biiro von Copabat ist
montags bis freitags
zwischen 14 und 18 Uhr
geoffnet.

Fiir ihre eigenen Projekte
zahle nur eines: Lage, Lage und
nochmals die Lage. Man miisse
sich bewusst sein, fiir wen man
baut: ,Die Stadtnahe mit klei-
nem Garten ist bei Familien be-
liebt. Hier haben die Kinder
Platz, sich zu entfalten. Der
Stadtkern ist bei jungen Leuten

und der alteren Generation
hoch angesehen. Es geht ihnen
darum, fulldufig Geschafte,
Gastronomie, Behorden, Freun-
de, Kultur- und Sportangebote
zu erreichen. Wenn es um den
Bau auf dem Land geht, muss
ein wunderbarer Ausblick ga-
rantiert sein“ erklart Astrid
Convents aus Erfahrung. ,,Mo-
mentan ist die Nachfrage ins-
besondere nach Eigentums-
wohnungen in der Innenstadt
hoch.“ Uber Arbeitsmangel
konnen sich die Convents-
Schwestern also derzeit nicht
beklagen.

Das wird auch dann sichtbar,
wenn man erfahrt, dass Copa-
bat neben dem Verkauf der
Convents-Objekte, den Verkauf
von Bestandsimmobilien fir
Dritte Ubernimmt: ,Convents
baut ausschlieBlich zum Ver-
kauf. Aber ich libernehme auch
die Vermietung von bestehen-
den privatgenutzten Objekten®,
erklart Petra Convents. lhre Co-
pabat-Biiroraume sind mon-
tags bis freitags zwischen 14
und 18 Uhr geoffnet und kon-
nen ohne Voranmeldung auf-
gesucht werden: ,Auf Anfrage
kann auch ein Termin aufRer-
halb dieser Zeiten vereinbart
werden. Die personliche Bera-
tung, auch bei technischen Fra-
gen, mit kurzen Wegen zu Con-
vents, liegt mir immer sehr am
Herzen.“

e www.conventsag.be
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Diesen Ausblick verspricht die Steffens AG Kaufinteressierten fiir die Hingenden Garten.

Hangende Garten: Die Walter Steffens AG baut attraktive Hauser und Appartements auf historischem Grund

Die Oberstadt zu Fiien haben

® EUPEN

Das Bauunternehmen Walter
Steffens AG feiert sein 60-jahri-
ges Bestehen. Seit 1956 ist das
mittelstandische Familienun-
ternehmen in Eupen ansassig
und wird bereits durch die drit-

te Generation gefiihrt. Das
Spektrum des Bauunterneh-
mens Steffens reicht von

schlisselfertigen Hausern und
Appartements bis hin zur Er-
richtung von offentlichen und
industriellen Gebduden. Mehr
als tausend Einfamilienhauser
und liber 450 Appartements
zeugen von der regen Bauakti-
vitdit des Unternehmens, be-
sonders im nordlichen Teil der
Deutschsprachigen ~ Gemein-

schaft.

Mit der Verwirklichung der
Parzellierung ,Hangende Gar-
ten®, zentral gelegen in der Eu-
pener Oberstadt, setzt das Bau-
unternehmen Walter Steffens
AG einen weiteren Meilenstein
auf dem Eupener Immobilien-
markt. Dieses Projekt zeichnet
sich durch seine Einmaligkeit
aus. Der Kunde hat die Wahl
zwischen Einfamilienhdusern,
Doppelhaushalften und Appar-
tements, alle groBziigig ange-
legt und durch die siidliche La-
ge mit einer hellen Raumauf-
teilung ausgezeichnet.

Das 10.000 Quadratmeter

groBe Gelande, welches durch
verkehrsberuhigte

eine Ein-

Ty P

Die 3D-Ansicht liberzeugt von der angekiindigten groRziigigen Bauweise.

bahnstraRe mit der SchulstraRe
und der Bergstrale verbunden
ist, wird nicht mal zu einem
Fiinftel bebaut. So entsteht ei-
ne auBergewohnliche und gute
Wohnqualitdt in unmittelbarer
Ndhe zu Eupens Geschaften,
Restaurants, Verwaltung und
arztlicher Versorgung.

Der atemberaubende Aus-
blick von den Balkonen auf den
historischen Stadtkern sucht
seinesgleichen. Eingebettet in
einer Parkanlage mit besonde-
rer Begriinung ladt die Infra-
struktur zu einem Spaziergang
ein, welcher schon Ende No-
vember genossen werden kann.
Eine 50 Quadratmeter groRe
Aussichtsplattform liber den

geschichtlichen Eiskeller ver-
leiht dem Projekt das i-Tupfel-
chen.

34 Wohneinheiten
entstehen als sogenannte
»Hangende Garten“ mit
Zufahrt liber die
Borngasse.

Die moderne und komfortab-
le Bauweise mit begriinten
Flachdachern lasst keine Wiin-
sche offen. Die Studios und Ap-
partements mit einem, zwei
oder drei Schlafzimmern tref-
fen einfach jeden Geschmack.

Alle Appartements besitzen ei-
nen Balkon oder eine Terrasse,
manche sogar beides. Hoch-
wertige Dammung und sparsa-
me Gasheizungen, gekoppelt
mit einer Warmepumpe, unter-
streichen den niedrigen Ener-
gieverbrauch der Gebaulichkei-
ten. Eine ansehnliche Architek-
tur, gepaart mit harmonisch
abgestimmten Baumaterialien
aus Naturfassade und Ziegel-
steinen, trifft den heutigen
Zeitgeist.

Besonders zu betonen sind
die Appartements, welche sich
separat auf einem Stockwerk
befinden. Der Eigentlimer ist
somit Besitzer von vier Fassa-
den und alleiniger Bewohner

einer Etage. Diese Bauweise ist
mit Blick den Stadtkern, sehr
grol3ziigig..

Insgesamt  entstehen 34
traumhafte Wohneinheiten in
urbaner Lage. Die Tiefgarage
mit 31 Stellplatzen und Zufahrt
Uber die Borngasse bieten eine
aullergewohnliche Lebensqua-
litat. Stufenlos kann der Haus-
herr oder die Hausdame vom
Appartementkomplex mittels
Aufzug in die Innenstadt gelan-
gen.

0 www.steffens-bau.be

UKD HELLE RAUMALIFTEILUNG

SPARSAM
GASHENIUNG GEROPPELT
HIT EINER WARMERUMPE

MODERN SOMNIG
KOHFORTABLE GARTEN IN
GRUNDSTUCKSGRIOSSEN SUDLICHER LAGE

E DREIFACHVERGLASSUNG
HI‘:E;E!?-I;:E& UMD QUALITATIY HOCHWERTIGE
IUR BORNGASSE DARHUNGEN
s STEEERY

Auf dem Plan hat die Steffens AG genau illustriert, wo die Starken des Neubaugebiets liegen.

[——

Die Hangenden Garten werden ein landlich gepragtes Gebiet unweit des Stadtkerns.
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Bauschreiner: Michael Hungs bietet groStmoglichen Service aus einer Hand — seit Marz nun auch mit eigenem Dachdecker

Spezialisiert im Holzstanderbau

® EUPEN
Es ist erst 15 Jahre her, dass der
damals 21-jahrige  Michael

Hungs sich fiir die Selbststan-
digkeit entschied. Gerade hatte
er die Meisterschule abge-
schlossen als er seinen Ausbil-
dungsbetrieb ,Schreinerei René
Kottgen“ verlieR, um sich in
Bellmerin in der Eupener Unter-
stadt hauptberuflich um seine
eigene Werkstatt ,Schreinerei
Hungs“ zu kiimmern. Heute
hat er seinen Sitz in der Textil-
straBe 4 im Industriegebiet
entlang der Herbesthaler Stra-
Re.

Mit dem Bauschreiner-Meis-
terbrief und dem Gesellenbrief
als Mobelschreiner in der Ta-
sche baute Michael Hungs in
seinen Anfangsjahren zwischen
2001 und 2004 vornehmlich
Mobel und Treppen. Dabei
schreckte er aber schon zu die-
ser Zeit nicht vor anderen be-
sonderen und individuellen
MaRanfertigungen in Neu- und
Altbauten zuriick. Der Kunden-
stamm wuchs dabei kontinu-
ierlich und damit die Auftrags-
lage: ,Es wurde schon 2003
ziemlich eng im Bellmerin. Ich
musste etwas Neues suchen®
erzahlt Hungs, der voller Taten-
drang auch diese herausfor-
dernde  Aufgabe  anging.
SchlieRlich war er gerade ein-
mal 24 Jahre alt als er im Eupe-
ner Industriegebiet ein geeig-
netes Grundstlick fand und den
Neubau einer Fertigungshalle
plante. Seit 2009 fertigt er in
zwei Hallen die Auftrage an.
Vielmehr lasst Michael Hungs
die angefragten Bauteile von
seinen Mitarbeitern herstellen.
Denn alleine ist er schon ziem-
lich lange nicht mehr.

Bestand die  Schreinerei
Hungs 2002 in der Unterstadt
noch aus ihm selbst und einem
Lehrjungen, stellte er schon
2004 seinen ersten Schreiner-
gesellen ein und vergroBerte
sich in einem gesunden Rhyth-
mus. Heute sind an fiinf Tagen
in der Woche elf Personen mit
der Planung und Umsetzung
jedweder Kundenwiinsche zwi-
schen Holzstinderbau, Da-
chern, Innenausbau und Mo-
beln beschaftigt: der Ge-
schaftsfiihrer, seine Frau als
helfende Hand im Biiro, sieben
Schreinergesellen, ein Lehrjun-
ge und ein Dachdeckermeister.
,Gerne lbernehmen wir auch

Die Schreinerei Hungs bei der Montage der in der eigenen Werkstatt vorgefertigten Holzstanderwande fiir ein Passivhaus.

die Planung von besonderen
Wiinschen im Neubau oder
schwierigen Aufgaben, die bei
Renovierungen alter fast aus-
schlieBlich mit Holzbalken ge-
bauter Hauser zum Tragen
kommen  konnen“,  erklart
Schreinermeister Hungs, der
auch die Zertifizierung als aner-
kannter Monteur feuerfester
Tiren besitzt.

Mit der Einstellung des
Dachdeckermeisters
konnte eine Schnittstelle
geschlossen werden.

Dabei ist ihm wichtig, nicht
stehen zu bleiben sondern Ent-
wicklungen in der Branche im-
mer im Blick zu haben. So ist im
Laufe der letzten Jahre die Mé6-
belschreinerei zu einem ver-
haltnismakig kleinen Zweig im
Angebot der Schreinerei Hungs

Abdichtungsarbeiten des Flachdaches eines Wintergartens.

Ein Holzstanderbau wahrend der Montage.

geworden: Anfang Marz 2016
eroffnete er die Abteilung
»Dachdecker” in seinem eige-
nen Betrieb, fiir die er einen er-
fahrenen, gleichaltrigen Dach-
deckermeister gewinnen konn-
te. Damit konnte eine Schnitt-
stelle auf der Baustelle ge-
schlossen werden. ,Ich mochte
aktuell nicht noch mehr expan-
dieren, will aber meinen Ser-
viceanspriichen noch besser
gerecht werden und nicht im-
mer auf andere Unternehmen
angewiesen sein®, sagt der 35-
Jahrige. ,Sobald der Holzstan-
der und/oder der Dachstuhl
aufgestellt sind, konnen jetzt
die Dachdeckerarbeiten begon-
nen werden, dies haben wir
nun schon mehrmals seit Marz
positiv festgestellt”, ist Hungs
stolz, dass seine Optimierung
der Ablaufe bereits erste Friich-
te tragt.

Er erinnert er sich auch an ein
zeitintensives Projekt: einen
Holzstanderbau in einem be-

stehenden Bruchsteinhaus. ,Es
sind gerade die kniffligen,
schwierigen Projekte, die viel
handwerkliches Kénnen erfor-
dern® erklart er relativierend
und freut sich iiber die Aner-
kennung des Fachwissens, die
die Schreinerei Hungs seitens
einiger Architekten erfahrt. Fur
derartige Arbeiten suchen die
Architekten die Schreinerei
schon in der Planungsphase
auf: ,Solche Auftrage sind Her-
ausforderungen, die erst ein-
mal gemeistert werden miis-
sen, aber gerade bei solchen
Projekten kommt es auf das ge-
ballte Wissen an. Deshalb be-
reiten sie hier allen auch richtig
Spalk.“ So viel Spal3, dass er am
liebsten selbst wieder an den
Maschinen stehen wiirde: ,Ab
einer bestimmten Betriebsgro-
Re geht das einfach nicht an-
ders®, ist ihm bewusst, dass
Kundengesprache, Planung und
die Verwaltung im Biiro mit viel
Ruhe und Bedacht erledigt wer-

Innenschreinerarbeiten bietet Michael Hungs auch an.

den missen. Und doch ist er
eher der Praktiker geblieben:
Wenn es die Zeit erlaubt, tGber-
nimmt er Lackierarbeiten oder
andere, meist kleinere hand-
werkliche Aufgaben.

Michael Hungs fuihlt sich
mebhr als Praktiker denn als
Geschaftsmann.

»,Manchmal denke ich, dass
ich immer noch zu wenig Ge-
schaftsmann und zu viel Hand-
werker bin. Ich bin ziemlich so-
zial eingestellt, deshalb fallt es
mir schwer, knallhart abzurech-
nen, rigoros zu sein‘, analysiert

der Firmengriinder seine eige-
ne Entwicklung, die sich vor al-
lem in einer Einstellung nicht
verandert habe: ,Ich muss
nicht am Abend mit Taschen
voller Geld nach Hause gehen
und ein ,,dickes” Auto brauche
ich auch nicht, selbst dann
nicht, wenn mich andere dar-
auf hinweisen, dass ja wohl
mal ein neues Auto notig ware.
Viel wichtiger ist mir, fiir die fi-
nanzielle Sicherheit meiner
Mitarbeiter und meiner Familie
Sorge tragen zu kdnnen.”

@

www.schreinerei-
hungs.be

NACHGEFRAGT BEI ...

,Wollte schon als Kind
Schreiner werden®

Warum sind Sie Schreiner ge-
worden?

Ich wollte schon immer
Schreiner werden. Das habe
ich mit finfJahren schon ge-
sagt. Warum weif3 ich ehrlich
gesagt gar nicht. Meine Eltern
hatten keinen direkten Bezug
zum Handwerk und waren
selbst nie in diesem Sektor ta-
tig. Meinen damaligen
Wunsch habe ich dann ein-
fach schon frith umgesetzt
und zum Beruf gemacht.

Worin bestehen aktuelle Her-
ausforderungen fiir Sie?

Es ist wichtig immer auf
dem neusten Stand zu blei-
ben. Die Kunden interessieren
sich zudem immer mehr da-
fur, so viel wie moglich aus ei-
ner Hand erhalten zu konnen.
Ich habe deshalb vor kurzem
einen Dachdecker eingestellt.
So kann ich die Ablaufe weiter
optimieren und besser den
Service liefern, den ich fiir
mich und das Unternehmen
auch beanspruche. Wir haben
somit von Holzstander-
bau/Zimmermannsarbeiten,

Dachdeckerarbeiten, Fenster
der Marke Schiico, Innenaus-
bau bis zum fertigen Mobel ei-
nen grofden Bereich, den wir
bedienen konnen.

Michael Hungs,
Griinder und Geschaftsfiihrer

Warum sind Sie bei der I.M.O.
dabei?

Vor vier bis funfJahren ha-
ben wir mal ein Wochenende
der offenen Tire veranstaltet.
Dieses war sehr positiv ange-
kommen. Ansonsten steht das
Unternehmen wenig in der
Offentlichkeit. Die Messe
mochte ich nutzen, den Be-
trieb unseren und moglichen
neuen Kunden vorzustellen.
Es ist die erste Messe an der
wir teilnehmen.
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Baukonféderation: Der Verband informiert und unterstiitzt Bauunternehmen bei gesetzlichen Neuerungen und in Verwaltungsfragen

»Muttersprache ist ga_'ra'ntle'rt“

© CHAINEUX

Wer den Weg in die Selbststan-
digkeit geht, wagt einen gro-
Ben Schritt. Die Eintragung am
Unternehmensschalter, die An-
meldung bei der Sozialversi-
cherungskasse, die Einholung
von technischen Zulassungen
und die Suche nach einem ver-
trauenswiirdigen Steuerberater
sind die ersten Formalitaten,
die erledigt werden mussen. Es
fihlt sich gut an, diese ersten
Schritte gemeistert zu haben.
Doch wahrend der Ausiibung
der Selbststandigkeit wird es
im besten Falle jedoch nicht da-
bei bleiben.

Die Baukonfoderation
Baufach hat im Raum
Eupen-Verviers-St.Vith
insgesamt 700 Mitglieder.

Das Unternehmen entwickelt
sich weiter, strebt weitere tech-
nische Zulassungen an, braucht
mehr Personal und muss alle
marktrelevanten und gesetzli-
chen Veranderungen im Blick
haben. Das hort sich nach einer
grolRen Aufgabe an, die ein Un-
ternehmen alleine wohl kaum
stemmen kann. Und das
braucht auch kein Unterneh-
men alleine zu stemmen: Die
Baukonfoderation sammelt alle
Informationen, die fiir die ver-

schiedenen handwerklichen
Betriebe relevant sind. Auller-
dem vertritt die Konfoderation
ihre Mitglieder bis in die zu-
standigen Kommissionen und
Ausschisse auf den verschiede-
nen Gewerkschafts- und
Staatsebenen, bis nach Briissel.

Die Konfoderation, die Ar-
beitgebervertretung des Bau-
fachs, ist belgienweit in 22 lo-
kale Verbanden organisiert. Fiir
das deutschsprachige Gebiet
ist die Konfoderation Eupen-
Verviers-StVith zustandig. Sie
hat 700 Mitglieder, darunter
zahlreiche Berufsverbande wie
die Dachdecker, Elektriker oder
die fiir mithelfende Ehefrauen
gegriindete PERLE.

Ob der Verband oder die ein-
zelnen Berufsverbande selbst,
alle finden sie am Hauptsitz in
Chaineux, vier zweisprachige
Ansprechpartner fiir ihre Belan-
ge: ,Wir geben Newsletter und
Fachzeitschriften heraus, orga-
nisieren Infoabende, Sitzungen
und Konferenzen und garantie-
ren zur Batibouw und dem Tag
der offenen Baustellen die Wer-
bung fiir alle Mitglieder, er-
klart Direktionsassistentin Ma-
rion De Mol.

Dazu zdhlen noch weitere
Dienstleistungen wie der indi-
viduelle Zugang zur Internet-
seite der Baukonfdderation und
zur Genossenschaft fiir Biirg-
schaften SCICC, der Unterneh-
mensschalter FORMALIS, aber
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Der Hauptsitz der Konféderation Baufach liegt in Chaineux unmittelbar hinter der Autobahnausfahrt.

selbstverstandlich und allen vo-
ran auch die personliche Bera-
tung in juristischen, 6konomi-
schen, sozialen und verwal-
tungsrechtlichen Fragen.

Eine juristische Vertretung
bei Streitfallen mit Kunden
konnen wir auch anbieten. Die
Unternehmer erhalten bei uns
Formularmodelle oder Vordru-
cke fiir Vertrage mit Subunter-
nehmen und alles Wissenswer-
te, was bei grenziiberschreiten-
den Tatigkeiten beachtet wer-
den sollte.

Uber alle gesetzlichen Neue-
rungen, Zertifizierungen und

Pramien konnen wir liber unse-
re Informationsblatter hinaus,
Auskunft geben, erklart Bera-
terin Andrea Ganser die Band-
breite ihrer Aufgabe.

Kein Unternehmer muss
sich alleine das Wissen
Uber Gesetze und
Neuerungen aneignen.

Dabei betont sie, dass alle
Mitarbeiter der Konfoderation
in Chaineux deutsch und fran-

z0sisch sprechen und so immer
eine Auskunft in der Mutter-
sprache des Mitglieds garan-
tiert ist. Genau das kommt wie-
derum den Kunden von Konf6-
derationsmitgliedern  zugute,
die sicher sein kénnen, dass die
von ihnen beauftragten Unter-
nehmer im Steuer- und Sozial-
versicherungsbereich in Ord-
nung sind und damit den
hochsten Malistaben entspre-
chen.”

AbschlieBend erklart Paul-
Philippe Hick, Direktor der loka-
len Konfbderation: ,Unsere
Aufgabe kann wie folgt zusam-

mengefasst werden: beraten-
informieren-vertreten. Die Kon-
foderation Baufach des Bezirks
Verviers vertritt und verteidigt
die Interessen der Unterneh-
mer. Wir beraten und bieten
unseren Mitgliedern einen per-
sonlichen und zweisprachigen
Dienst an, sowie Informationen
liber verschiedene Kanale und
Networking.”

www.confederation
construction.be/
verviers/

Alarmanlagen: Elektro Scheen kiimmert sich um Ihre Sicherheit — mit anerkannter Zulassung vom Innenministerium

Haus-Uberwachung ganz individuell

©® EUPEN
Wer Alarmanlagen installieren
will, braucht eine Zulassung
vom belgischen Innenministeri-
um. Im Fiinf-Jahres-Rhythmus
muss diese mit neuerlichen
Priifungen stets wieder erlangt
werden. Dirk Scheen begeister-
te sich schon wahrend seiner
Ausbildung zum Elektriker fiir
Alarmanlagen. 2004 absolvier-
te er erstmals erfolgreich die
Priifungen und bietet die Ins-
tallation seither an. Einfache
Elektroinstallationen und
KNX-Homeautomatisation sind
auch Teil seines Angebots.
Ausgebildet  wurde  Dirk
Scheen zum Elektriker-Gesellen
von 1993 bis 1996 in einem
Unternehmen mit Sitz in Char-
leroi und am Zentrum fiir Aus-
und Weiterbildung (ZAWM) in
Eupen. Seinen Meister schloss
er im selben Unternehmen von
1997 bis 1999 direkt an: ,,Mein
Ausbilder kam aus Eupen. Wir
sind dann immer zusammen
gefahren. Schule fand an zwei

Tagen in der Woche statt”, be-
richtet Dirk Scheen, der sich an-
schlieBend ein Jahr lang als ne-
benberuflich selbststandig ein-
trug. Seit 2001 leitet er haupt-
beruflich sein Unternehmen
Elektro Scheen: ,Ich habe da-
mit begonnen, allgemeine Elek-
troinstallationen  anzubieten.
Aber schon bei meinem Arbeit-
geber in der Nahe von Charleroi
habe ich mich bereits sehr fir
Alarmanlagen interessiert®, er-
klart der 38-Jahrige die Erwei-
terung seines Angebots auf
Alarmanlagen ab 2004.

2007 stellte er seinen ersten
Lehrjungen ein. Von 2008 bis
2011 absolvierte sein heutiger
Geselle Thomas Millender die
Ausbildung. 2014 wandelte
Dirk Scheen das Unternehmen
in eine Personengesellschaft
mit  beschrankter  Haftung
(PGmbH) um. 2015 ist dann
noch Lukas Kriescher als dritter
Auszubildender in der Ge-
schichte des Unternehmens
hinzugestoRen.

Seit dem Jahr 2000 ist das Scheen-Logo regelmalig
auf den Stral3en in der Region zu sehen.

Die Alarmanlagen sind auch
eine Herzensangelegenheit sei-
ner Mitarbeiter. Zudem freut
sich Dirk Scheen uiber die Aner-
kennung von anderen Elektro-
Unternehmen: ,Kollegen, die
wissen, dass ich die Zulassung
des Innenministeriums zur Ein-
richtung der Alarmanlagen ha-
be, fragen mich fiir die Installa-
tion. Die Zusammenarbeit [duft
sehr gut.” SchlieBlich hat Elekt-
ro Scheen seit 2004 schon uber
600 Alarmanlagen eingerich-
tet. In den letzten Jahren seien
es immer mehr geworden: ,Im

i M

Dirk Scheen (links) mit seinen Mitarbeitern Thomas Miillender und Lukas Kriescher vor Beglnn des Arbeitstages.

Schnitt kommen jahrlich zwi-
schen 50 und 60 Anlagen zu-
sammen. Die Tendenz ist stei-
gend. Kaum ein Neubau hat
heute keine. Bei Renovierungen
werden viele Gebaude sicher-
heitstechnisch aufgeriistet. Die
Systeme sind erschwinglich ge-
worden.” Dabei weist Scheen
mit Blick auf unsere Grenzregi-
on ausdriicklich darauf hin,
dass die Versicherungen Scha-
densfdlle nach einem Einbruch
in einem alarmgesicherten
Haus nur dann libernehmen,
wenn die elektronische Alarm-

anlage mit dem belgischen IN-
CERT-Zertifikat gekennzeichnet
ist. Elektro Scheen arbeitet aus-
schlieflich mit INCERT-Produk-
ten. Es ist moglich, die Anlagen
mit der Leitzentrale in Brissel
zu verbinden: ,Die meisten
wollen aber vor allem selbst in-
formiert werden, per SMS.
Mehr und mehr werden zudem
Kameraanlagen fiir den Auf3en-
bereich gefragt. Sie sind Uber
elektronische Endgerate jeder-
zeit und weltweit abrufbar —
auch kénnen Modelle genutzt
werden, die in Verbindung mit

einem Bewegungsmelder Bil-
der schiel3en”, so Scheen.

Wer sich vor einem Kauf tiber
die Detektoren und Sicherheits-
systeme informieren will, kann
sich auf Anfrage in der Vorbeu-
gungsstelle der Polizei ein Aus-
stellungsstiick erklaren lassen,
das Dirk Scheen zur Verfliigung
gestellt hat.

@

www.elektro-
scheen.be
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Bau: Der Hergenrather Eigenbau der Gebruder Steffens tragt die Heimatverbundenheit nicht nur im Namen

Ortskunde ga'rantle'rt Bauquaht at

® HERGENRATH

Der Hauser- und Residenzbau
ist in Hergenrath und der ge-
samten Gemeinde Kelmis un-
trennbar mit dem Namen Stef-
fens verbunden. Die Familie
Steffens hat eine lange, seit
120 Jahren wahrende Hand-
werkertradition. Die Gebriider
Gerd und Daniel Steffens sind
seit drei Jahrzehnten mit Arbei-
ten im Umkreis von nur 15 Kilo-
metern um ihren Hauptsitz in
der Hergenrather Bahnhofs-
strale erfolgreich.

Jedes Projekt planen Gerd
und Daniel Steffens so, als
wadre es ihr eigenes.

1986 wurde der Hergenrat-
her Eigenbau von Bauingenieur
Heinrich Steffens und seinen
S6hnen gegriindet: ,Das erste,
was wir gemacht haben, war
der Umbau des Haupthauses,
ein Teil der heutigen Blirorau-
me. Hier war damals meine
Wohnung®, erinnert sich Hein-
richs Sohn Gerd noch sehr ge-
nau. lhm und seinem Bruder
Daniel war damals schon be-
wusst, dass die Familie bereits
seit dem 19. Jahrhundert eine
enge Bindung zum Baufach
oder zumindest zur Baubran-
che gepflegt hatte.

1890 leitete der UrgroRvater
ein grofles Bauunternehmen
mit 100 Beschaftigten. Die
Grol3eltern (ibernahmen das
Unternehmen zwar nicht, ver-
kauften aber Baumaterialien:
,lch weild noch, wenn wir mal
einen Tag lang zu Hause waren,
meist an einem Schlechtwet-
tertag, folglich nicht raus auf
eine Baustelle konnten und
notgedrungen das Lager aufge-
raumt haben, hat Oma immer
gefragt: ,Jungs, habt ihr keine
Arbeit?eDie Schuppen aus der
Zeit von 1906 bestehen (ibri-
gens auch heute noch. Sie die-
nen uns als Lager®, erzahlen die
Briider, die beide eine hand-
werkliche Ausbildung absol-
viert haben.

Gerd Steffens hat sein Abitur
in Bauzeichnung absolviert und
in der Schreinerei Miillender
seine berufliche Karriere be-
gonnen. Daniel Steffens kommt
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Dieses im Jahr 2011 anlasslich der Feier zum 25-jahrigen Firmenjubildaum entstandene Foto zeigt die drei Firmengriinder Gerd Steffens, Vater Heinrich Steffens

und Daniel Steffens (v.l.).

aus dem Heizungs- und Sani-
tarbereich: ,Im Heizungs- und
Sanitdrbereich muss auf den
Millimeter genau gearbeitet
werden®, sagt er und erinnert
sich, wie sie fur ihr erstes Pro-
jekt aulRerhalb der eigenen vier
Wande 1986 gleich vom Archi-
tekten gelobt wurden: ,Das
kommt nicht so oft vor. Ich den-
ke, wir haben schon damals
sehr auf Genauigkeit und Qua-
litat geachtet. Zu diesem Zeit-
punkt haben wir auch noch den
Heizungs- und Sanitarbereich
mit abgedeckt. Aber nur zwei
Jahre lang.“ Seit 1988/1989
kiimmern sich die beiden Brii-
der ausschlieBlich um Rohbau-
ten: ,Es wurde zu viel. Es hat
keinen Zweck, alles selbst ma-
chen zu wollen®, sagt Daniel
und weist darauf hin, dass sie
gerne mit kleinen Subunter-
nehmen aus der Region zusam-
menarbeiten.

Dabei sind die Gebriider in
ihrem eigenen Unternehmen
schon seit vielen Jahren nicht
mehr alleine. Das Unterneh-
men hat 20 Mitarbeiter: 13 Ar-
beiter und sieben Birokrafte,
die Tatigkeiten wie Planung,
Verkauf und Buchhaltung aus-
flihren. Sie kimmern sich unter

anderem um den Kauf von
Wiesen und Grundstiicken und
bereiten die Plane fiir die Ver-
stadterungs- und Bauprojekte
vor. Fiir die Bruder ist es funda-
mental, dass die Qualitat aller
errichteten Rohbauten stimmt,
ganz gleich ob bei Umbauten,
Industriegebdauden und Hallen
oder Reihen- und Apparte-
menthausern: ,Wir bauen im-
mer so, als ware es fur uns
selbst. Die Qualitat steht vor
dem Gewinn. Das Gebaude
stent im Mittelpunkt®, unter-
streicht Daniel Steffens, dass
die Planung und die Begutach-
tung des Umfelds, vor allem
des Bodens uber Bohrverfah-
ren, als unausweichlich gilt:
,Natirlich sind Fachleute - Ar-
chitekten - mitverantwortlich
fir die Stabilitat. Letztlich tragt
aber auch der Bauunternehmer
die Verantwortung, schlieflich
ist er direkt vor Ort tatig. Und
wir wissen, unsere Arbeit kann
nur gelingen, wenn das Funda-
ment stimmt.“ Doch ist die Be-
schaffenheit der Boden im Um-
kreis von 15 Kilometern nicht
immer gleich? ,Alleine in Her-
genrath gibt es mindestens
sechs verschiedene Untergriin-
de, von massivem Stein bis zur

Auffillung®, erlautern die Bri-
der aus langjahriger Erfahrung.

Diese Art der Ortskenntnis,
gepaart mit einer gesunden
Skepsis, die die Genauigkeit in
der Uberpriifung der Beschaf-
fenheit fordert und die darauf
aufbauende Planung, spiegelt
sich in den abgeschlossenen
Vertragen wieder.

Die Beschaffenheit des
Bodens ist bei jedem Bau
anders: Von Auffiillung bis
Fels ist alles schon einmal
dabei gewesen.

,Wir garantieren die im Ver-
trag festgelegte Arbeitsdauer.
Wir wollen den gesetzten fi-
nanziellen Rahmen nicht lber-
schreiten. Unerwiinschte Mehr-
kosten sollen vermieden wer-
den“, umschreibt Gerd Steffens
das Kredo des Unternehmens,
das auch auf der Internetseite
nachzulesen ist: ,lhr Wohn-
haus soll fur Jahrzehnte gebaut
werden. Voraussetzung ist eine
verniinftige Planung, saubere
Verarbeitung, Dichtigkeit der
Keller, gut durchdacht, bequem

Keine HausgroRe schreckt die Briider Steffens ab.

Doppelhaus in einer orlglnellen Zusammenstellung.

und natirlich gut isoliert.”

Dabei diirfe, so die Gebriider,
die Isolation und die Vergla-
sung nicht fir Engpasse im
Budget sorgen und noch weni-
ger die Lebensqualitat beein-
trachtigen. Die Dreifachvergla-
sung ist Standard. Liiftungsan-
lagen werden seit Jahren einge-
baut. Das Niedrigenergiehaus
ist fir die Hergenrather im
Prinzip schon jetzt Standard.
Bei all ihrem Interesse fiir die
technischen Neuheiten, sei es
wichtig, Produkte anzubieten,
die den Kunden zufriedenstel-
len: ,Das Gesamtpaket muss
stimmen.”

Das setzen sie auch gerade in
ihrem aktuellen Grof3projekt
um: das Unique in der Ortsmit-
te von Kelmis. ,Fiinf Jahre sind
seit den ersten Planungen ver-

gangen®, freut sich Gerd Stef-
fens, dass der groBe Aufwand
um Kalkulation und Bau nun
Schritt fiir Schritt auf ein Ende
zugeht. Das Bauende ist noch
in 2016 angepeilt. Dann kén-
nen die Arzte und Cafés im Erd-
geschoss einziehen und die
letzten Wohnungen in dem
mehr als 3.000 Quadratmeter
groBen Komplex verkauft wer-
den — erst dann sind sie sich si-
cher, dass sie auch im Jahr 2016
ihrem Motto wieder gerecht
geworden sind: ,Schliisselfer-
tig. Wir machen es moglich.”

WWW.
steffens-eigenbau.be

@

NACHGEFRAGT BEI ...

,Das Leben

im Haus erhalten®

Mit welchen Herausforderun-
gen sehen Sie die Baubranche
unmittelbar konfrontiert?
Passivhauser so zu kreieren,
dass sie bezahlbar bleiben. Ab
wann lohnt sich eine Warme-
pumpe? Und ist dies auch
noch der Fall, falls sie Bohrun-
gen erforderlich machen soll-
te? Wann rentiert sich das
Haus? Vor diesem Hinter-
grund macht es fir uns zum
Beispiel kaum Sinn, noch
mehr zu isolieren als heute.
Wir bauen Massivpassivhau-
ser. Wir erhohen die Tragheit
des Hauses, damit es sich
nicht direkt aufheizt und ge-
nigend Masse da ist, um die
Energie zu speichern. Grund-
temperatur hélt sich bei di-
cken Wanden. Es gibt keine
grofieren Temperaturschwan-
kungen, wie man es aus den
alten Blausteinhdusern kennt.

Welches Ihrer Projekte liegt
lhnen personlich besonders am
Herzen?

Wir haben am Hergenrather
Bahnhof mit dem Bau eines
Appartementgebaudes mit
neun Wohnungen, Aufzug
und Garage begonnen. Die Ga-
rage ist gerade bei uns im
landlichen Raum sehr wichtig.
Der Bahnhof'ist interessant
geworden: Der Zug von Liit-
tich nach Aachen halt mittler-

weile jede Stunde. Die Woh-
nungen haben unterschiedli-
che GrofRen. Uns ist wichtig,
die Verkaufspreise in unter-
schiedlichen Segmenten an-
bieten zu konnen. Durch den
Bahnhof gibt es die Moglich-
keit, die Stadte ohne Auto zu
erreichen.

Daniel Steffens,
Mitbegriinder

Warum nehmen Sie an der
I.M.O. teil?

Wir haben noch nicht oft an
Messen teilgenommen. In
Hergenrath 2006 waren wir
dabei. Es geht flr uns nicht
unbedingt um den direkten
Verkauf, wir wollen in unserer
Region prasent bleiben, indem
wir auch in der Zukunft wei-
terhin Projekte entwickeln.
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Wohnungsbau: NOSBAU ist eine lokale Wohnungsbaugesellschaft mit gesellschaftlicher Verantwortung

Einblicke in die soziale Geschichte

® EUPEN

Warum bendtigt die Gesell-
schaft offentlich geférderten
Wohnungsbau? Wie entstan-
den die ,sozialen Wohnungs-
baugesellschaften“? Wofiir
steht NOSBAU und was tut
NOSBAU konkret, um auf die
gesellschaftliche Entwicklung
einzugehen?

Im 19. Jahrhundert besteht
kaum gesundheitlich vertragli-
cher Wohnraum fiir die arbei-
tende Bevolkerung. So entstan-
den zu Beginn des 20. Jahrhun-
derts die ersten ,Arbeitersied-
lungen®, welche durch die Bour-
geoisie errichtet wurden und
im Wesentlichen fiir die Be-
schaftigten der eigenen Fabri-
ken erbaut wurden. Ab den
dreiBiger Jahren entstanden
dann erste ,Arbeitersiedlun-
gen“ in Form von Reihenhau-
sern. Nach dem Zweiten Welt-
krieg, in der Phase des Wieder-
aufbaus, wurden auch ver-
starkt Einfamilienhauser errich-
tet, um insbesondere gegen
,Barackenunterkiinfte“ anzu-
gehen und die nationale Ge-
sundheit zu férdern. Um 1970
entstanden dann die ersten
»Sozialwohnungen®, die sich
nicht spezifisch nur an eine Be-
volkerungsschicht  richteten.
Ahnlich verlief es auch in unse-
rer Region.

Am 28. August 1922 stellt die
Stadt Eupen fest, dass es 41 un-
wiirdige und gesundheits-
schadliche Wohnungen gibt.
Gut ein Jahr spater, am 10. Au-
gust 1923 entstand sodann die
»Baugenossenschaft  Eupen®,
die schon 1925 die erste ,Ar-
beitersiedlung®, mit 50 Wohn-
einheiten, in der GiilcherstraRe
errichten lief3. Nicht viel anders
war es in der Gemeinde Kelmis,
die am 6. September 1928 an
den Start ging. Im Gegensatz
zu der Initiative in Eupen griin-
deten Gewerkschaften, Unter-
nehmer (Vieille Montagne) und
Handwerker die Genossen-
schaft ,,Nos-Cités*

Aus diesen beiden Griinder-
gesellschaften ging am 20. De-
zember 2002 die heutige of-
fentliche Wohnungsbaugesell-
schaft NOSBAU hervor. Daher,
der sicherlich bekannte aber
nicht immer einfach verstande-
ne Name unserer Immobilien-
gesellschaft: NOS.BAU, abgelei-
tet von ,,NOS-Cités“ und ,BAU-
genossenschaft Eupen®,

Am Tag der Griindung zahlte
die Gesellschaft 1.387 Woh-
nungen und 300 Garagen. Heu-
te bewirtschaftet NOSBAU
1.672 Wohnungen und kom-
merzielle Mietflachen, sowie
383 Garagen. In 15 Jahren wur-
den rund 300 neue Wohnun-
gen geschaffen, um sehr kon-
kret auf die wachsende Nach-
frage des offentlich geforder-
ten Wohnungsbaus einzuge-
hen. Weitere 102 Wohnungen
befinden sich in der Bauphase,
bzw. in Planung. NOSBAU ist zu
einhundert Prozent Eigentiimer
all dieser Immobilien.

Erst 1998 entstand das wal-
lonische Gesetzbuch des Woh-
nungswesens. Seit diesem Tag
spricht man offiziell nicht mehr
vom ,SOZIALEN WOHNUNGS-
BAU“ sondern vom ,OFFENTLI-
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NOSBAU ist auf dem Gebiet von neun Gemeinden fiir den 6ffentlichen Wohnungsbau

zustandig, unter anderem im Norden der Deutschsprachigen Gemeinschaft.

CHEN WOHNUNGSBAU*. Die
Namensgebung sollte das bis
dahin negativ stigmatisierte
Bild der ,Sozial- und Arbeiter-
wohnungen® abwenden. Mit
dieser neuen gesetzlichen Ver-
ankerung wurde der 6ffentliche
Auftrag neu definiert. Ganz an-
ders als viele Menschen glau-
ben, gehen die Aktivitaten der
NOSBAU weit uiber das Vermie-
ten von ,Sozialwohnungen* hi-
naus. Zusatzlich zum Kernge-
schaft, ,bezahlbaren und ange-
passten Wohnraum fiir finanz-
schwachere Personen anzubie-
ten“ baut und verwaltet NOS-
BAU auch kommerzielle Miet-
flachen, Parzellierungen und
Mietwohnungen fiir den freien
Wohnungsmarkt, zum Verkauf
bestimmte Immobilien, flhrt
Bauprojekte fiir Dritte aus und

verwaltet private Immobilien.

NOSBAU sieht auch als
seinen Auftrag den
Mietspiegel zu
stabilisieren.

JWir sehen uns als Nischen-
Mitbewerber im hiesigen Im-
mobiliengeschaft. Belgien, die
Wallonie und insbesondere die
landlichen Gemeinden unseres
Gebiets sind durch einen lber-
durchschnittlichen Anteil an Ei-
gentumswohnungen gepragt.
In der Wallonie sind drei von
vier Haushalten Eigentiimer, 16
Prozent des Wohnungsmarktes
werden frei vermietet und nur
sieben Prozent werden durch

UNSERE WOHNUNG BALD DEIN
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offentliche Trager verwaltet.
(im  Vergleich: Niederlande
35%, Deutschland 15%). Daher
wahnen wir uns nicht in Kon-
kurrenz mit den privaten Ver-
mietern, verstehen es aber
auch als unseren Auftrag, den
Mietspiegel ,im Griff“ zu hal-
ten (bzw. zu bekommen), um
Wohnarmut abwenden zu kén-
nen. Wir sind der Meinung,
dass ein konzertierter Mietspie-
gel gewinnbringend fiir alle ist.

Denn wird der private Miet-
spiegel kiinstlich hoch gehal-
ten, fiihrt das zu monatelangen
Leerstanden oder dazu, dass
,Schrottimmobilien den
Marktpreis bestimmen®, so der
Geschaftsfiihrer Xhonneux.

6 www.nosbau.be

NACHGEFRAGT BEI ...

,NOSBAU ist auch ein
guter Geschaftspartner”

Warum nimmt die 6ffentliche
Wohnungsbaugesellschaft
Nosbau an der .LM.O. teil?

Wir mdchten uns erneut
und neu im hiesigen Immobi-
lienmarkt positionieren. Wir
sind der Meinung, dass viele
Menschen nicht ausreichend
dartiber informiert sind, wer
Nosbau ist und was Nosbau
tut. Wir sehen uns selber als
ein Dienstleister an die Gesell-
schaft, in der der Mensch stets
im Mittelpunkt steht.

Der Mensch im Mittel-
punkt...?

Ja, abgeleitet von unserem
Unternehmensziel verstehen
wir unsere rund 1.700 Woh-
nungen als Zweck zum Mittel.
Unsere Wohnungen sollen
den Menschen ein Zuhause
geben, in dem sie sich person-
lich und gesellschaftlich ent-
falten konnen.

Worin sehen sie lhre neue
Positionierung?

Um unserem, vorher ge-
nannten, 6ffentlichen Auftrag
nachkommen zu konnen,
miissen wir unsere Marktposi-
tion besser verstandlich ma-
chen. Gesellschaftliche Arbeit

kostet Geld. Dieses Geld kon-
nen wir jedoch nur bedingt
aus den Mieteinnahmen unse-
res Kerngeschifts schopfen.

Marc Xhonneux,
Geschaftsfiihrer

Daher ist es uns wichtig
auch den Unternehmen und
Eigentimern in unserem Ein-
zugsgebiet naher zu bringen,
dass Nosbau ein zuverlassiger
und kompetenter Geschafts-
partner ist, der mit qualifizier-
tem Personal und professio-
neller Vorgehensweise ein
Stiick zur Entwicklung der
stadtebaulichen und woh-
nungstechnischen Entwick-
lung in unserer Region bei-
tragt. Mittel- und langfristig
sehen wir uns ganz konkret
als das ,Wohnungsbaukompe-
tenzzentrum® im Dreilander-
eck.
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Allgemeine Bauunternehmung: LUBAU PGmbH setzt auf individuelle Beratung und personliche Gesprache

Vom Durchbruch zum Passivh

® EUPEN
Erst seit dem 1. Marz 2016 hat
sich LUBAU zu einer Personen-
gesellschaft mit beschrankter
Haftung (PGmbH) weiterentwi-
ckelt. Innerhalb von neun Jah-
ren war der Weg von der ne-
benberuflichen Selbststandig-
keit in eine Gesellschaft konti-
nuierlich und gleichmaBig. Von
damals bis heute wird Ge-
schaftsfihrer Marc Luchte von
seiner Frau Sylvie in der Termin-
verwaltung und der Buchhal-
tung unterstutzt: ,Unser Ein-
zugsgebiet liegt im Norden der
Deutschsprachigen ~ Gemein-
schaft, Eupen, Raeren, Kelmis,
Lontzen. Wenn ich meine Kun-
den nicht innerhalb von einer
halben Stunde erreichen konn-
te, konnte ich meinen personli-
chen Service nicht mehr ge-
wahrleisten”, ist die Kundenbe-
treuung fiir Marc Luchte das Er-
folgsgeheimnis schlechthin.
,Mit meiner Gesellenausbil-
dung zum Maurer hatte ich den
Schritt gemacht, meine Leiden-
schaft zum Beruf zu machen®
erzahlt der heute 45-Jahrige
Luchte liber den Beginn seiner
Handwerkskarriere. In einem
Eupener Bauunternehmen ar-
beitete er sich bis zum Vorar-
beiter hoch: ,Der Beruf machte
mir so viel SpaB, dass ich gerne
auch nach Feierabend noch
weiter arbeiten wollte® erklart
er die Grundlage, auf der sich
die Uberlegungen zur Selbst-
standigkeit nahrten.

Bei jedem weiteren Projekt
lasst LUBAU seine
Erfahrungen in die
Beratung einflieRen

,Wir haben es dann versucht.
Das Prozedere kannten meine
Frau und ich. Wir kommen bei-
de aus einem Selbststandigen-
haushalt® betonen sie. Das war
2007. Im Alter von 36 Jahren
griindete Marc Luchte so das
heutige LUBAU. Das Selber-
Denken und eigene Ideen ein-
flieBen lassen zu konnen, galt
als ausschlaggebend. Sein Ziel
war es, kleinere Handwerkerar-
beiten durchzufiihren. Meis-
tens wurden einfache Mauer-
durchbriiche angefragt: ,Bei
Mauerdurchbriichen muss man
genau lberlegen, was man ma-
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chen muss. Ob es sich zum Bei-
spiel um Wande handelt, die
das Haus tragen oder nicht. Ge-
rade in alten Hausern ist das im
Besonderen und sehr achtsam
nachzuvollziehen. Es war eine
robuste und stabile Bauweise®
so Luchte liber seine Erfahrun-
gen in der Selbstverantwor-
tung.

Bei jedem weiteren Projekt
konnte LUBAU immer auch
neue Erfahrungen in die Bera-
tung der Kunden einflieRen las-
sen. Aber seit seinem Beginn
heillt personliche Beratung
nicht nur, dass Erfahrungswer-
te einflieBen, sondern auch
Kostenvoranschlage personlich
erklart werden: ,,Die Leute sol-
len wissen, was sie kaufen®, er-
klart Luchte.

In den ersten Monaten stie-
gen die Anfragen und wurden
auch immer groRer. Letztlich so
groB, dass sie alleine und nach
17 Uhr nicht mehr zu stemmen
waren. Daraufhin setzte Luchte
seine Uberlegungen zur Selbst-
standigkeit fort. Seine Selbst-
standigkeit meldete er zu einer
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hauptberuflichen um; weiter-
hin mit dem Unternehmensna-
men LUBAU: ,Sicher ware ein
40-Stunden-Job als Arbeitneh-
mer ruhiger, aber das einfache
Nullachtflinfzehn ware nicht
unbedingt das was mich erfiil-
len wiirde! Die Selbststandig-
keit ist mir wichtig, weil meine
Ideen und Vorgehensweisen
gefragt sind — die Kunden wol-
len ja meine Meinung horen
und von meinen Fahigkeiten
profitieren.”

LUBAU ist ein ,,zerti-
fizierter Passivhaus
Handwerker“-Betrieb.

Sein Angebot umfasst schon
seit 2007 Um- und Anbauten,
Mauerdurchbriiche, Pflasterun-
gen von Einfahrten, Hauszu-
gange und Terrassen, Renovie-
rungen und Isolierfassaden. Zu-
nachst nicht unbedingt ge-
wollt, hat ihn aber die Nachfra-
ge seiner Kunden uberzeugt,

mittlerweile auch Neubauten
zu errichten. Dariiber hinaus
bietet er die Koordination der
Baustelle bzw. mit anderen Un-
ternehmen an. Bei LUBAU ist
die Beraterfunktion auch dann
moglich, wenn ein Kunde sein
Objekt ganz oder teilweise sel-
ber anfertigen mochte.

Das geht, weil sich LUBAU
auf drei Mitarbeiter verlassen
kann. Dazu zahlen ein Trocken-
bauer, ein Maurer und ein Lehr-
ling: ,Seit kurzem verstarkt
mein ehemaliger Ausbilder
zum Maurer mit 36 Jahren Be-
rufserfahrung das Team. Das ist
auch ein weiterer Vorteil fir
uns und unseren Lehrling. Er
sieht schon jetzt Vieles. Wir ha-
ben sehr breitgefacherte Auf-
gaben zu erledigen. Da muss er
auch mal in anderen Bereichen
mit Hand anlegen und unter-
stitzen. Mir ist wichtig, dass er
vielseitig ausgebildet wird®,
sagt Marc Luchte, der auch die
Winterkurse der Maurer im ers-
ten und zweiten Lehrjahr am
Zentrum fir Aus- und Weiter-
bildung des Mittelstandes
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Terrassenarbeiten fiihrt LUBAU regelmaRig durch.
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Marc Luchte (v.l.) mit seinem Team: Gerd, Dany und Valentin bei der Arbeit. Den LUBAU-Slogan haben sie immer mit dabei: ,Viel Geflhl fiir Inr Zuhause®.

(ZAWM) in Eupen betreut.

Er gibt sein Wissen gerne
weiter. Ihm ist aber auch be-
wusst, dass er und seine Mitar-
beiter selbst auf dem neusten
Stand bleiben und mit den Ent-
wicklungen mitgehen missen.
Zuletzt wurde LUBAU zu einem
,zertifizierten Passivhaus
Handwerker“-Betrieb: 2021
wird die Passivbauweise in der
Wallonischen Region Pflicht bei
Privatbauten. Ich méchte schon
jetzt vermitteln, dass Passiv-
hausbauweise nicht nur mit
Holz funktioniert, sondern
auch mit Steinen in Massivbau-
weise erreicht werden kann. Es
sind Hauser mit sehr guter Iso-
lation und dadurch minimalem
Verbrauch.”
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Dieses Wissen ermogliche ih-
nen, stets auf dem neuesten
Stand die Kunden zu beraten.
Neben dem klaren und offenen
Umgang bei den Kostenvoran-
schldgen schaffe und starke
dies das Vertrauen: ,Die Kun-
den schatzen punktliche und
gute Arbeit. Ich garantiere die
hochste Qualitatsstufe®, freut
sich Marc Luchte auf die Immo-
bilienmesse, wo er ungezwun-
gen seine Kunden begriiBen
und potentielle neue Kunden
kennenlernen darf.

e www.lubau.be

NACHGEFRAGT BEI ...

Ohne Weiterbildung
nicht zukunftsfahig

Welchen Herausforderungen
sehen Sie gegenwartig entge-
gen?

Ich glaube, wir haben eine
top Firma mit sehr guten Mit-
arbeitern. Es macht mir sehr
viel Spaf mit jedem Einzelnen
zusammenzuarbeiten. Die
Umstellung auf den Passiv-
hausstandard ist in jedem Fall
auch fur uns eine Herausfor-
derung. Ich habe an Schulun-
gen teilgenommen und bin
nun ein zertifizierter Passiv-
haus-Handwerker. Meine Mit-
arbeiter und ich werden an
weiteren Schulungen und Wei-
terbildungen teilnehmen. Was
das Unternehmen direkt be-
trifft, haben wir jetzt einen
grof3en Schritt gewagt und es
als PGmbH eingetragen.

Was wollen Sie lhren Auszu-
bildenden mit auf den Weg ge-
ben?

Ich mochte mein Wissen
weitergeben. Unsere Auszubil-
denden sehen viele verschie-
dene Arbeiten —und legen
auch uber ihr Lehrfach hinaus
mal Hand an. Sie bekommen
auch die Chance zu Weiterbil-
dungen. Ohne diese wéren wir
nicht zukunftsfahig. Ansons-

ten ist es wichtig, dass sie mo-
tiviert sind und Spaf’ an ihren
Aufgaben haben.

Marc Luchte,
LUBAU-Griinder
und Geschaftsflhrer

Warum nehmen Sie an der
LM.O teil?

Die LM.O. ist die erste Bau-
messe an der wir iberhaupt
teilnehmen. Sie gibt uns die
Moglichkeit unser Unterneh-
men der Offentlichkeit zu pra-
sentieren - ganz ohne Termin-
druck. Zudem stimmt sie mit
unserem Ideal des personli-
chen Kontakts Uberein. Sie er-
laubt uns potentielle Kunden
personlich kennenzulernen.
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Einrichtung: Villa Romana zeigt auf 4.000 Quadratmetern komplette Wohnwelten fiir den IN- und OUTDOOR-Wohn- und Essbereich

Ein bisschen Urlaub vom Alltag

® EUuPEN

Kein Zweifel: Seit einigen Jah-
ren prasentiert das Eupener
Madbelhaus ,Villa Romana“ die
mit Abstand schonsten Som-
mer- und Winterausstellungen
der Euregio. Aber das ist nicht
das Einzige, was das Einrich-
tungshaus in der Industriestra-
Re 38 in Eupen von vielen an-
deren Modbelgeschaften zwi-
schen Liege, Maastricht, Roer-
mond, Diisseldorf, Kéln und St.
Vith unterscheidet. Villa-Roma-
na-Geschaftsfiihrerin  Caroline
Rom (43): ,Entsprechend unse-
rem Motto We make you feel
at home’ sollen sich unsere
Kunden schon bei uns im Ge-
schaft wie zu Hause fiihlen und
die Suche nach dem passenden
Moébelstlick wie einen kleinen
Urlaub vom Alltag erleben. Uns
geht es darum, dass der Kunde
ein Zuhause bekommt, in dem
er sich wohlfuhlt.”

Mit  den  verschiedenen
Wohnwelten fiir den In- und
Outdoorbereich soll vor allem
vielbeschaftigten  Menschen,
denen schénes Wohnen wich-
tig und etwas wert ist, gehol-
fen werden, ihre ganz personli-
chen Vorstellungen von ,ih-
rem“ Zuhause umzusetzen. Ca-
roline Rom weiter: ,Dabei sind
uns qualifizierte Beratung und
Service wichtiger als schnelle
Verkaufe.“ Interessant dabei:
Bei Villa Romana kann sich der
Kunde seinen Verkaufsberater
selber aussuchen und gegebe-
nenfalls sogar einen festen Ter-
min mit ihm vereinbaren. Wer
sich mehr fur kiinstlerische As-
pekte interessiert, ist hier ge-
nauso gut aufgehoben wie der-
jenige, der sich mehr fiir tech-
nische Fragen interessiert. Und
manchmal findet ein Kunde ei-
nen der fiinf Verkdufer auch
einfach nur sympathisch und
wahlt deshalb seine Beratung.

Kein Wunder also, dass im-
mer mehr Interessenten auch
von weit her nach Eupen kom-
men, wenn sie nach Inspiratio-
nen fiir ihr Zuhause suchen,
Moébel und Accessoires fiir den
Wohn- und Essbereich finden
oder sich (iber neue Einrich-
tungstrends informieren wol-
len.

Caroline Rom entstammt der
belgischen ~ Mobel--Dynastie
Rom, die seit mehr als 50 Jah-
ren Mobel produziert. Sie
wuchs im wahrsten Sinne des

Im Garten sind heute viel haufiger auch gepolsterte Sitzecken zu sehen. Stuhl und Tisch werden auch im Garten lediglich fiir das Essen gebraucht.

Wortes mit Mobeln auf, was ihr
aulRergewohnliches Knowhow
in Sachen Maébel und Einrich-
tung erklart. Im Anschluss an
die Oberschule studierte sie in
Littich Architektur und grin-
dete nach erfolgreichem Ab-
schluss zunachst eine Baufir-
ma. Die einzigartige Kombina-
tion aus familiargepragter Er-
fahrung und Kreativitat, per
Studium erworbener Qualifika-
tion sowie angeborener Leiden-
schaft fiir schone Einrichtun-
gen kam ihr dann auch bei der
Griindung des Mobelgeschafts
Villa Romana“ vor elf Jahren
zugute. Die fuinffache Mutter:
,Flr mich ist Villa Romana Be-
ruf und Berufung zugleich, weil
ich in unseren zweimal pro Jahr
wechselnden Ausstellungen al-
les zeigen kann, was ich in mei-
nem Leben gelernt habe und
was mir selbst wichtig ist.”

Die von den Eltern geerbte
Leidenschaft fiir Mobel teilt sie
mit ihren Geschwistern: Bruder
Paul leitet die Firma ROM und
Schwester Anne ist Chefin von

MOBITEC. Alle drei Firmen ha-
ben in Eupen ihren Sitz. Die Bi-
lanz dieses ,Lebens fiir Mobel”
lasst sich sehen: Die ROM AG
ist Belgiens erfolgreichster So-
fabauer, die Firma MOBITEC
Belgiens erfolgreichster Stuhl-
hersteller und Villa Romana hat
Belgiens schonste Méobelaus-
stellung.

Klar, dass es nirgendwo sonst
eine vergleichbare Kombinati-
on von Auswahl, Service und
Preisen fiir ROM-Sofas und
—Sessel bzw. MOBITEC-Stiihle
und Tische gibt. Und das Be-
sondere an den familieneige-
nen Produkten: Der Kunde be-
stimmt selbst, wie sie ausse-
hen sollen: Bei den ROM-Sofas
entscheidet er, wie groRR das So-
fa sein soll, welche Funktionen
es haben, mit welchem Materi-
al es bezogen und in welchem
Farbton es geliefert werden
soll. Und bei den MOBITEC-
Stuhlen bestimmt er nicht nur
Sitzhohe und Stuhlform, son-
dern auch Material und Farbe
der Stuhlbeine sowie den Be-

zug (Stoff oder Leder) — falls er-
wiinscht kann er sie sogar mit
einem Stoff beziehen lassen,
den er selbst mitbringt.

Klar, dass auch bei Villa Ro-
mana Kundenorientierung und
Service eine wichtige Rolle
spielen: Lieferung und Monta-
ge der Mobel erfolgen im Um-
kreis von 150 Kilometern um
Eupen herum kostenlos, euro-
paweit zum Selbstkostenpreis.
Kunden, die bereits mehrfach
bei Villa Romana eingekauft
haben, konnen Mobel auch mal
zur Probe bei sich aufstellen.
Caroline Rom: ,,Damit sie auch
wirklich sicher sein kénnen, die
richtige Wahl getroffen zu ha-
ben.“ Das Wichtigste aber ist
fir sie, dass niemand zum Kauf
gedrangt oder ,liberredet”
wird: ,Wir sehen unsere Aufga-
be vor allem darin, die Kunden
gut zu beraten und lassen ih-
nen deshalb bewusst Zeit zur
Entscheidung.“ Wer will, kann
nach einem gemiitlichen Bum-
mel durch die verschiedenen
IN- und OUTDOOR-Wohnwel-

Die Veranda wird immer wohnlicher.
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VillaRomana
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Aus der Familie Rom haben sich drei Firmen gegriindet.
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Das Wohlfiihlen steht fir Villa Romana im Mittelpunkt.
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Die Firma Rom stellt viele Sofas fiir Villa Romana her.

ten an der Bar einen Kaffee
oder Tee trinken und die beson-
dere Atmosphdre der Ausstel-
lung auf sich einwirken lassen,
die Villa Romana von grof3en
Einkaufszentren unterscheidet.
Caroline Rom: ,,Ein Besuch bei
Villa Romana soll wie ein klei-

ner Urlaub zwischendurch

sein.”

6 wwwyillaromana.be
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,Der Garten wird immer
mehr zum Wohnraum®

Worauf achten Sie bei der Aus-
wabhl lhrer Produkte?

Wir beziehen unsere Mobel
bevorzugt aus den Benelux-
Landern und Frankreich, wo-
bei wir auf ein gutes Preis-
Leistungsverhaltnis, Produkt-
qualitat, Wohlfiihlfaktor und
Lifestyle-orientierte Ausstrah-
lung sowie Kundenservice sei-
tens der Hersteller achten —
das sind wir unseren Kunden
einfach schuldig! Und wir ma-
chen nur, worin wir wirklich
gut und Experten sind —und
das ist der Wohn- und Essbe-
reich. Bei Kiichen beispielswei-
se verweisen wir auf Anbieter
in der Nachbarschaft.

Villa Romana hat den Ruf,
teurer als andere Geschifte zu
sein. Stimmt das?

Nein, das stimmt tiberhaupt
nicht. Nur weil wir nicht mit
Prozenten werben, sind wir
nicht teurer als andere. Im Ge-
genteil: Sie werden in keinem
anderen Mobelhaus eine bes-
sere Kombination von Prei-
sen, Auswahl und Service fir
Mobel der familieneigenen
Unternehmen ROM und MO-
BITEC finden als bei Villa Ro-
mana. Aber auch andere Mar-
kenprodukte haben bei uns
immer attraktive Preise —
sonst wirde bei den Moglich-
keiten des Preisvergleichs im
Internet niemand mehr bei
uns kaufen. Und in unserem
Lagerverkauf kommen selbst
ausgebuffte Schnappchenja-
ger auf ihre Kosten.

Gibt es bei den Gartenmo-
beln einen neuen Trend?

Immer mehr Menschen ent-
decken Garten und Terrasse
als zusatzlichen Wohnraum.
Wihrend man frither hier ein-
fach ein paar Plastikstiihle um
einen Tisch herum gruppierte,
,baut”“ man heute ganze Sitz-
und Wohnlandschaften im
Freien auf: witterungsbestin-

Caroline Rom,

Geschaftsfiihrerin

dige Outdoorlounges mit ku-
schelig-weichem Stoff mit
wetterfesten Outdoor-Teppi-
chen, die auch ohne Abde-
ckung den ganzen Sommer
uber draufien bleiben konnen,
Lounge-Essecken fur gemutli-
che Gourmetabende in Sofa-
Sitzqualitat - erganzt durch of-
fene Feuerkessel mit Grill-
moglichkeit oder spezielle
Gaskamine, die in Tische inte-
griert sind. Ebenfalls im Trend
sind auch Keramiktische fur
Draufen und Drinnen, deren
Oberflachen nicht nur kratz-
fest- und hitzebestdnding
sind, sondern auch edel ausse-
hen sowie tragbare Aufien-
lampen, die — einmal aufgela-
den - ganz ohne Kabel funkti-
onieren und aufderdem auch
noch dimmbar sind.
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Makler: EU-Immobilien bieten ganzheitliches Angebot in Ostbelgien — und fundierte Erklarungen der Inhaberin mit juristischer Erstausbildung

Unabhangig auf vier Saulen

® EUPEN

eulmmobilien wurde 1999 von
Rainer und Bettina Rathmes-
Leeman gegriindet. Die beiden
Inhaber und Geschaftsfiihrer
haben die in der Klosterstralle
angesiedelte Agentur zu dem
gemacht, was sie heute ist:
,Das einzige Immobilienmak-
lerbiiro in Ostbelgien mit ei-
nem ganzheitlichen Angebot,
das von vier Sdulen getragen
wird“, so Rainer Rathmes. Im
Laufe der vergangenen 16 Jah-
re wurde das Team um Rainer
und Bettina Rathmes-Leeman
stetig durch ausgebildete Mak-
lerfachkrafte erweitert und
zahlt heute ein fiuinfkopfiges
Team.

,2Auch nach Abschluss
eines Verkaufmandats
stehen wir mit Rat und Tat
zur Seite®, sagen die
Geschaftsfihrer.

Die erste Saule ist die Tatig-
keit als Bautrager. Hier fungie-
ren eulmmobilien um Rainer
und Bettina Rathmes mit ihrem
flinfkopfigen Team als Projekt-
entwickler fiir Bauvorhaben.
Die ausgebildete Juristin Betti-
na Rathmes-Leeman erklart da-
zu: ,Unsere Besonderheit ist in
diesem Bereich die Parzellie-
rung. Wir kaufen Grund und
Boden, erschlieRen ihn kom-
plett, teilen die Grundstiicks-
grolRe ein und verkaufen das
Ganze an Bauwillige, Privatleu-
te oder Unternehmen.” Die Er-
werber kdnnen - unter Berlick-
sichtigung der einzuhaltenden
Richtlinien in den Parzellie-
rungsvorschriften - frei aus-
wahlen, wer ihr Bauvorhaben
umsetzt, sprich den Architek-
ten, Bautrager, usw... ,Selbst-
verstandlich bieten wir dem
Bauherrn ebenfalls den Service
»schliisselfertig® zu  kaufen,
sollte er dies wiinschen. Alles
aus einer Hand zu erhalten ge-

Rainer Rathmes (3.v.1.) und Bettina Rathmes-Leeman (4.v.l.) haben 1999 eulImmobilien gegriindet. Sie beschaftigen heute finf Mitarbeiter.

wahrleistet einen perfekten
Rundumservice. Die Bezeich-
nung ,schliisselfertig” definiert
die komplette Abwicklung des
Ankaufs einer Immobilie von
der Planung liber den Bau bis
hin zur Finanzierung. ,Fiir den
Bauherrn die bequemste Art,
sein Eigentum bezugsfertig zu
erwerben®, erklart Rainer Rath-
mes.

1996 wurde die Sibel & Co
AG speziell fiir den Bereich der
Entwicklung von Immobilien-
projekten gegriindet. Zu den
bereits umgesetzten Projekten
zahlen unter anderem die Resi-
denz Klosterhofchen, Gospert-
hofchen und die Residenz ,Gut
Schnellewind in Eupen. Hinzu-
zuzahlen sind auch die Parzel-

lierung Herrenpfad und Kleine
Trichstein in Eupen-Kettenis
sowie die Parzellierung an der
BergstraBe in Lontzen.

Die zweite Saule im Unter-
nehmensprofil ist die Maklerta-
tigkeit. ,Es versteht sich von
selbst, dass unsere Makler sich
ausreichend Zeit nehmen, um
eine Immobilie korrekt einzu-
schatzen. Mit einem realisti-
schen Verkaufspreis an den
Markt zu gehen, erhoht enorm
die Verkaufschancen und zahlt
sich letztendlich aus. Dank ei-
ner fundierten Einschatzung
steht der positiven Vermark-
tung einer Immobilie nichts
mehr im Wege*, so Rathmes.

Die dritte Saule umfasst die
Haus- und Objektverwaltung.

Die neue Residenz ,Eupen Mitte“ in der Klosterstral3e.
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Eine Landhausvilla mit vier Schlafzimmern in Raeren.

Hierzu z3hlt die Verwaltung
von Mehrfamilienhdusern, der
Hausmeister-Service, die Kont-
rolle von Hausnebenkosten bis
hin zu Buchhaltung und allen
anfallenden Tatigkeiten rund
um eine Eigentimergemein-
schaft.

Als vierte Saule sehen Betti-
na und Rainer Rathmes sowie
ihr Maklerteam die umfangrei-
che Beratung, vom ersten Kun-
denkontakt tber die komplette
Abwicklung des Mandates bis
zum erfolgreichen Verkauf bzw.
Vermietung. ,Es kommt nicht
selten vor, dass nach dem Ein-
zug neue Fragen aufkommen,
technischer und juristischer
Natur. Auch nach Abschluss ei-
nes Verkaufsmandates ist es

-h-._

Erdgeschosswohnung mit Innenhof-Terrasse in Malmedy.

fiir uns eine Selbstverstandlich-
keit, den Kunden mit Rat und
Tat zur Seite zu stehen. Solche
Beratungsgesprache sind na-
tirlich kostenlos® betont die
Geschaftsfiihrerin.

Ein weiteres sehr nennens-
wertes Plus ist die Mehrspra-
chigkeit der Geschaftsfiihrer
und Makler. In unserer Region
ist dies ein Muss. Jeder Kunde
kann ohne weiteres in deut-
scher, franzosischer, flamischer
und englischer Sprache emp-
fangen werden. Durch die
Mehrsprachigkeit ~ vermitteln
wir unseren Kunden die ge-
wiinschte Sicherheit, bei der
Auswahl ihrer Immobilie die
richtige Entscheidung treffen

zu kénnen. Vor allem die juristi-
sche Hilfe sowie die unabhan-
gige Beratung bei allen Fragen
rund um Investitionen und Fi-
nanzierung sind Angebote, die
fir uns im Mittelpunkt stehen.
Unsere Kunden sollten in um-
fanglicher Kenntnis der Sachla-
ge entscheiden. Dazu gehort
insbesondere das Wissen, wel-
che Kosten juristischer Art auf
sie zukommen oder was bei ei-
nem Weiterverkauf beachtet
werden muss®, fasst Bettina
Rathmes-Leeman zusammen.

6 www.euimmobilien.be
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,Ostbelgien ist
ein stabiler Markt*

Warum ist eulmmobilien nicht
mehr Lizenzpartner von Engels
& Volkers?

Wir haben in den vergange-
nen Jahren durch das Franchi-
sing System mit Engel &Vol-
kers viele Kontakte geschaf-
fen. Bei Engel & Volkers steht
jedoch der internationale
Markt im Mittelpunkt. eulm-
mobilien setzt zusatzlich zum
internationalen Markt seinen
Fokus fortan auf den lokalen
Markt, um die Beziehung zwi-
schen Kédufer und Verkdufer zu
optimieren. Wir sind Dienst-
leister und unterstiitzen unse-
re Kunden optimal.

Wie hat sich der Markt ent-
wickelt? Gibt es Herausforde-
rungen?

Es gibt keine Immobilien-
blase. Ostbelgien ist ein stabi-
ler Markt. Denn obwohl der
Preis stetig steigt, ist die Nach-
frage sehr hoch. Neubauten
werden gut verkauft. Es gibt
ein grof3es Interesse bei jun-
gen Familien, Eigentum zu
schaffen. Zum Weitervermie-
ten sind mehr und mehr In-
vestitionsobjekte gefragt. Da-
bei handelt es sich meistens
um Neubauwohnungen. Im-
mobilien sind nach wie vor ei-

ne sehr sichere Investition. Ich
bin tiberzeugt, dass Immobi-
lien zu einer breitgestreuten
Anlage nach wie vor dazu ge-
horen.

Bettina Rathmes-Leemann,
Inhaberin und
Geschaftsfiihrerin

Warum nehmen Sie an der
I.M.O.-Messe teil?

Wir kimmern uns um Ver-
kaufund Vermietung, wir sind
Bautrager und Hausverwalter.
Wir decken den gesamten
Markt ab. Wer, wenn nicht wir,
sollte bei der Ostbelgischen
Immobilienmesse dabei sein?
Unsere Kunden erwarten von
uns, auf der Immobilienmesse
empfangen zu werden. Selbst-
verstandlich wollen wir unser
Angebot auch allen anderen
Besuchern prasentieren.
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Installateur: Fiir Heizungs- und Sanitareinrichtungen ist die Dieter Hendriks AG der richtige Partner

Reinigt auch Luftungsanlagen

® EUPEN

1990 griindete Dieter Hendriks
sein eigenes Heizungs- und Sa-
nitarunternehmen. In den ver-
gangenen 27 Jahren hat sich
das Unternehmen zu einer Ak-
tiengesellschaft  weiterentwi-
ckelt und wird heute von Dieter
Hendriks und seinem Sohn Ke-
vin geleitet. Mit ihren zwei Mit-
arbeitern sind sie sowohl im
Eupener und Eifeler Raum als
auch in den nahegelegenen
Stadten Verviers und Luttich
sowie in Briissel unterwegs, um
die neueste Technik aus dem
Heizungs- und Sanitarbereich
einzubauen: In der Region sind
wir ganzheitlich sehr gefragt®,
erzahlt der 21-Jahrige und lie-
fert den Grund fur die Nachfra-
ge im franzosischen Landesteil
gleich mit: ,Wir haben uns auf
die Sanierung von Altbauten
spezialisiert. Hier konnen wir
zu guten und verniinftigen
Preisen arbeiten. Im Neubaube-
reich sind wir fast ausschlieR3-
lich fiir Privatkunden unter-
wegs, fiir die eine solide Instal-
lation der Grundstein ihres Ei-
genheims ist.“ Moglich ist diese
Arbeit fir die Dieter Hendriks

AG auch durch die intensive
Partnerschaft und Vertretung
von Viessmann. Diese wahrt
schon seit 15 Jahren: ,,Es war
eher Zufall, dass wir zu Part-
nern wurden. Ein guter Zufall.
Viessmann stellt hochwertige
Produkte her. Die Produkte und
die Firma sind solide und zuver-
lassig. Man hat verniinftige
und direkte Ansprechpartner.
Die Ersatzteile kann man ohne
groBen  Verwaltungsaufwand
in der Industriezone Les Plenes-
ses besorgen®, schwarmt der
Geschaftsflihrer von der frucht-
baren Zusammenarbeit.
Dadurch blickt Kevin Hend-
riks der Zukunft und der sich im
Gang befindlichen Entwicklun-
gen und Herausforderungen
optimistisch entgegen: ,Es ist
uns wichtig, die erneuerbaren
Energien voranzubringen, dazu
zahlen besonders im Neubau-
sektor die Warmepumpe sowie
eine Liftungsanlage mit War-
meriickgewinnung. Dabei sind
Veranderungen rund um die er-
neuerbaren Energien oft ein
Subventionsproblem und stets
eine Budgetfrage.“ Aber die
Hendriks AG ist gut aufgestellt,

Hauptsachlich sind die Mitarbeiter im Helzungskeller tatig.

GrenzEcho
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Immer mehr Kunden steigen auf moderne Anlagen um, um Energlekosten zu sparen.

insbesondere, was Liiftungsan-
lagen und deren Reinigung an-
geht. Luftungsanlagen mit
Warmerlickgewinnung missen
regelmalig gereinigt werden.
In den Luftkanalen setzen sich
Staub und im schlimmsten Fall
Bakterien ab, welche langfristig
fir gesundheitliche Probleme
sorgen konnen.

Zwei Mal jahrlich werden
Liftungsanlagen
gewartet.

Um eine langlebige Funkti-
onstiichtigkeit zu garantieren,
ist der Austausch der Filter,
zwei Mal jahrlich notwendig. Je

nach Hartegrad der Verschmut-
zung missen die Rohre nicht
nur gereinigt, sondern desinfi-
ziert werden: ,Eine vollstandi-
ge Wartung der gesamten An-
lage ist spatestens nach fiinf
bis sieben Jahren notwendig,
um  Schimmelbildung und
Atemwegserkrankungen  kei-
nen Vorschub zu leisten®, weiRR
Hendriks, der sich zum Ab-
schluss nochmal aufs Badezim-
mer bezieht,: ,Exklusive Bade-
zimmer sind mehr und mehr
schlisselfertig gefragt.”

WWW.
facebook.com/
DieterHendriksAG

@

Energie: Viessmann produziert seit 100 Jahren Heizungs-, Industrie- und Kiihlungsanlagen

Immer effiziente Losungen

© ZAVENTEM/BRUSSEL
Viessmann ist ein Familienbe-
trieb, der gegenwartig weltweit
mit insgesamt 11.500 Mitarbei-
tern tatig ist. Gefuihrt wird das
deutsche Unternehmen 99 Jah-
re nach seiner Griindung, im
Jahr 1917, in dritter Generation
von Prof. Dr. Martin Viessmann.
Seinen Hauptsitz mit Produkti-
onsstandort hat es nach wie
vor in Allendorf (Eder) in Hes-
sen und zu Belgien hat das Un-
ternehmen eine sehr enge Be-
ziehung: ,Belgien war das erste
Land in das Viessmann vor 52
Jahren seine selbst entwickel-
ten Heiztechnik-Produkte ex-
portiert hat*, erzahlt der fiir das
deutschsprachlge Gebiet und
einen Teil der Wallonie zustan-
dige Vertreter Patrick Dode-
mont.

Mittlerweile betragt der Ex-
portanteil des Unternehmens
56 Prozent und es betreibt 22

Produktionsgesellschaften in
elf Landern sowie 74 Verteiler-
gesellschaften und Reprasenta-
tion bei 120 Niederlassungen
weltweit.

Der Exportanteil von
Viessmann betragt 56
Prozent. In elf Landern ist
das deutsche
Unternehmen aktiv.

,Das gesamte Leben funktio-
niert mit Energie. Eine ange-
nehme Warme und Kibhle,
kraftvolle Dampfgerate und ei-
ne selbsterzeugte Elektrizitat
liegen sowohl dem individuel-
len Wohlfiihlen als auch der
Dynamik einer starken Indust-
rie zugrunde. Die Viessmann-
Produkte antworten auf all die-
se Bediirfnisse und unter-

schiedlichen Erwartungen.”

Die Viessmann-Produkte de-
cken die Bereiche Warmeerzeu-
gung, Klimatisierung und Luf-
tung, Kaltetechnik und dezent-
rale Stromversorgung ab. Sie
sind zudem vielfach technolo-
gische Vorreiter und koénnen
komfortabel und effizient liber
Smartphone gesteuert werden.
Anwendungsbereiche sind
Wohnungen, Appartementge-
baude, Arbeitshallen und Pro-
duktionsstatten, im industriel-
len, privaten und offentlichen
Sektor, sowohl fiir die Renovie-
rung als auch fiir den Neubau.

Die Produktvielfalt ist hervor-
stechend: individuelle, effizien-
te Anwendungen mit Leistun-
gen von 1,0 bis 120.000 kW:
Hybridgerate, Heizol- und Gas-
brennwertkessel,  Block-Heiz-
kraftwerke, =~ Warmepumpen,
Festbrennstoffkessel fir Pel-
lets, Scheitholz und Hack-

schnitzel, solarthermische Sys-
teme, Photovoltaikanlagen und
Warmwasserspeicher. Fiir Part-
ner aus der Industrie stellt
Viessmann Generatoren fiir
Warmeproduktion bis 120 Me-
gawatt (MW), Kalteproduktion
bis 2 MW, Dampf bis 120 t/h
und Elektrizitat bis 50 MW her.
Produkte aus diesen Bereichen
sind beispielsweise Dampfheiz-
kessel, Warmwasserheizkessel,
Warmeriickgewinnung und
Biomasse-Heizkraftwerke. So-
gar Kiihlschranke und Tiefkiihl-
theken, die in jedem Super-
markt zu finden sind stellt
Viessmann her, und kiimmert
sich um deren Wartung.

e www.yviessmann.be

NACHGEFRAGT BEI ...

Unbekannter Installateur
wurde Viessmann-Partner

Wie sind Sie zu einem Partner
von Viessmann geworden?

Mein Vater hat in seinen An-
fangen einige Marken vertrie-
ben, jedoch hat die Marke
Viessmann sich fir uns als
klarer Marktfiihrer in Sachen
Qualitat und Service heraus-
kristallisiert. Da wir stets den
Anspruch an uns selbst haben,
den bestmoglichen Kunden-
service zu bieten, fihrt fur
uns einfach kein Weg an der
Firma Viessmann vorbei. Ge-
rade als kleines Familienun-
ternehmen legen wir viel Wert
auf einen personlichen Um-
gang, dies zahlt auch fiir unse-
re Lieferanten.

Was ist Ihnen besonders
wichtig, wenn Sie an lhre Pro-
dukte und lIhre Kunden den-
ken?

Es ist uns wichtig, dass die
Produkte, die wir installieren,
hochwertig sind. Dabei sind
die Anschaffungskosten im
Vergleich zu Mitbewerbern et-
was hoher, jedoch konnen die
Kunden Folgekosten flr Repa-
raturen oder Nachbesserungs-
arbeiten deutlich reduzieren,
weil sie in ein robustes Gerit
investieren, von dem sie sich
sicher sein konnen, dass wir,
die Firma Dieter Hendriks AG,
auch nach Verkauf, mit dem
bestmoglichen Kundenservice
fiur sie da sind. Ansonsten

Kevin Hendriks,
Handwerker aus Leidenschaft

konnen wir auf alle Kunden-
winsche eingehen, egal ob Re-
paratur, Instandsetzung oder
komplette Installationen.

Warum nehmen Sie an der
ersten Ostbelgischen Immobili-
enmesse teil?

Viele Leute haben alte Viess-
mann-Gerite zu Hause oder
sind ebenfalls von Viessmann
uberzeugt und suchen einen
kompetenten Ansprechpart-
ner fir ihr Vorhaben. Wir wol-
len darauf hinweisen, dass wir
Viessmann-Partner sind, mit
mehr als 25 Jahren Erfahrung
im Heizungsbau. Aufierdem
halten wir die I.M.O fiir eine
tolle Initiative, welche die Wei-
terentwicklung unserer Regi-
on wiederspiegelt.
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Finanzierung: StVither Unternehmen Schmatz & Partners ist seit 2011 in Eynatten vertreten

»Wir sind auch im Eupener Raum aktiv*

©® ST.VITH/EYNATTEN

Wie viel Eigenkapital brauche
ich? Ist mein Wunschprojekt fi-
nanziell machbar?  Welche
Moglichkeiten habe ich, das
Projekt von der Steuer abzuset-
zen? Welche weiteren Steuer-
vorteile sollten in meinem Fall
beachtet werden?

Vier Fragen, die Schmatz &
Partners gerne ausfiihrlich und
im Detail mit seinen Kunden
am Hauptsitz in St.Vith, fur Lu-
xemburger Interessenten in
Weiswampach und fir Perso-
nen aus dem Eupener Raum in
Eynatten bespricht. 21 kompe-
tente und hochmotivierte Mit-
arbeiter kimmern sich um die
Finanzierungs- und Versiche-
rungsbediirfnisse ihrer Klien-
ten, mit juristischer Riickende-
ckung.

Dabei ist ,,Schmatz“ seit der
Griindung als Versicherungsbii-
ro durch Jean-Baptiste Schmatz
1927 selbststiandig und unab-
hangig. Erst im Jahr 2000 wur-
de der Unternehmensname in
»Schmatz & Partners“ abgean-
dert.

Das Angebot erstreckt sich
aktuell hauptsachlich auf den
Vertreter AXA fiir die klassi-
schen Bankgeschafte. Fur die
Anlage- und Versicherungsakti-
vititen kann Schmatz & Part-
ners auf mehrere namhafte
Partner zurlckgreifen: ,Versi-
cherungen, Anlagen oder Kre-
ditvereinbarungen beruhen auf
gegenseitigem Vertrauen. Wir
trumpfen mit unserer profes-
sionellen Beratung und haben
eine hohe Kompetenz in Fragen
des Steuerwesens in Bezug auf
die stetige und an die jeweilige
individuelle  Lebenssituation

Bautrager: HOB Immo wurde im Oktober 2015 in Luxemburg gegriindet

angepasste Kreditoptimie-
rung®, erklart der Geschaftsfih-
rer Olivier Schmatz.

Dabei geht es um den
Rechtsschutz, den Zahlungs-
rhythmus und das Steuerwe-
sen: ,Insbesondere fiir selbst-
standige Unternehmer kdnnen
wir die Situation steuerlich op-
timieren. Es gibt verschiedene
innovative Moglichkeiten, eine
Finanzierung fir Privatbauten
zu ermdglichen und ganz spezi-
ell fiir Selbststandige. Ganz be-
sonders, wenn es um Freiberuf-
ler geht, konnen wir zudem im
Zinsbereich gute Angebote ma-
chen”, umschreibt Schmatz den
Begriff Optimierung etwas na-
her.

Schmatz & Partners setzt
auf personliche
Ansprechpartner - in jeder
seiner drei Filialen.

Dazu setzt Schmatz & Part-
ners auf personliche und direk-
te Ansprechpartner, in allen
drei Filialen: ,Viele andere Ban-
ken haben nur noch Automa-
ten, da bleibt die Beziehung
zum Kunden meist auf der Stre-
cke”, kann sich Schmatz solch
eine Ausrichtung nicht so recht
vorstellen und fligt hinzu: ,Es
ist fir uns wichtig, dass die
Dienstleistungen in unserem
Bereich personlich bleibt, damit
der Kunde stets gut beraten
wird und die Dienstleistung er-
halt, die er verdient. Damit soll
der Kunde weiterhin alle Vor-
teile bei Schmatz & Partners
genielRen konnen, sei es durch
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Das Backoffice von Schmatz & Partners befindet sich an der Malmedyer StraRe in St.Vith.

die optimierte Beratung der
Grenzganger, die Erreichbarkeit
der Berater oder durch unseren
24-Stunden-Unfallservice.”

Das Backoffice steht in der
Malmedyer StraRe in StVith, in
schnell erreichbarer Nahe fir
die anderen Filialen und fur die
Kunden vom Eupener Land bis
Luxemburg: ,,Auf Wunsch kom-
men die Ansprechpartner auch
direkt zu ihren Kunden nach
Hause“ betont Olivier Schmatz.

6 www.schmatz.be

Zukunftig auch
in Belgien bauen

© WEMPERHARDT
HOB Immo ist im Oktober 2015
von Marc Bingen und Nico
Schilling gegriindet worden.
Mit sieben Mitarbeitern sind
sie in Luxemburg im Bereich
Bau, Verkauf und Vermietung
von Wohnungen und Hausern
tatig: ,Im Bau arbeiten wir mit
regionalen Unternehmen zu-
sammen. Hier stimmt die Qua-
litat", sagt der Geschaftsfiihrer
mit Erfahrung in verwandten
Branchen: Er war mehrere Jah-
re als Bankberater tatig. Dort
war er fiir die Kreditvergabe im
Immobilienbereich verantwort-
lich. Weil ihm die Immobilien-
branche zusagte, wechselte er
zu einer Immobilienagentur.
2015 fassten Bingen und
Schilling den Entschluss, es mit
einer eigenen Firma auf dem
Markt zu versuchen. Dabei
sieht Bingen seine HOB Immo
nicht als Immobilienagentur:
,unser Unternehmen ist auf
die Umsetzung von Immobili-
enprojekten im GroRherzog-
tum Luxemburg spezialisiert.
Das bedeutet, dass wir weder
eine luxemburgische Immobili-
enagentur, noch eine Baufirma
sind. Wir sind also ein selbst-
standiger Bautrager, der seine
Partner aus freiem Ermessen
und auf Vertrauensbasis aus-
wahlt. In Belgien verfiigen wir
Uber eine IPI-Zulassungsnum-
mer, was bedeutet, dass wir
dort als Immobilienagentur ar-
beiten”, erkldrt Bingen. Der
Hauptbaupartner ist inzwi-

schen das Bauunternehmen
Schilling geworden: ,Wir be-
gleiten einen Bau von A bis Z.
Das Gleiche gilt auch fiir die
Begleitung der Kunden. Wir se-
hen darin unsere Qualitat. Mit
der Schlusselubergabe ist alles
fertig. Wir schauen auch zu-
sammen mit Kunden, ob Vor-
richtungen eingebaut werden
sollen, um spater noch eine
Alarmanlage oder andere zu-
satzliche Elemente installieren
zu konnen, erganzt die in Liit-
tich ausgebildete technische
Direktorin Kathleen Gross.

Erst seit drei Monaten ist
HOB Immo auch in Belgien ak-
tiv, aber nur im Verkauf und in
der Vermietung. Im Angebot
liegen Objekte von Eupen bis
Littich und auch in Brussel:
4Wir sind offen dafiir, langfris-
tig auch in Belgien zu planen
und zu errichten. Fir Belgien
haben wir mit Jean-Marc Pa-

haut einen eigenstandigen
Makler, der auch dem Berufs-
verband IPI angeschlossen ist.
Er blickt auf 35 bis 40 Jahre Be-
rufserfahrung zuriick und hat
belgienweit viele Kontakte. Sei-
ne Stirke ist, dass er den Uber-
blick uber die gesamte Gesetz-
gebung hat und sich dadurch
Neuerungen schnell aneignen
kann“ schwarmen Gross und
Bingen. So war fiir die Rund-
um-Betreuung der Kunden die
Zusammenarbeit mit dem
Bank- und Versicherungsexper-
ten Schmatz & Partner seit ver-
gangenen Dezember ein logi-
scher Schritt fiir das noch sehr
junge Unternehmen.

@ www.hob.lu

Plane gehoren zu jeder Teambesprechung dazu.

NACHGEFRAGT BEI ...

,Mit Schmatz & Partners haben wir
einen werteorientierten Partner gefunden®

Worin sehen Sie die aktuel-
len Herausforderungen auf
dem ostbelgisch-luxembur-
gischen Immobilienmarkt?
Es gibt sicher mehrere Her-
ausforderungen, denen wir
Rechnung tragen miissen:
Das Steuern von Angebot
und Nachfrage, sicherlich in
der gesamten grenziiber-
schreitenden Region, und die
Entwicklung des Preisspie-
gels: In Luxemburg wird der
Markt gesteuert einerseits
durch den immer noch stei-
genden Bedarf an Biiro- und
Wohnflache im nahen , Lu-
xemburger“-Grenzgebiet,
andererseits durch die vom
Luxemburger Gesetzgeber
verlangten Energievorgaben.
Die Anforderungen im Haus-
bau sind, dass ab dem 1. Ja-
nuar 2017 nur noch AAA-
Hauser gebaut werden diir-
fen. Dies hat zur Konse-
quenz, dass die Ausfiihrung
nur noch durch Fachkrafte
bewaltigt werden kann. In
Ostbelgien wird der Markt,
meiner Meinung nach, teil-
weise gesteuert durch die
steigende Nachfrage von Lu-
xemburgern oder Belgiern,
die in Luxemburg arbeiten
und an Mietwohnungen, Ei-
gentumswohnungen respek-
tive Einfamilienhausern im
nahen belgischen Grenzge-
biet interessiert sind. Dies
wird zur Folge haben, dass
lber kurz oder lang die
Grundstiicks- und Immobili-
enpreise in Ostbelgien, ins-
besondere im Siiden, sich
nach oben entwickeln wer-
den. Trotz der steigenden
Nachfrage fehlt es aber oft
an qualitativ hochwertigen
Immobilien. Schon in der Pla-
nung ist es wichtig, Gebaude
im Sinne der spateren Nut-
zung zu entwickeln, im Sinne

des Wohnens oder Arbeitens.

Der ostbelgisch-luxemburgi-
sche Immobilienmarkt folgt
dem allgemeinen Trend hin
zum Wohnen in der Stadt.
Besonders die jungen Sing-
les, aber auch die U60 zieht
es in die Stadte mit ihren An-
nehmlichkeiten (Geschafte,
Sport- und Kulturangebot,
Restaurants, etc.). Manche
Dorfer verklimmern zu
,Schlafzimmern® bzw. viele
alte Hauser werden zu Feri-
en- bzw. Wochenendwoh-
nungen umfunktioniert.

Nach Ihrer Griindung im Ok-
tober 2015 haben Sie so-
gleich nach Partnern gesucht
und sind noch im gleichen
Jahr eine Partnerschaft auch
mit dem Bank- und Versiche-
rungsbiiro Schmatz & Part-
ners eingegangen. Warum
haben Sie sich fiir ein belgi-
sches Biiro entschieden?
Nach unserer Griindung im
letzten Jahr suchten wir
nach einem werteorientier-
ten Partner und haben ihn
mit Schmatz & Partners ge-
funden, da diese sowohl in
Belgien als auch im GroRher-
zogtum Luxemburg tatig
sind. Des Weiteren kdnnen
wir so gemeinsam einen um-
fassenden und kundenorien-
tierten Service bieten. Zur
Partnerschaft mit Schmatz
mochte ich noch hinzufiigen,
dass HOB liberzeugt ist, dass
nur ein hoher Grad an Spezi-
alisierung auf dem jeweili-
gen Fachgebiet zu einer opti-
malen Kundenzufriedenheit
fuhren kann. In diesem Sinne
mochte HOB nicht ,von al-
lem etwas machen® sondern
Immobilien entwickeln und
vermitteln, die den Anspri-
chen des Marktes gerecht
werden. Das kann man nur,

home & office
building

Bingen & Partners sa

>
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SCHMATZ & PARTNERS

Marc Bingen,
HOB-Geschaftsfiihrer

wenn man sich voll auf die-
ses Metier fokussiert. Diese
Werte gilt es zu schiitzen.
Mit Schmatz hat HOB einen
Partner gefunden, der seit
fast 90 Jahren das Vertrauen
seiner Kunden genief3t und
mit den HOB Werte wie Qua-
litat, Leistungsbereitschaft
und Transparenz teilt.

Sehen Sie auch, dass der Im-
mobilienmarkt auch in klei-
nen Gebieten sehr unter-
schiedlich ist, zum Beispiel
Luxemburg, der Siiden Ost-
belgiens, der Norden Ostbel-
giens und die einzelnen
Stadte? Woher kommen die
Unterschiede und worin ma-
nifestieren sie sich?

Aktuell kdnnen wir eine Ver-
lagerung der Preisentwick-
lung im Stiden Ostbelgiens
feststellen, bedingt durch die
Grenznahe und die Tatsache,
dass immer mehr Ostbelgier
ihrer Arbeit in Luxemburg
nachgehen. Auch mehr und
mehr Luxemburger mieten
oder kaufen Immobilien im
nahen Grenzgebiet auf belgi-
scher Seite und tragen somit
zu einer steigenden Preisent-
wicklung bei.

Warum begriiRen Sie die Or-
ganisation dieser ersten ost-
belgische Immobilienmesse
und warum nehmen Sie ge-
meinsam mit Schmatz &
Partners an ihr teil?

Da wir ein junges aufstre-
bendes Team sind und uns in
der Region etablieren méch-
ten, ist dies fiir uns die ideale
Méglichkeit, uns vorzustel-
len. Der ostbelgische Markt
ist ein sehr dynamischer
Markt und liegt fiir uns, als
junges, aufstrebendes Unter-
nehmen aus dem Norden Lu-
xemburgs, formlich vor unse-
rer Haustiir. Viele ostbelgi-
sche Kunden kennen uns
auch schon, weil sie uns in
Luxemburg begegnet sind.
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Kaminanlagen: Rudolf Schmitz bietet ein breites Sortiment - vom kleinen Ofen im Wohnzimmer bis zum Industrieofen

Sikobau prasentiert Neuheiten

©® EYNATTEN

,Seit dem Beginn meiner beruf-
lichen Laufbahn baue ich auch
Kaminanlagen®, erzdhlt Rudolf
Schmitz an seinem Hauptsitz
an der GewerbestraBe im Ey-
nattener Industriegebiet. Seit
42 Jahren ist er im Bausektor
tatig. Er hat fiir belgische und
fiir auslandische Firmen gear-
beitet. Schmitz erkannte, dass
es niemanden in der Deutsch-
sprachigen Gemeinschaft gab,
der sich auf den Verkauf und
den Einbau von Kaminanlagen
spezialisiert hatte: ,Das Unter-
nehmen Ahn kimmerte sich
um alte Ofen. Doch fiir die Ein-
richtung und die Beratung zu
neuen Ofenentwicklungen gab
es letztlich keinen unabhangi-
gen Ansprechpartner.“ Das war
vor 25 Jahren.

1991 begann er mit dem Ver-
kauf von Ofen und Kaminen so-
wie dem Angebot der Schorn-
steininspektion und -wartung
in Eupen: ,In Belgien gibt es
keine Ausbildung zum Kamin-
bauer, die Kenntnisse sind aus-
schlielRlich Uber Weiterbildun-
gen zu erwerben, moniert er
ein Faktum, das er schon da-
mals  nicht nachvollziehen
konnte. Denn sowohl der Ver-
kaufer als auch derjenige, der
die Anlagen dann installiert,
sollte von Anfang an auf dem
neuesten Stand der Technik
sein. Rudolf Schmitz erarbeite-
te sich dieses Wissen in unzah-
ligen Stunden des Selbststudi-
ums, in Weiterbildungen, im
Kontakt mit den Herstellerfir-
men und anderen Verkdufern
auf dem einen oder anderen
Kongress. Mit diesem Aus-
tausch und der Wissensaneig-
nung hat er bis heute nicht auf-
gehort. Denn nur wer seine
Produkte kennt, kdnne seinen
Kunden eine Garantie geben: in
punkto Langlebigkeit und vor
allem in punkto Sicherheit.

Die Sicherheitserklarungen
spielen schon bei der Auswahl
des passenden Ofens eine
wichtige Rolle. ,Seit elf Jahren
erst, seitdem ich in Eynatten
bin, habe ich einen Showroom.
An den Ausstellungsstiicken
selbst zu erklaren, wo die ver-
schiedenen technischen Aspek-
te zu suchen und die Sicher-
heitsvorkehrungen zu finden
sind, macht es fir Kunden
leichter verstandlich”, 1adt Ru-
dolf Schmitz jeden Interessier-
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Das CERA-Modell ,,Conte Plus“ garantiert liber neun Stunden Warme nach einmaligem Auflegen von acht Kilogramm Holz.

ten ein, sich im Ausstellungs-
raum ein eigenes Bild zu ma-
chen. Denn hinzu kommt, dass
die Auswahl auf dem Markt rie-
sig geworden ist. Mehr als
10.000 verschiedene Produkte
sind weltweit im Angebot. Dar-
aus ldsst sich schlussfolgern,
dass der Bedarf vorhanden ist.

Im Schlachthof wird
Rudolf Schmitz auch
Keramik-Grills und
Warmequellen fir die
Gartenzeit zeigen.

Fiir Belgien und Ostbelgien
gilt das gleichermaRen. Siko-
bau verkauft jedes Jahr zwi-
schen 200 und 250 Produkte -
vom einfachen Gartengrill,
liber den Pellet- und Kamin-
ofen bis zum Vollspeckstein-
ofen mit einem Gewicht zwi-
schen zweieinhalb und dreiein-
halb Tonnen, mit und ohne
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Im Sommer baut Rudolf Schmitz auch Terrassen.

Warmetauscher, ist alles dabei.
Unabhangig von der GroRe
dauert der Einbau meist nicht
langer als einen Tag: ,Bei Ka-
minofen, die ohne Schornstein
eingebaut werden kann, ich
drei bis vier pro Tag abarbeiten.
Wenn auch ein neuer Schorn-
stein gebraucht wird, schaffe
ich einen Ofen pro Tag. Mehre-
re Tage brauchen wir, mein
Sohn und ich, eigentlich nur
beim Aufbau von Vollspeck-
steindfen — die Ofen sind riesig,
schwer, und wegen der Kom-
plexitat sind wir hierfiir meis-
tens mit 3D-Planen ausgeriis-
tet”, schildert der 55-Jahrige
seine Baustellenzeiten.

Doch das soll auf der ersten
ostbelgischen Immobilienmes-
se nur am Rande eine Rolle
spielen. Er wird Neuheiten fiir
den privaten Gebrauch prasen-
tieren. Darunter das CERA-Mo-
dell ,,Conte Plus”. Dieser Kamin-
ofen ermoglicht, nach einmali-
gem Auflegen von acht Kilo-
gramm Holz, eine Warmeabga-

be von uber neun Stunden.
»Der Trend geht zusehens da-
hin, dass die Kamine tiber meh-
rere Stunden nach der Erstbe-
feuerung noch Warme abge-
ben. Finf Stunden war lange
Zeit das Maximum. Mittlerwei-
le gibt es schon Ofen, die es 15
bis 36 Stunden lang schaffen,
Warme freizusetzen. Diese sind
aber auch noch sehr teuer, er-
klart er den Beweggrund, am
kommenden Wochenende das
neueste Cera-Produkt zu pra-
sentieren. Eine steigende Nach-
frage erfahren weiterhin Pro-
dukte fiir den Gartenbereich.
Dazu zahlen Keramik-Grills der
Marken Jack Daniells und IGES
genauso wie Warmequellen
mit offenem Feuer. Letztere
wird Rudolf Schmitz ebenfalls
im Alten Schlachthof zeigen.

9 www.sikobau.com
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Kleine Mauerarbeiten gehéren auch zum Angebot.

NACHGEFRAGT BEI ...

,Die Sicherheit
hat oberste Prioritat®

Welche Erfahrungen haben Sie
mit Pelletéfen gemacht?

Die Nachfrage bei Pelletofen
hat stark nachgelassen. Der
kurios anmutende Grund ist,
dass der Ofen nicht weiter
lauft, wenn der Strom ausfallt.
Die Herstellerfirma Wodtke
hat das Problem gelGst. Sie hat
Pelletofen entwickelt, die bis
zu 24 Stunden ohne Strom
laufen kénnen. Allerdings gibt
es in den Pelletpreisen noch
sehr grofe Unterschiede.

Wer Ofen sagt, meint auch
Warme. Wie wird fiir die Si-
cherheit gesorgt?

Es ist wichtig, dass der
Schornstein regelmafiig gerei-
nigt wird. Der Durchmesser
flir einen Pelletofen muss
mindestens 130 Millimeter be-
tragen, und die Lange sollte
mindestens 5 Meter sein. Das
Rohr des Schornsteins sollte
doppelwandig isoliert sein
und nicht einfach nur gerade
aus dem Haus hinausfiihren.
Das ware nur dann sinnvoll,
wenn eine absolut windstille
Seite an IThrem Haus gewahr-
leistet ist. In Belgien gibt es
diese Seite aber an keinem
Haus, weil der Wind stdndig
dreht. Nehmen wir an, der
Schornstein ragt nicht in die
Hohe. Es entsteht kein Unter-
druck, und der Ofen saugt
selbst Luft an. Er fullt sich in
dieser Form mit Qualm. Im
schlimmsten Fall kann es zu
einer Explosion des Ofens und
einer schnellen Rauchentwick-
lung im Haus kommen. Zu ei-
nem Schonheitsfehler kann
diese Vorrichtung ebenfalls
fuhren, die Fassade wird
schnell schwarz. Um die scho-
ne Hausfassade sauber zu hal-
ten und keine Verletzung bzw.
nicht sein Leben zu riskieren,
muss der Schornstein mindes-
tens 5 Meter hoch sein und bis
zu 1,15 Meter Uiber die Dach-

Rudolf Schmitz,

Griinder und Geschaftsfihrer

kante hinausragen.

Wie beugen Sie einem un-
sachgemaRen und somit ris-
kanten Umgang mit dem Ofen
vor?

Nach der Montage mache
ich den Ofen beim Kunden
immer das erste Mal selbst an.
Dies geschieht im Beisein der
ganzen Familie bzw. aller, die
im Haus leben, auch mit den
Kindern. Ich erklare dann den
Mechanismus und sage den
Kindern, wieweit sie vom Ofen
fern bleiben missen.

Warum nehmen Sie an der
ersten ostbelgischen Immobili-
enmesse teil?

Mir ist wichtig, dass die Be-
sucher von Sikobau erfahren,
worin die Arbeit eines Ofen-
hindlers besteht. Leider mer-
ken noch immer zu viele erst
dann, wenn ein Schaden auf-
getreten ist und Nachfolgekos-
ten entstanden sind, dass der
niedrigere Preis ihres Unter-
nehmers nur durch das Aus-
lassen der Anbringung von
notwendigen Vorrichtungen,
wie etwa eines Schornsteins,
zustande kommen konnte.
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Schlafen: Dodomax ist Partner der Ostbelgischen Immobilienmesse —damit Bauherren und Unternehmer gut erholt in den Tag starten kénnen

Ein Bett nur ausgeschlafen kaufen

® EUPEN

Wer ausgeschlafen ist, der star-
tet besser in den Tag. Es ist die-
se Lebensweisheit, die sich die
Experten von ,Dodomax. lhr
Schlafberater” auf die Fahnen
geschrieben haben. Seit mehr
als drei Jahrzehnten beraten
Marie-Jeanne und Ghislain
Ditz in diesem Sinne ihre
Kundschaft. Mittlerweile sind
auch ihr jiingster Sohn Didier
sowie seine Lebensgefdhrtin
Stephanie und Mitarbeiter Uwe
in den Familienbetrieb einge-
stiegen.

Von Anbeginn konnten sich
die Kunden direkt vor Ort von
der Qualitat der bei Dodomax
angebotenen Waren uberzeu-
gen: ,Anfassen ist bei uns aus-
driicklich erlaubt. Auch das Pro-
beliegen ist bei uns kein Prob-
lem. Wir wollen schlief3lich,
dass unsere Kunden ausge-
schlafen in den Tag starten®
sagt Marie-Jeanne Diitz. Dodo-
max stellt auf zwei Etagen im
modernen Geschaftshaus an
der Herbesthaler Strafle auf
mehr als 1.500 Quadratmeter
Betten, Laken, Kissen und gan-
ze Schlafzimmer, auch mit un-
terschiedlichen Wand- und Mo-
belfarben, aus. So ist es mog-
lich, herauszufinden, wie ein
Bett in einem Zimmer wirkt: Ju-
gendliche tiefliegende Betten,
etwas hohere Liegeflichen er-
leichtern das Aufstehen und
die Lange eines Bettes kann
den Raum groRRer oder kleiner
erscheinen lassen. Wer Uber die
zwei Etagen schlendert, dem
erscheinen die Inspirations-
moglichkeiten vollkommen un-
begrenzt zu sein.

,Anfassen und
Probeliegen sind bei uns
ausdriicklich erlaubt und
erwiinscht®, sagen
Marie-Jeanne und Ghislain
Ditz.

Neben Matratzen, Lattenros-
ten und Bettkasten gibt es
auch eine Menge Zubehor zu
entdecken, namlich alles was
zum Schlafzimmer gehort: Ein-
bauschranke, Doppel- oder Ein-
zelbetten, Wasser- und Box-
springbetten, Kopf- und Na-
ckenkissen sowie Bettwdasche
in unterschiedlichen Farben

Das Team um Marie-Jeanne (2v.r.) und Ghislain (3.v.l.) Dutz hat sich lhren erholsamen Schlaf zur unternehmerischen Hauptaufgabe gemacht.

und Materialien. Die Vielfalt ist
groR. Die Entscheidung fiir ein
Bett oder ein Kissen fallt nicht
immer leicht.

Um am besten herauszufin-
den, welches Bett zu einem
passt, rat Marie-Jeanne Diitz,
sich immer selbst ein Bild zu
machen. Und das moglichst
nicht im muden Zustand: ,Je-
der hat ein anderes Empfinden
fur die Harte von Matratzen. Je-
der braucht andere Kissen. Es
gibt kaum etwas Individuelle-
res als das Zubehor fiir den
ganz personlichen Schlafkom-
fort*, erzahlt sie und filigt hin-
zu: ,Wenn man richtig miide
ist, dann passt jede Matratze
und jedes Kopfauflegen fiihlt
sich angenehm an. Deshalb ra-
te ich jedem, nicht jemanden
vorbeizuschicken, nicht an ei-
nem Tag vorbeizukommen, an
dem Sie sich miide fiihlen.“ An

Dodomax schlagt auch Schlafzimmereinrichtungen vor.

é

STYLDECOR

Lxelusive Beds

SE

Das ,Styldecor” gehort zu den gefragtesten Betten.

diesen Aussagen orientieren
sich auch die Offnungszeiten
an sechs Tagen in der Woche:
Montags bis freitags zwischen
11 und 18 Uhr und samstags
von 10 bis 17 Uhr.

Da die richtige Auswahl eines
Bettes oder einer Schlafzim-
mereinrichtung nicht auf die
leichte Schulter genommen
werden sollte, hat Marie-
Jeanne Dtz vier Tipps, damit
Sie auch in stressigen Baupha-
sen erholt aufstehen kénnen:

« Die  Schlafumgebung:
Das Schlafzimmer ist ein Ort
der Regeneration. Schaffen Sie
Harmonie — uberladen Sie das
Zimmer nicht. Dabei sind Mal3-
schranke, die nicht nur dem
Zimmer, sondern lhren indivi-
duellen Bediirfnissen ange-
passt sind, eine gute Option
und eine wichtige Uberlegung
bei der Planung.

- Dierichtige Matratze fin-
den: Schlafprobleme werden
oft auf die falsche Matratze zu-
riickgefihrt.

Die Komforthohe von 60
Zentimetern erleichtert
das tagliche Aufstehen.
Und wird mehr und mehr
nachgefragt.

Ob Schaumstoff, Federkern
oder Latex, jedes Material hat
andere Eigenschaften. Dabei
hangt die geeignete Matratze
von lhrer Schlafposition ab. Es
gibt Bauch-, Seiten- und Ri-
ckenschlafer, die jeweils unter-
schiedliche Hartegrade der Ma-
tratze als angenehm empfin-
den. Je hoher der Hartegrad
umso fester ist das Liegegefiihl.

In die neue Sansibar-Kollektion kann man sich fallen lassen.

Aktuell sind im Schaufenster Boxspringbetten zu sehen.

Ein Probeliegen ist immer un-
umganglich, um die eigenen
Bediirfnisse herauszufinden.

« Bettwadsche: Das Tempe-
raturempfinden ist bei jedem
Menschen anders. Daher sollte
auch die Bettwasche personlich
ausgesucht werden. Die Eigen-
schaften einer Decke hangen
von der Fiillung und den Be-
zugsmaterialien ab. Daunen
spenden viel Warme und sind
anschmiegsam,  synthetische
Fiillstoffe sind gut fiir Allergi-
ker, Naturhaare haben tempe-
raturausgleichende Eigenschaf-
ten und nehmen viel Feuchtig-
keit auf. Auch bei den Bezugs-
materialien gibt es starke Un-
terschiede in Saugkraft und
den warmenden bzw. kiihlen-
den Eigenschaften. Beliebt ist
Bettwasche aus Leinen, Baum-
wolle, Mikrofaser und Biber.

«  Welches Bett passt zur

Person und zum RaumgroRe:
Bei der Auswahl des richten
Bettes spielen die GroRe und
die Hohe eine wichtige Rolle.
Neben den Standardhéhen von
40 bis 50 Zentimetern, verein-
facht ein Bett in Komforthéhe
mit bis zu 60 Zentimetern Lie-
gehohe das Aufstehen. Ob Pols-
ter-, Boxspring- oder Holzbett,
die Rahmenstarke der Bettrah-
men sollte ausreichend sein. Ab
einer Bettbreite von 140 Zenti-
metern, empfehlen wir indivi-
duell angepasste Matratzen.
Dabei ist das Boxspringbett ein
sehr beliebtes Bettsystem, das
Dodomax auf jeden Fall emp-
fiehlt.

6 www.dodomax.be

NACHGEFRAGT BEI ...

Nur individuelle Beratung
fuhrt zu gutem Schlaf

Was versteht Dodomax unter
Schlafberatung?

Nicht nur Verkaufer sein,
sondern die beste Beratung
fiir den maximalen Schlaf-
komfort unserer Kunden zu
erreichen.

Welche Art von Schlafzim-
mer ist aktuell gefragt?

Die Komfort- und Sitzhohe,
mit den Fiifen am Boden,
wird bei den Betten sehr stark
gefragt. Bei Boxspringbetten
ist dies gegeben und der Liege-
komfort erhoht. Insgesamt
geht der Trend zu mehr Har-
monie im Schlafzimmer.

Welche Herausforderung
stellt sich lhrer Branche dabei?

Dass die Riume gut geplant
sind und das Schlafzimmer
gentigend Platz fiir die Ein-
richtung bietet. Wir wollen in

Abstimmung mit den Wiin-
schen und Vorstellungen der
Kunden stets ein kleines

Marie-Jeanne Diitz,

lhaberin von Dodomax

Raumwunder vollbringen.
Grofdflachige Schlafzimmer
haben in den vergangenen
Jahren zugenommen.
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Installationen: Jens Jakupka kiimmert sich um die gesamte elektrotechnische Ausriistung, von der Steckdose bis zur Hausautomation

Unabhangig mit TESLA-Speicher

® EUPEN

Es war 1994 als Jens Jakupka
begann in Eupen als selbststan-
diger Elektriker zu arbeiten —
zunachst nebenberuflich. Sein
Ziel war und ist es, sich mit ehr-
licher Arbeit selbst etwas auf-
zubauen. Seit flinf Jahren wid-
met er sich ganz und gar sei-
nem eigenen Unternehmen. In
seinem Angebot fiihrt er allge-
meine Elektroinstallationen fir
Ein- und Mehrfamilienhduser,
die Montage von Photovoltaik-
anlagen in Zusammenarbeit
mit den Dachdeckern Dieter
Groteclaes im Eupener Raum
und Bruno Gross aus Elsenborn
sowie die Hausautomation von
der Rollladensteuerung bis zur
vollstindigen Vernetzung mit
dem Smartphone. Er ist im Be-
sitz der Zulassungen fiir Belgi-
en und Deutschland: ,Ich habe
viele deutsche Kunden, die hier
wohnen. Nach guter Zusam-
menarbeit haben sie sich ge-
winscht, dass ich auch Arbei-
ten in Deutschland in ihrem
Sinne verrichte®, nennt der heu-
te 48-Jahrige die Griinde vor
ein paar Jahren fiir mehrere
Wochen nochmal die Schul-
bank in Disseldorf gedriickt zu
haben.

Um sein Ein-Mann-Unter-
nehmen weiterzuentwickeln,
nimmt er diese Herausforde-
rungen gerne an. Aufgewach-
sen in der ehemaligen DDR,
hatte Jens Jakupka schon in
jungen Jahren die scheinbar
bose Ausbeutung im Kapitalis-
mus nicht nachvollziehen kon-
nen: ,Wenn ich unabhdngig
bin, in Urlaub fahren kann, wo-
hin ich will, und das Auto fah-
ren kann, das mir gefallt, dann
lasse ich mich doch gerne aus-
beuten®, gibt er seine damalige
Argumentation noch heute mit
groker Uberzeugung und im
Wissen, sich aus eigener Kraft,
Traume erfullen zu konnen,
wieder.

Damals, das war 1990. Er
hatte seine Ausbildung in der
DDR gerade abgeschlossen als
die Mauer zwischen West- und
Ostdeutschland im  Herbst
1989 fiel. Es hieR, dass diejeni-
gen, die jung sind und keine Fa-
milie haben, zuerst die Betriebe
verlassen missen: ,lch dachte
mir, warum dann nicht sofort
riber in den Westen?”“ In Aa-
chen angekommen, nahm er
den Bus Richtung Eupen: ,Wir

Iajikupka

ElekTro

Das Ein-Mann-Unternehmen installiert weiterhin Photovoltaik-Anlagen, bleibt aber auch seinen Grundlagen der klassischen Installationen treu.

dachten uns, es ist doch toller,
Postkarten aus Belgien und den
Niederlanden zu verschicken
als aus Aachen. Weiter als die
Eckkneipe am Eupener Bushof
bin ich allerdings nicht gekom-
men®, erinnert sich Jens Jakup-
ka mit seiner Frau Isabelle
Jungbluth lachend. Eupen ist
an diesem Tag seine private
und berufliche Heimat gewor-
den.

Elektro Jakupka ist in
Belgien und Deutschland
aktiv.

»Meinen Meister habe ich am
ZAWM in Eupen absolviert, die
genannte Meisterzulassung fiir
den deutschen Markt dann in
Diisseldorf.“ Die weiteren Zu-
lassungen und Eintragungen,
unter anderem bei den Aache-
ner Stadtwerken (Stawag), folg-
ten mit und mit.

Bis heute ist es fur Jens Ja-
kupka selbstverstandlich, sich

fortzubilden und sich auf der
Grundlage der einfachen Elekt-
roinstallation sich auf den
neusten Stand der technischen
Entwicklung  zu  bringen:
,Selbstverstandlich biete ich
auch jetzt noch die normalen
Elektroarbeiten an“ betont Jens
Jakupka, der in der Hochphase
der Photovoltaik-Anlagen die-
sen Satz oft wiederholen muss-
te. Anders als vor wenigen Jah-
ren muss er heute darauf hin-
weisen, dass er einer von Weni-
gen ist die weiterhin Photovol-
taik-Anlagen installieren, pro-
fessionell tiberpriifen und war-
ten: ,Ich habe nie chinesisches
Material eingebaut. Noch heu-
te kommt das ganze Material
aus Europa und mein Hauptan-
bieter fiir die Module stammt
aus Deutschland. Um die Quali-
tat auch beim Einbau zu garan-
tieren, arbeite ich mit zwei
Dachdeckern eng zusammen.
Ich kann sagen, dass sich Pho-
tovoltaik-Anlagen noch immer
lohnen und nach fiinf bis sie-
ben Jahren amortisiert sind.”
Im Zuge der Entwicklung dieser

erneuerbaren Energie hat sich
Belgien zwecks Verglitung fiir
das System der rickwartslau-
fenden Stromzahler entschie-
den. In Deutschland wurde sich
auf ein anderes Vergiitungssys-
tem geeinigt, so dass dort Spei-
cher interessant wurden. Des-
halb ist die Firma Elektro Jakup-
ka seit drei Jahren E3/DC-zerti-
fiziert und darf Stromspeicher
verkaufen, installieren und
warten: ,Es gibt jetzt neue,
sehr fahige TESLA-Speicher auf
dem Markt und wir sind seit
Marz 2016 zertifiziert. Vor al-
lem in Belgien sind sie noch et-
was fir Idealisten, die unab-
hangig vom  allgemeinen
Stromnetz sein wollen. Sie kos-
ten 6.500 Euro ohne Mehrwert-
steuer. Dennoch habe ich auch
hier schon mehrere Interessen-
ten®, erklart Jens Jakupka aus-
fuhrlich.

Nicht so sehr von Unabhéan-
gigkeit geleitet, wollen immer
mehr Leute die elektrischen Ge-
rate im eigenen Haushalt auto-
matisch steuern konnen. Das
Interesse liegt darin, Uber die

Photovoltaik-Anlagen installiert er heute auch noch gerne.

Jens Jakupka bringt seit drei Jahren E3/DC-Speicher an.

Diese kénnen auch freihangend angebracht werden.

Klassische Elektro-Installationen sind Teil seines Angebots.

Rollladen, das Licht und die
Heizung bestimmen zu kon-
nen, sogar aus dem Ausland.

Jens Jakupka ist von KNX
und Homeautomation
uberzeugt.

»lch habe mein Angebot in
der Gebdudeautomation in den
letzten Jahren ausgebaut. Je
nach Kundenwunsch kann ich
es so einrichten, dass vom Roll-
laden bis zum kompletten Ge-
baude alle elektrischen Instal-
lationen von aulen gesteuert
werden konnen, sagt der
KNX-Partner Jens Jakupka. KNX
ist weltweit fiihrend in quali-
tatsreichen  Automatisations-
verfahren und kompatibel mit

allen Herstellerprodukten von
Rollladen bis Alarmanlagen.
,Natirlich kénnen wir auch
glinstigere  Homeautomatio-
nen anbieten, wie beispielswei-
se Bush-free@home und Rade-
macher Home Pilot® ist Jens Ja-
kupka dennoch von KNX und
Homeautomation im Allgemei-
nen durch und durch tberzeugt
und fugt hinzu: ,Als zertifizier-
ter Jablotron-Installateur kann
ich zudem Gefahrenmeldeanla-
gen mit finf Jahren Garantie
montieren. Es besteht die Mog-
lichkeit sie in das Haus- und
Gebaudeautomationssystem
einzubinden.”

@

www.elektro-
jakupka.net

NACHGEFRAGT BEI ...

,Auf neuestem Stand
der Technik bleiben®

Welche Arbeiten werden aktu-
ell am meisten gefragt?

Vor ein paar Jahren waren es
noch die Photovoltaik-Instal-
lationen. Mittlerweile kann
man das nicht mehr so genau
sagen. Insgesamt halten sich
die verschiedenen Bereiche In-
stallation, Hausautomation
und Photovoltaik bei mir die
Waage.

Welche Herausforderungen
stellen sich der Elektro-Branche
aus lhrer Sicht?

Die grofite Herausforderung
ist auf dem Stand der Neuent-
wicklungen zu bleiben. Jeder
Elektroinstallateur kann Steck-
dosen einbauen. Man muss
aber Unterschiede sichtbar
machen. Ich habe die Hausau-
tomation von der einfacheren
Rollladensteuerung bis zur
elektronischen Vernetzung
und Steuerung des gesamten
Hauses per Smartphone in
mein Angebot aufgenommen.
Es kommt auch darauf an, ei-
nen Ticken besser zu sein als
die anderen, indem man den
Kunden eine verniinftige Be-

ratung gewahrleistet und Vor-
schldge unterbreitet. Zum Bei-
spiel bei der Beleuchtung oder
allgemein zum Stromsparen.

Jens Jakupka,
Elektroinstallateur

Was erwarten Sie von der
Teilnahme an der ersten Ost-
belgischen Immobilienmesse?

Ich bin gespannt auf die
LLM.O. Soweit ich gesehen ha-
be, prasentieren sich mehrere
Elektro-Unternehmen mit un-
terschiedlicher Ausrichtung.
Ich freue mich mit anderen
Firmen aus dem Baufach und
Interessenten ins Gesprach zu
kommen und neue Kunden zu
finden.
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Lieferwagen: OPEL Kreusen ist Partner der Immobilienmesse — und aller Unternehmer und Bauherren

© LONTZEN

OPEL - Wir leben Autos. So lau-
tet der Werbeslogan des unter
dem Aktiendach General Mo-
tors stehenden deutschen Au-
tomobilherstellers. Der Slogan
ist mit Sicherheit auch eins zu
eins auf OPEL Kreusen an der
Neutralstrale in Lontzen zu
Ubertragen. Ob man sich einen
Neuwagen leisten oder einem
guten, qualitatsgepriiften Ge-
brauchtwagen vertrauen
mochte — bei OPEL Kreusen ist
man an der richtigen Adresse.
JWir versuchen, unseren Kun-
den ein Optimum an Qualitat
zu bieten, sagt Geschaftsfiih-
rer Ernst Kreusen.

,Fur Unternehmer aus
dem Handwerkssektor
und andere Selbststandige
haben wir Lieferwagen in
unterschiedlichen GroRen
im Angebot.“

Um diesen Anspruch zu er-
fullen, haben er und seine Mit-
arbeiter stets ein offenes Ohr
fiir die Bediirfnisse ihrer Kun-
den: ,Fiir Unternehmer aus
dem Handwerkssektor und an-
dere Selbststandige haben wir
Lieferwagen in unterschiedli-
chen GroRen im Angebot. Flot-
tenfahrzeuge bieten wir auch
an“, betont Kreusen. Ganz
wichtig fiir Selbststandige: Bei
OPEL Kreusen ist man jederzeit,
auch kurzfristig, kontaktierbar,
um die Reparaturen fir im All-
tag unverzichtbare Fahrzeuge
vorzunehmen.

Sowohl fiir junge Selbststan-
dige am Anfang ihres Berufsle-
bens als auch fiir gestandene
Unternehmer kann OPEL Kreu-
sen Uber ,Fleet zudem ein
breitgefachertes Leasing-Ange-
bot unterbreiten: ,Im Preis ent-
halten sind nicht nur der regel-
maBige Unterhalt, die ver-
pflichtende jahrliche Inspekti-
on und der Reifenwechsel -
auch die vollstandige Versiche-
rung", betonen die Kreusens.

Uberhaupt baut der Service

Originalteile und Fleet-Leasing
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So sieht das erst kiirzlich renovierte Autohaus von OPEL Kreusen an der Neutralstral3e in Lontzen aus.

auf die OPEL-Mobilitatsgaran-
tie fir alle Art Neuwagen in
den zwei ersten Jahren auf, die
auf bis zu fiinf Jahre verlangert
werden kann. ,Ob PKW oder
Lieferwagen, binnen zwei bis
fiinf Jahren garantieren wir,
dass unseren Kunden im Falle
einer Panne rund um die Uhr
geholfen wird. Hierzu gehoren
auch ein Ersatzwagen und die
Ubernahme von Hotelkosten
im Ausland, wenn das Fahrzeug
nicht sofort repariert werden
kann®, verspricht der Geschafts-
fihrer. Fiir OPEL steht in die-
sem Zusammenhang ein weite-
res Versprechen an den Kunden
stets im Mittelpunkt: Sowohl
bei Reparaturen als auch bei
den routinemaRigen Inspektio-
nen werden ausschlieRlich Ori-
ginal-Ersatzteile verwendet

und eingebaut: ,Wir mochten,

Im Showroom kann jeder Interessierte sich einen Uberblick
Uber die Modellpalette verschaffen.

dass unsere Kunden sicher an
ihr Ziel kommen. Und dabei
vertrauen wir als Fachhandler
nur auf Originalteile®, sagt der
65-jahrige Kopf des Familien-
betriebs.

Ernst Kreusen hat fast vier
Jahrzehnte Erfahrungim
Autohandel.

Diese Uberzeugungen sind
Teil der DNA der Familie Kreu-
sen, voll und ganz verinnerlicht
seit der Firmengriindung durch
Ernst Kreusen am 2. November
1976 als unabhdngige Auto-
werkstatt an der Lutticher Stra-
Re in Kelmis.

Drei Jahre spater zog er als
Vertreter von Fiat und Lada

nach Neu-Moresnet um und
blieb zehn Jahre lang dort. Da-
bei blieb es aber nicht. 1989
wechselte der Familienbetrieb
an den heutigen Standort in
Lontzen. Die Vertretung der
Marke Daewoo kam in dieser
Zeit hinzu — Daewoo wurde
1996 erstmals in Belgien aktiv,
unter dem Dach von General
Motors. 2005 wurde Daewoo
zur Weltmarke Chevrolet. Die-
ser Vertrag lief bis April 2014.
Vor nun einem lJahr, im Mai
2015, wurden Ernst und Denis
Kreusen zu den OPEL-Hauptver-
tretern im Raum Eupen-Ver-
viers-Malmedy-St.Vith. ,Origi-
nalteile und Garantien der an-
deren Marken, die wir vorher in
der Provinz Littich vertreten
haben, sind auch jetzt noch
glltig. Die Fahrzeuge konnen
weiterhin bei uns gewartet

Im Lager von OPEL Kreusen sind ausschlieBlich OPEL-Origi-
nalteile zu finden. Andere Teile werden nicht eingebaut.

OPEL Kreusen garantiert, fiir seine Kunden auch kurzfristig
immer erreichbar zu sein.

Lieferwagen in verschiedenen GroRen bietet OPEL Kreusen

zum Verkauf und zum Leasing an.

werden. Alle Marken sind ja bei
General Motors zu Hause" er-
klart Ernst Kreusen.

Der Familienbetrieb ist liber-
zeugt, dass sich der Riisselshei-
mer Automobilhersteller OPEL
bei allen Altersgruppen mittler-
weile einen guten Namen ge-
macht hat: ,Wer auf die jungen
Leute setzt, die sich ihr erstes
Auto kaufen wollen und die
langjahrigen Kunden nicht ver-
gisst, hat Zukunft®, glaubt De-
nis Kreusen. Deshalb setzen
OPEL und OPEL Kreusen in Lont-
zen auch auf modernste Tech-
nik, am Fahrzeug und in seinem
Zubehor: Onstar und Wifi, Mat-
rixlicht und Massagesitze.

Die neuen Kommunikations-
wege und -mittel uber das In-
ternet und die Endgerate, wie
Smartphones, gehdren ebenso
dazu: ,Wer mochte, der kann

unseren Service My Opel‘ nut-
zen und seine Autoangaben
verschliisselt online speichern.”
Dabei, so Kreusen, liege der
Vorteil fiir den Kunden auf der
Hand: Er wird an die jahrlich
notwendigen Inspektionen er-
innert und die Angaben zum
ungefahren Preis dieser Inspek-
tionen bekommt er direkt mit-
geliefert, er wird an den Wech-
sel von Winter- oder Sommer-
reifen erinnert und selbstver-
standlich erhalt jeder Kunde
Uber diesen Weg auch malige-
schneiderte  Sonderangebote
fiir seinen OPEL.

e www.opelkreusen.be

NACHGEFRAGT BEI ...

Kein Handwerker
kommt ohne Lieferwagen

Warum sind Sie gerne Partner
der ersten Ostbelgischen Im-
mobilienmesse?

Unser Angebot macht nicht
bei einzelnen Berufsgruppen
Halt. Wir haben gute Angebo-
te flr Privatkunden und fiir
Unternehmer, mit unseren
Lieferwagen in verschiedenen
Grofien ist sicherlich fiir jeden
Handwerker etwas zu finden.
Ich mochte hier noch hinzufi-
gen: Wir arbeiten gut mit dem
GrenzEcho zusammen — und
unterstitzen die Idee, tiber
verschiedene Messen mit un-
terschiedlichen Zielrichtun-
gen auf die Vielfalt in der Ar-
beitswelt in Ostbelgien auf-
merksam zu machen.

Was werden Sie auf der Im-
mobilienmesse zeigen?

Wir mochten den Besuchern
unsere verschiedenen OPEL-
Modelle, insbesondere die Lie-
ferwagen Corsa Cargo, Combo
Cargo, Vivaro und Movano zei-
gen. Prasentieren wollen wir
auch unser Leasing-Angebot
und den personlichen Online-
und Serviceassistent ,,OnStar*.

Denis Kreusen,

Geschaftsfiihrer

Erst seit einem Jahr sind Sie
der Haupthandler fiir OPEL in
der Deutschsprachigen Ge-
meinschaft und den angren-
zenden Gemeinden.

Deshalb ist unsere Teilnah-
me an dieser Messe, nach der
Talentum im letzten Jahr, auch
wichtig. Wir mochten die brei-
te Offentlichkeit nutzen, um
nochmal bekannt zu geben,
dass wir der neue OPEL-Hand-
ler fiir Eupen, Verviers, Mal-
medy und StVith sind.
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